
Kinh Doanh
tại Hoa Thịnh Đốn

Làm



Cơ quan Cộng tác Địa hạt  
Công cộng

Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn 
xin cám ơn các công ty đã tiếp tục bảo trợ 
cho chúng tôi về mặt tài chánh để chúng tôi 
có thể thực hiện quyển 2008 Doing Business 
in Washington, DC (Làm Kinh Doanh tại 
Hoa Thịnh Đốn 2008).

Các Cơ quan Cộng tác Địa  
hạt Tư



Kinh Doanh
tại Hoa Thịnh Đốn

Làm

một ấn phẩm của Hiệp hội Cộng tác Kinh tế vùng Hoa Thịnh Đốn, DC
1495 F Street, NW | Washington, DC, 20004 | 202.661.8670 | www.wdcep.com

Một phần của tổn phí thực hiện Quyển chỉ dẫn này đã do District of Columbia Neighborhood Investment Fund 
(NIF) (Quỹ Đầu tư các Khu xóm của DC) đài thọ.



WDCEP DBDC08

© 2008 WDCEP 

Quyển chỉ dẫn về tài nguyên Làm Kinh Doanh tại Hoa Thịnh Đốn là một ấn 
bản mới hơn và tốt hơn của quyển được xuất bản lần thứ ba năm 2007.  Quyển 
chỉ dẫn mới cho biết nhiều tin tức chủ yếu hơn về công cuộc chuyển địa điểm, 
khởi sự và mở rộng cơ sở kinh doanh tại DC.  Dù quí vị đang có một cơ sở 
kinh doanh mà quí vị muốn chuyển về DC, hoặc là một nhà doanh nghiệp đang 
cần chỉ dẫn để khởi sự kinh doanh tại DC, hoặc quí vị đang có một cơ sở kinh 
doanh ở tại DC và quí vị muốn tìm hiểu về những tài nguyên kinh doanh địa 
phương, thì quyển chỉ dẫn này sẽ là một dụng cụ cần thiết cho quí vị.

Là nơi liên lạc đầu tiên để làm kinh doanh tại DC, Hiệp hội Cộng tác Kinh tế 
Hoa Thịnh Đốn, ngoài quyển chỉ dẫn này, còn có nhiều loại tài nguyên khác mà 
có thể giúp quí vị thành công trong cuộc kinh doanh tại Washington của quí vị.  
Để biết thêm về những gì chúng tôi có thể giúp cho quí vị, xin gọi Hiệp hội của 
chúng tôi ở số điện thoại 202.661.8670 hoặc vào mạng www.wdcep.com.

Doing Business in Washington DC là một tác phẩm của Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn.  
Quyển chỉ dẫn này được phát hành với ý định là để dìu dắt những ai muốn khởi sự kinh doanh 
hoặc đang kinh doanh tại DC.  Nó không nhằm mục đích thay thế những chỉ bảo về pháp lý và 
tài chánh.  Mặc dù đã cố hết sức để bảo đảm chất lượng của những tài liệu ghi trong đây, Hiệp hội 
Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn không đảm bảo sự chính xác, toàn vẹn, và hữu dụng của chúng 
khi được đem ra sử dụng trong bất cứ một trường hợp nào.

Chi tiết về Bản Chỉ dẫn này
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Thư của Thị trưởng Adrian M. Fenty

Xin chào mừng quí vị và cám ơn quí vị đã coi DC như một địa điểm tốt 
nhất để thiết lập cơ sở kinh doanh của quí vị.  Thành phố của chúng tôi 

luôn luôn được coi như là thành phố rực rỡ nhất của quốc gia, một phần là 
nhờ ở những nhà doanh nghiệp và những cơ sở kinh doanh như những cơ sở 
của quí vị.  

Là Thị trưởng của DC, tôi rất hiểu tầm quan trọng của những cơ nghiệp cơ sở 
tiểu thương và trung bình đối với kinh tế địa phương.  Chính quyền của tôi cam 
kết là sẽ giúp quí vị phát triển và phát đạt cơ sở kinh doanh của quí vị.  Quyển 
Làm Kinh Doanh tại Hoa Thịnh Đốn sẽ hướng dẫn quí vị đến những dịch vụ 
và chương trình của những cơ quan cộng tác trong địa hạt công cộng và tư.  
Trong quyển này, quí vị sẽ tìm thấy những tài nguyên và cơ hội kinh doanh 
trong khắp cả tám khu vực của DC.

Tất cả các góc đường của thành phố đều đáng được hưởng sự phát triển rực 
rỡ của nền kinh tế, và phải được như thế thì DC mới trở thành “Thành phố 
của Cơ may.”  DC đủ giàu về kinh tế, xã hội, và nhân công để phát triển và mở 
mang kinh doanh. 

Công cuộc đầu tư kinh doanh của quí vị là bước đầu trong việc cộng tác để duy 
trì và phát triển sự phát đạt của thành phố của chúng ta. 

Cùng làm việc với nhau, chúng ta sẽ tạo dựng một thành phố ở tầm cỡ thế giới 
và sẽ thực hiện được những hứa hẹn xây đắp cho toàn thể DC một tương lai 
tốt đẹp hơn. 

Kính thư,

Adrian M. Fenty
Thị trưởng 
DC
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Thư của Phó Thị trưởng về Kế hoạch và Phát triển Kinh tế Neil O. Albert

Để thành công về kinh doanh cần phải lập một kế hoạch tốt, làm việc cần cù, 
có khả năng tìm được vốn và đưa sản phẩm và dịch vụ đến các thị trường.  

Cũng không kém phần quan trọng là khả năng ảnh hưởng những cơ hội và cộng 
tác để đạt nhu cầu của một môi trường kinh doanh đầy cạnh tranh. 

Quyển Làm Kinh Doanh tại Hoa Thịnh Đốn xuất bản lần thứ tư được lập ra để đưa 
công cuộc kinh doanh của quí vị vào một mạng tài nguyên rộng rãi.  Do Hiệp hội 
Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn xuất bản, quyển chỉ dẫn này đã được cập nhật 
để gồm những chương trình và dịch vụ mới đang có hiện nay qua những cơ quan 
cộng tác trong địa hạt công cộng và tư.  Và, quyển chỉ dẫn năm nay còn gồm có 
hai chương mới để giúp thêm cho cộng đồng kinh doanh ở DC.  Quí vị sẽ tìm thấy 
những tài nguyên thích hợp cho những cơ nghiệp cơ sở tiểu thương và địa phương, 
cũng như những công ty ổn định và những đại lý đặc quyền cỡ lớn hơn. 

Chính phủ của DC và những cộng tác viên cam kết là sẽ đáp ứng nhu cầu của cộng 
đồng kinh doanh.  Vì thế chúng tôi dựa trên những lời phản hồi để tiếp tục đánh 
giá và cải tiến các chương trình và dịch vụ.  Xin quí vị cho chúng tôi biết ý kiến 
và bình luận để chúng tôi có thể tiếp tục cung cấp cho quí vị những dịch vụ với 
tầm mức cao nhất mà cũng là quan trọng nhất cho cộng đồng kinh doanh DC về 
những việc làm mà chúng đã đóng góp cho những cơ sở khác.

Chúng tôi mong được cộng tác với quí vị. 

Kính thư,

Neil O. Albert
Phó Thị trưởng về Kế hoạch và Phát triển Kinh tế
DC



Thứ nhất trong nước về TRÌNH ĐỘ HỌC VẤN
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Thứ                trên thị trường quốc tế về ĐẦU TƯ ĐỊA ỐC
7

Thứ                       trên

Thứ              trong nước về CẠNH TRANH KINH TẾ
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Tại sao Chọn DC

Tại sao Chọn DC?
Washington, DC là một thủ đô ở tầm cỡ thế giới mà sẽ bảo đảm có những cơ hội 
không sao sánh kịp cho những kinh doanh và tổ chức cỡ nhỏ và lớn.  Washington, 
DC không những là một trung tâm chính trị và văn hóa mà còn là một thủ đô 
kinh doanh đang trải qua một thời kỳ phục hưng chưa từng thấy với sự phát triển 
kinh tế nhanh nhất và náo nhiệt nhất trong nước.  Chọn địa điểm đặt cơ sở kinh 
doanh của quí vị tại DC sẽ bảo đảm cho quí vị nhiều lợi thế mà không thành phố 
nào có thể sánh nổi. 

Trong những năm vừa qua, nền kinh tế của DC vẫn tỏ ra mạnh và vững chắc trong 
khi những biến cố và chu kỳ quan trọng đã làm cho các địa phận khác trong nước 
phải kinh hoàng.  DC là một địa điểm sầm uất ổn định cho những kinh doanh 
như dịch vụ thương mại, không vụ lợi, văn phòng luật sư, chiêu đãi, kỹ thuật, và 
một thị trường bán lẻ càng ngày càng náo nhiệt.  Thủ đô của quốc gia có công cụ, 
hạ tầng cơ sở, lực lượng nhân công, dễ qua lại và một không khí để kinh doanh 
được phát đạt.

Lực lượng Nhân công 
DC tự hào là có một lực lượng nhân công rành nghề và một thị trường công việc 
làm đang phát triển một cách nhanh chóng.  Có 581.530 người cư ngụ trong vùng 
DC, trong đó 39.1% có bằng cử nhân hoặc cao hơn.1  Lợi tức trung bình của một 
gia đình cư ngụ tại DC là $50.151.2 Thị trường công việc làm đang tăng vọt lên 
với khoảng 3 triệu người hiện nay đang đi làm trong vùng đô thị DC và một số dự 
định là 123.300 việc làm mới sẽ được cộng vào trong vòng ba năm tới.3

Giao thông
Hệ thống chuyên chở công cộng của DC có hiệu quả rất cao với một mạng đường 
sắt lớn thứ 2 và một mạng xe buýt lớn thứ 5 trong nước Mỹ.3  Người ta không những 
cậy vào hệ thống Metro để đi làm hàng ngày mà còn dùng nó để đi thăm viếng 
những nơi hấp dẫn của thành phố.  Năm 2007, người đi Metro tổng cộng là 339,4 
triệu chuyến.4  Thời gian trung bình của những người đi làm là 29,7 phút.1 

1. US Census Bureau (Sở Thống kê Hoa kỳ)
2. ESRI Estimates & Projections, 2007 (Ước lượng & Dự đoán ESRI, 2007)
3.  Delta Associates (2008 Trendlines) (Liên kết Delta (đường Khuynh hướng 2008))
4. Washington Metropolitan Area Transit Authority (Nha Chuyên chở Vùng Đô thị Washington)
5. Beacon Hill Institute (Viện Beacon Hill)
6.  Greater Washington Initiative (Sáng kiến Washington và Vùng lân cận (một trong 10 vùng đô thị 

chủ yếu, 2006)
7. AFIRE



Thứ                   trong nước về KHẢ NĂNG DOANH NGHIỆP
2

ứ                    tro

Thứ                               trong nước về ĐẦU TƯ BÁN LẺ
3
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Phát triển
DC dẫn đầu trên thị trường địa ốc toàn quốc.  Hiện nay đang có một tổng số là 
115 công trình đang xây cất trị giá $9,5 tỷ.  Cũng còn có hơn 325 dự kiến hoặc kế 
hoạch xây cất trị giá 35,6 tỷ đang được khai thác.  Ngoài ra, DC còn làm gương 
cho cả nước và thế giới về cách thức đạt mức phát triển tồn tại bằng cách lập chính 
sách và đạt số kỷ lục công trình do LEED chứng nhận. 

Kỹ nghệ và Nghề nghiệp
Những kỹ nghệ tốt nhất trong DC là Dịch vụ Chuyên nghiệp, Khoa học, và Kỹ 
thuật; Chăm sóc Sức khoẻ; Dịch vụ Giáo dục; Dịch vụ Hành chánh; Chiêu đãi, 
Dịch vụ Thông tin; và Tài chánh và Bảo hiểm.1  Phát triển nghề nghiệp do kỹ nghệ 
này ước đoán cho năm 2014 cho thấy là những Dịch vụ Chuyên nghiệp và Liên 
hệ sẽ tiếp tục là kỹ nghệ lớn nhất của DC, tiếp theo đó là những nghề nghiệp về 
Quản lý, Kinh doanh và Tài chánh.1  Nhu cầu về những nghề nghiệp trong những 
kỹ nghệ Dịch vụ Chuyên nghiệp, Khoa học và Kỹ thuật cho thấy là những chuyên 
viên giải tích hệ thống máy tính, luật sư, và y tá có đăng ký là những nghề nghiệp 
có nhiều nhu cầu nhất hàng năm.1

Thủ đô của nước Mỹ là một thành phố có tính cách năng động với những cơ hội 
kinh doanh thiết thực và đơn nhất.  Trong quá trình thay đổi của đô thị, sức vươn 
lên nhanh chóng không có gì tỏ vẻ ra là bị chậm lại, cung cấp những khả năng 
vô bờ bến cho công cuộc kinh doanh của quí vị.  Không khí kinh doanh ở DC có 
nhiều tài nguyên để khởi động tiềm năng kinh doanh của quí vị. 

1.  Washington, DC Department of Employment Services (Sở Dịch vụ Việc làm 
của Washington DC)

2. Marcus & Millichap
3. Entrepreneur.com (2006)



CHƯƠNG 1



13

Những Suy xét Sơ khởi khi Bắt đầu
Lập kế hoạch Kinh doanh 1 v Địa điểm Kinh doanh v  
Cơ cấu của Quyền sở hữu

Đối với vài người, làm chủ một kinh doanh có nghĩa là làm việc ít hơn, làm 
ít giờ hơn, là một dịp để khai thác một ý kiến rất hay, hoặc tốt hơn nữa, là 

một cơ hội để thách người chủ - nhưng đáng tiếc thay thực tế lại trái ngược lại đối 
với nhiều nhà kinh doanh.  Làm việc ít/làm ít giờ rất dễ trở thành làm việc nhiều 
hơn/làm nhiều giờ hơn và phải luôn luôn sẵn sàng để đối phó với những trường 
hợp khẩn cấp không biết trước được.  Thách người chủ có nghĩa là bây giờ quí vị 
trở thành người chủ và phải hiểu vai trò quản lý tài nguyên nhân công, ngân quỹ 
và những hoạt động kinh doanh.  Và, ý kiến rất hay vẫn sẽ chỉ là một ý kiến rất hay 
nếu không có một kế hoạch kinh doanh để hỗ trợ và khai thác nó. 

Đáng tiếc là, rất nhiều vị mong mỏi làm kinh doanh không nghĩ đến trình độ 
chuyên tâm tài chánh, nghề nghiệp và cá nhân cần phải có khi bắt đầu kinh doanh.  
Nên sáng suốt.  Dành thì giờ để đánh giá một cách chính đáng những cơ hội và 
lựa chọn, rồi lập ra một kế hoạch kinh doanh – bản đồ mà quí vị sẽ noi theo để 
đi đến mục tiêu.

Kế hoạch Kinh doanh
Phát triển một kế hoạch kinh doanh là một bộ phận rất quan trọng cho sự thành 
đạt kinh doanh.  Một kế hoạch kinh doanh viết hay có thể đem lại tài trợ, giới thiệu 
sản phẩm và dịch vụ của quí vị, và thành lập những cộng tác tài năng.  Nó còn bắt 
buộc quí vị phải nghĩ suốt những câu Ai, Cái gì, Tại sao, Khi nào và Bằng cách nào 
để phát triển kinh doanh của quí vị. 
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Biết Cơ sở Kinh doanh của  
Quí vị
Quí vị bán những gì?
Ai là khách hàng của Quí vị?
Ai cạnh tranh với Quí vị?

Viết Kế hoạch Kinh doanh
Kinh doanh của quí vị sẽ làm ra tiền 
bằng cách nào?
Quí vị sẽ tài trợ kinh doanh của quí vị 
bằng cách nào?

Tìm một Địa điểm
Khách hàng của quí vị ở đâu?
Kinh doanh của quí vị sẽ ở chỗ nào?
Chỗ quí vị cần lớn bao nhiêu?
Luật lệ phân khu của vùng ra sao?

Làm cho Kinh doanh của Quí vị 
được Hợp pháp
Công ty của Quí vị sẽ có loại cơ cấu 
kinh doanh nào?
Quí vị cần có những giấy phép gì?
Quí vị cần có những mẫu giấy thuế 
nào?

Tìm Tài trợ
Quí vị có cần vay tiền không?
Quí vị có đủ tư cách để vay tiền không?
Nguồn tài trợ của quí vị là gì?
Những khích lệ tài chánh nào hiện 
đang có?

Những Bước Cơ bản  
để Bắt đầu Kinh doanh

  Những Bộ phận Chủ yếu của một Kế hoạch Kinh doanh
Có nhiều cách khác nhau để viết một kế hoạch kinh doanh; nhưng một vài bộ 
phận chủ yếu là:

Mô tả Cơ sở kinh doanh
Những điểm cần phải ghi là địa điểm kinh doanh của quí vị, sản phẩm và dịch vụ 
của quí vị là những gì, ai ở trong ban nhân viên của quí vị, cơ cấu quản lý của quí 
vị ra sao, chánh sách về nhân viên và mướn người của quí vị ra sao, và những tài 
liệu tổng quát khác về kinh doanh của quí vị.

Phân tích Thị trường
Phần này gồm có tài liệu dân số về khách hàng của quí vị, cách quí vị dự định để 
đến gần họ, tài liệu về những cạnh tranh có thể có của quí vị, thời gian và trở ngại 
đi vào thị trường, ngân quỹ vận động thị trường và kế hoạch quảng cáo.

Tài trợ
Đây là phần ghi những quyết toán tài khoản, tiền mặt dự định để trang trải, ghi 
nhận lợi tức và phân tích lời lỗ của quí vị.  Quí vị cần phải ghi rõ tất cả những chi 
phí và lợi tức hàng tháng và hàng năm trong một thời gian năm năm.

Hơn nữa, kế hoạch kinh doanh cần phải luôn luôn kèm theo trang mỡ đầu và một 
tóm tắt cung cấp ý kiến tổng quát của toàn kế hoạch.  Để biết thêm chi tiết một 
cách cặn kẽ về thể thức viết kế hoạch kinh doanh, và những mẫu kế hoạch kinh 
doanh về các loại kỹ nghệ, xin vào mạng www.bplans.com. 

  Giúp đỡ về Kế hoạch Kinh doanh
Tràn đầy lo lắng?  Không cần phải thế.  Có một số cơ quan có thể giúp cho công 
cuộc lập kế hoạch kinh doanh trở nên suôn sẻ.  Nếu quí vị muốn làm việc với một 
cố vấn có nhiều kinh nghiệm để giúp quí vị phát triển kế hoạch kinh doanh, chúng 
tôi đề nghị là quí vị liên lạc với một trong những trung tâm tài nguyên trong DC.  
Ban nhân viên thân thiện, thông thạo của họ được huấn luyện để đặc biệt giúp đỡ 
trong việc đưa ý kiến của quí vị từ một ý nghĩ đến những chữ viết trên giấy.  Các 
trung tâm Tài nguyên cung cấp giúp đỡ cho công cuộc khởi sự kinh doanh và vận 
động thị trường, gồm có:

Enhanced Business Resource Center (E-BIC) (Trung tâm 
Tăng cường Tài nguyên Kinh doanh)
Trung tâm Enhanced Business Information Center (Trung tâm Tăng cường Tài liệu 
Kinh doanh) (e-BIC) của Department of Small and Local Business Development 
(Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương) cung cấp cho các cơ sở tiểu 
thương và các nhà doanh nghiệp trong DC công cuộc huấn luyện, cố vấn, và giúp 
đỡ kỹ thuật.  Những dịch vụ của trung tâm gồm có cố vấn cá nhân, cho sử dụng 
máy tính và chương trình trên máy tính về cách lập kế hoạch kinh doanh, và một 
số lớp học thường xuyên về những đề tài từ việc khởi sự kinh doanh trong DC đến 
việc tìm chỗ cho vay tiền để làm kinh doanh.  Trung tâm cũng còn thường xuyên 
cho biết về những cơ hội kinh doanh mới và giới thiệu đến những cơ quan cung 
cấp tài nguyên cơ sở tiểu thương khác trong vùng. Trung tâm e-BIC nằm trong 
Martin Luther King, Jr. Memorial Library (Thư viện Kỷ niệm Martin Luther King, 
Jr.) tại 901 G Street, NW và mở cửa trong tuần từ 9:30 sáng đến 5 giờ chiều.  Xin 
gọi điện thoại số 202.727.2241 để biết thêm chi tiết.

Minority Business Development Center (Trung tâm Phát triển 
Kinh doanh cho Người Thiểu số)
Cơ quan National Community Reinvestment Coalition (Liên kết Tái Đầu tư vào 
Cộng đồng Quốc gia) (NCRC) giúp các chủ nhân của những cơ sở tiểu thương 
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Xin xem Chương 11:  
Tài nguyên Kinh doanh để biết thêm 
chi tiết về mỗi nguồn tài nguyên này

Trong DC, quí vị bắt buộc phải có một 
địa điểm và phải nộp Chứng chỉ Chiếm 
hữu hoặc Giấy phép Chiếm hữu Nhà 
khi nộp đơn xin giấy phép hành nghề 
kinh doanh.  Những vấn đề thiết yếu 
này nhấn mạnh tầm quan trọng của sự 
lựa chọn sớm một địa điểm trong quy 
trình thành lập kế hoạch kinh doanh.

và thiểu số trong công cuộc bắt đầu và mở rộng cơ sở kinh doanh của họ.  Trung 
tâm địa phương của Minority Business Development Center của NCRC nằm trong 
Business Resource Center (Trung tâm Tài nguyên Kinh doanh) của Sở Dịch vụ 
Việc làm và được sự đài thọ tài chánh của U.S. Department of Commerce (Sở 
Thương mại Hoa Kỳ).  Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với trung tâm ở số điện 
thoại 202.671.1552 hoặc vào mạng www.dcmbdc.org của họ.

Small Business Administration (Ban Quản lý Cơ sở Tiểu 
thương)
Cơ quan Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương của Hoa Kỳ (www.sba.gov/dc) là một 
cơ quan liên bang tận tâm giúp đỡ những cơ sở tiểu thương.  Cơ quan có cả các 
trung tâm tài nguyên lẫn cố vấn để giúp quí vị khởi sự và mở rộng kinh doanh của 
quí vị.  Tại cơ quan Service Corps of Retired Executives (SCORE) (Công ty Dịch 
vụ của những Quản trị viên Hồi hưu) của SBA, các vị cố vấn có thể cung cấp huấn 
luyện, chia sẻ kinh nghiệm và cho ý kiến về việc khởi sự kinh doanh và về những 
kinh doanh đang có.  Quí vị có thể liên lạc với SCORE của DC ở số điện thoại 
202.272.0390 hoặc vào mạng www.scoredc.org.

Small Business Development Center (Trung tâm Phát triển 
Cơ sở Tiểu thương)
Mạng Trung tâm Phát triển Cơ sở Tiểu thương của DC (DCSBDC) cung cấp tài 
nguyên cố vấn kinh doanh và vận động thị trường.  Có thể liên lạc với trung tâm 
đứng đầu ở số điện thoại 202.806.1550 hoặc vào mạng www.dcsbdc.org.

Văn phòng Hợp đồng và Thu mua Quỹ Đầu tư Cộng đồng 
vùng Hoa Thịnh Đốn
Quỹ Đầu tư Cộng đồng vùng Hoa Thịnh Đốn là một tổ chức không vụ lợi chuyên 
cung cấp giúp đỡ kỹ thuật và tìm tài trợ kinh doanh cho các cơ sở tiểu thương.  
Để liên lạc với một chuyên viên phát triển kinh doanh, xin gọi điện thoại số 
202.529.5505 hoặc vào mạng www.wacif.org.

Địa điểm Kinh doanh
Phần đông người ta để nhiều thì giờ vào việc tìm kiếm địa điểm để mua căn nhà 
đầu tiên của mình hơn là để chọn một địa điểm để làm kinh doanh.  Nên nhớ câu 
tục ngữ: địa điểm, địa điểm, địa điểm.  Sự chọn lựa địa điểm kinh doanh của quí 
vị rất thiết yếu cho sự nhận định xem quí vị có đủ tư cách để hưởng những chương 
trình khuyến lệ nào của chính phủ không (xin xem Chương 5: Khích lệ Tài chính), 
xem quí vị có đạt thị trường mục tiêu của quí vị một cách dễ dàng không, khả năng 
của quí vị trong công cuộc mướn và giữ nhân viên, và quí vị cần những loại giấy 
phép gì, đấy là một vài vấn đề trong những vấn đề khác.  Tuy nhiên, có vài ngoại 
lệ rõ ràng cho quy tắc “kiếm địa điểm,” như những kinh doanh làm tại nhà hoặc 
những tổ chức không phải tiếp xúc thường xuyên với khách hàng. 

  Cân nhắc về Địa điểm
Những yếu tố quan trọng cần phải suy xét khi lựa chọn một địa điểm cho kinh 
doanh của quí vị:

Địa điểm định chọn có dễ cho người qua lại không?
Có dễ cho khách hàng lui tới không? n

Có bãi đậu xe gần đấy không?  Có nhiều người đi bộ qua lại trước cơ sở kinh  n

doanh của quí vị không?  Gần đấy có bến Metro, bến xe buýt hoặc ngã đường 
giao thông lớn không?

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Xin ghi chú
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Giá cả có phải chăng không?

Phải có bao nhiêu lợi tức để trang trải tiền thuê địa điểm? n

Hợp đồng thuê gồm có những tiện nghi gì? n

Quí vị có phải xây cất theo nhu cầu của quí vị không, chủ nhà sẽ trang bị cho  n

địa điểm hoặc trợ giúp tài chánh cho người thuê tu bổ lấy.

Địa điểm có đáp ứng nhu cầu của quí vị không?
Địa điểm có được phân khu cho loại kinh doanh của quí vị không? (như, cho  n

kỹ nghệ, cư ngụ, thương mại hoặc có thể dùng lẫn lộn)
Quí vị có cần khu vực chất hàng không? Quí vị có cần thang máy không? n

Quí vị có muốn làm kinh doanh từ nhà không?
Những tiết kiệm để làm kinh doanh từ nhà sẽ có thể giúp quí vị có thêm tiền  n

cho cơ sở kinh doanh của quí vị không?
Quí vị có thể tiếp xúc trực tiếp với khách hàng và thân chủ của quí vị không? n

Quí vị có thể làm loại kinh doanh của quí vị từ nhà không? n

Nếu quí vị làm kinh doanh từ một tư gia, ngoài Giấy phép Chiếm hữu Nhà ra (xin 
xem Chương 2: Đăng ký và Giấy phép hành nghề), còn những giới hạn về số nhân 
viên mà quí vị được quyền mướn và số giao hàng và/hoặc khách hàng quí vị có thể 
tiếp xúc trong một ngày.

  Giúp đỡ về việc Lựa chọn Địa điểm
Nếu quí vị định làm kinh doanh trong một cơ sở thương mại mà quí vị thuê thì 
nên liên lạc với một trong những tổ chức sau đây để được giúp đỡ:

Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn
Tổ chức Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn có thể giúp quí vị bắt liên lạc 
với những người môi giới, cung cấp những tài liệu về tỷ lệ nhà bỏ trống, giá tiền 
thuê nhà và những tài liệu về dân số của những vùng lân cận địa điểm kinh doanh 
của quí vị.  Để biết thêm chi tiết về những văn phòng cho thuê và địa điểm bán lẻ 
trong một vùng nào hoặc những công trình phát triển mới, xin gọi điện thoại số 
202.661.8670 hoặc vào mạng www.wdcep.com.

Các hãng Môi giới & các Công ty Dịch vụ Địa ốc
Quí vị nên làm việc với một người môi giới địa ốc thương mại đại diện cho người đi 
thuê trong công cuộc tìm kiếm địa điểm.  Các hãng Môi giới cung cấp một loạt dịch 
vụ kể cả, nhưng không có giới hạn, cố vấn về đầu tư, cho giá thực tại, nghiên cứu, 
tài liệu và dụng cụ về đầu tư, mua bán cổ phần trên mạng, mua bán cổ phần bằng 
cách dùng điện thoại bấm nút, vào chương mục website, quyền viết ngân phiếu, và 
vay tiền với lãi suất rất ít.

Community Development Corporations (Các Công ty Phát 
triển Cộng đồng)
Các Công ty Phát triển Cộng đồng (CDCs) trong vùng địa điểm lựa chọn của 
quí vị có thể cung cấp cho quí vị những tài liệu về địa ốc trong vùng.  Quí vị có 
thể lấy bản liệt kê các CDCs trên mạng www.brc.dc.gov dưới mục “Community 
Development.” (“Phát triển Cộng đồng”)

DC Building Industry Association (Hội Kỹ nghệ Xây cất DC)
Hội Kỹ nghệ Xây cất DC (DCBIA) có thể giới thiệu cho quí vị những người hội 
viên môi giới của hội tùy theo nhu cầu của quí vị.  Để biết thêm chi tiết, xin gọi 
điện thoại số 202.966.8665 hoặc vào mạng www.dcbia.org. 
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Để biết thêm chi tiết về dân số trong 
vùng chung quanh cơ sở kinh doanh 
của quí vị, xin liên lạc với Hiệp hội 
Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn ở 
số điện thoại 202.661.8670 hoặc vào 
mạng www.wdcep.com.

Department of Small & Local Business Development (Sở Phát 
triển Cơ sở Tiểu thương & Địa phương)
Cơ quan Office of Commercial Revitalization (Phòng Phục hưng Thương mại) 
của Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương & Địa phương cung cấp giúp đỡ về nơi đặt 
địa điểm cho những kinh doanh bán lẻ.  Để biết thêm chi tiết, xin gọi điện thoại 
số 202.727.3900 hoặc vào mạng dslbd.dc.gov. 

Greater Washington Commercial Association of Realtors (Hội 
Chuyên viên Địa ốc Thương mại Hoa thịnh Đốn và Vùng lân 
cận)
Hội Chuyên viên Địa ốc Thương mại Hoa thịnh Đốn và Vùng lân cận (GWCAR) 
có thể cung cấp cho quí vị bản liệt kê danh sách của những chuyên viên địa ốc 
trong vùng.  Để biết thêm chi tiết, xin gọi điện thoại số 301.590.2000 hoặc vào 
mạng www.gwcar.org.

Cơ cấu của Quyền Sở hữu
Ngoài việc trình bày cho biết ai là người đảm đương trách nhiệm, cơ cấu của quyền 
sở hữu của quí vị chẳng những chỉ rõ ai là người chủ của kinh doanh mà còn chỉ 
định người điều khiển, chịu trách nhiệm, quyết định cách chia lời lãi và cách kinh 
doanh phải đóng thuế.

Trang 18-19 cho biết tóm tắt về sáu loại kinh doanh thông thường.  Nhưng cũng 
còn có nhiều cách để thiết lập kinh doanh và mỗi kinh doanh đều ở trong tình 
trạng đóng thuế độc nhất của nó.  Quí vị cần phải hỏi ý kiến của chuyên gia có đủ 
khả năng vế thuế và luật sư để quyết định cơ cấu thích hợp cho kinh doanh của quí 
vị. Để biết thêm chi tiết về những cơ cấu làm chủ công ty trong DC, xin vào mạng 
của Trung tâm Tài nguyên Kinh doanh của DC tại www.brc.dc.gov.

Những Tài nguyên Hữu ích
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So sánh các Cơ cấu của Quyền Sở hữu* 

Quyền Sở hữu Duy nhất
Một cơ sở kinh doanh dưới quyền sở hữu của một cá nhân 
thôi.

lợi thế
Dễ thành lập nhất và ít tốn kém nhất n

Điều khiển hoàn toàn tất cả những quyết định kinh  n

doanh 
Giới hạn hoặc nhu cầu pháp lý tối thiểu n

Thu hoạch và giữ tất cả lời lãi và quyền lợi n

Không phải trả thuế thất nghiệp n

bất lợi
Tự chịu trách nhiệm cho tất cả những giao dịch kinh  n

doanh
Có thể gặp khó khăn trong công cuộc lấy tài trợ dài hạn n

Không được hưởng lương thất nghiệp khi kinh doanh bị  n

thất bại
Tiết kiệm về thuế bị giới hạn n

Cộng tác Tổng hợp
Một kinh doanh của hai hoặc nhiều người cộng tác đã đồng 
ý – bằng miệng hoặc bằng văn bản chính thức – để cùng điều 
khiển kinh doanh. 

lợi thế
Dễ thành lập n

Những người cộng tác chia sẻ công việc và trách nhiệm n

Dễ lấy tài trợ hơn là kinh doanh dưới quyền sở hữu duy  n

nhất
Những người cộng tác chia nhau tất cả những lời lãi và  n

quyền lợi của người làm chủ

bất lợi
Có thể đắt hơn khi bắt đầu n

Những người cộng tác có trách nhiệm vô hạn cho tổn  n

phí của kinh doanh
Một người cộng tác này sẽ bị ràng buộc bởi hành động  n

của người cộng tác kia
Quyền làm quyết định bị phân chia n

Mất một người cộng tác có thể làm tan rã kinh doanh n

Có thể có khó khăn khi muốn chấm dứt cộng tác n

Cộng tác Hữu hạn
Một kinh doanh giống như kinh doanh cộng tác tổng quát, 
nhưng người đầu tư tự gánh lấy những sự mất mát cho đến 
số vốn đầu tư của họ.  Người đầu tư không tham gia vào 
công cuộc quản lý và không chia sẻ trách nhiệm pháp lý về 
nợ nần và lỗ lã. 

lợi thế
Tương đối dễ thành lập  n

Những người cộng tác đóng góp vào tổn phí khởi sự n

Dễ lấy tài trợ hơn là kinh doanh dưới quyền sở hữu duy  n

nhất
Những người cộng tác chia nhau tất cả những lời lãi và  n

quyền lợi của người làm chủ
Tài sản của những người cộng tác hữu hạn sẽ không bị  n

chủ nợ đe dọa

bất lợi
Có thể đắt hơn khi bắt đầu thành lập vì bắt buộc phải lập  n

một văn bản thỏa thuận 
Người cộng tác (tổng hợp) điều hành chịu trách nhiệm  n

pháp lý vô hạn cho các tổn phí kinh doanh
Mất một người cộng tác có thể làm tan rã kinh doanh n

Có thể có khó khăn khi muốn chấm dứt cộng tác n

Cộng tác với Trách nhiệm Pháp lý Hữu 
hạn (LLP)
Một kinh doanh mà những người cộng tác đều có sự che 
chở của trách nhiệm pháp lý hữu hạn giống như trong một 
công ty chuyên môn.

lợi thế
Lợi thế thuế về cách đánh thuế chuyển qua cho những  n

người cộng tác LLP
Không bị lệ thuộc vào nhiều giới hạn của quyền sở hữu,  n

cơ cấu vốn liếng và chia lời lãi 
Dễ dàng và quen thuộc đối với sự một cộng tác đang có  n

để quyết định trở thành một LLP

bất lợi
Một người có quyền sở hữu duy nhất không được thành  n

lập một LLP như một cộng tác, một LLP phải có ít nhất 
là hai người cộng tác mới có thể thành hình
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Công ty (Tổng quát) C
Một kinh doanh được lập ra theo pháp luật như một thực thể 
pháp lý riêng biệt với những người làm chủ của nó (những 
người có cổ phiếu và những người có cổ phần).

lợi thế
Tuổi sống không phụ thuộc vào tuổi sống của những  n

người có chủ quyền (những người có cổ phần và cổ 
phiếu)
Tổn phí cho những quyền lợi phụ được trừ thuế  n

Tài sản riêng được che chở không bị trách nhiệm pháp lý  n

kinh doanh đe dọa
Có thể chuyển quyền sở hữu bằng cách bán cổ phần và  n

cổ phiếu
Dễ tăng vốn điều hành bằng cách bán cổ phần và cổ  n

phiếu
Quyền sở hữu có thể thay đổi mà không ảnh hưởng đến  n

công cuộc quản lý hàng ngày

bất lợi
Thành lập một công ty sẽ có những tổn phí rất to khi bắt  n

đầu
Bị phụ thuộc dưới nhiều luật pháp của DC và liên bang n

Tiền do công ty kiếm được bị đóng thuế hai lần n

Phải qua nhiều thủ tục pháp lý khi nộp đơn thành lập và  n

để cố gắng gìn giữ quy chế của một công ty 
Hoạt động bị giới hạn n

Công ty S
Một kinh doanh giống như Công ty Tổng quát, trừ những 
yêu cầu cụ thể của IRS.

lợi thế
Đã có dưới hình thức của một Công ty  n

Tiền do công ty kiếm được không bị đóng thuế hai lần n

bất lợi
Rất khó để đáp ứng những quy định của IRS n

Dựa theo chỉ dẫn, Smart Start: Your District of Columbia Business (Bắt đầu Khôn khéo: Kinh doanh của quí vị trong DC).   
Department of Consumer & Regulatory Affairs (Sở Điều hành công việc Tiêu thụ & Điều lệ)

Công ty với Trách nhiệm Pháp lý Hữu 
hạn (LLC)
LLC là một kinh doanh lai ghép được hưởng cả lợi thế tiêu 
biểu của công ty lẫn tổ chức cộng tác.

lợi thế
Lời lãi và mất mát được chuyển từ công ty đến những  n

người làm chủ để đóng thuế
Tài sản riêng được che chở không bị trách nhiệm pháp lý  n

kinh doanh đe dọa
Không hạn chế về số người làm chủ và tính cách làm chủ n

Công cuộc điều hành đơn giản hơn công cuộc điều hành  n

của một công ty 
Không lệ thuộc vào những thủ tục của một công ty  n

Những người làm chủ có thể tham gia vào công cuộc  n

quản lý kinh doanh

bất lợi
Cần có sự giúp đỡ về pháp lý để thành lập và để lập cơ  n

cấu của một LLC một cách hợp thức
Chuyên gia – như luật sư, nhân viên kế toán và bác sĩ –  n

không được quyền đăng ký như một LLC

Không Vụ lợi 
Một tổ chức không có người làm chủ, không đem lại lợi tức 
(ngoại trừ lương bổng/tổn phí) cho nhân viên, giám đốc hoặc 
viên chức và phải có một Ban Quản trị.

lợi thế
Được Miễn thuế n

Kinh doanh được Điều hành một cách Co giãn n

bất lợi
Giới hạn về những Sự Sát Nhập n
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Mỗi tiểu bang đều bắt buộc quí vị phải đăng ký và xin giấy phép hành nghề 
thích hợp để điều hành kinh doanh trước khi quí vị được chính thức làm 

kinh doanh; DC cũng không ở ngoài lệ này.  Nhưng xin ghi nhớ là DC có nguyên 
một bộ chuyên làm cho quy trình này được hết sức đơn giản cho quí vị: Sở Điều 
hành công việc Tiêu thụ & Điều lệ (DCRA).  Xin đến cục Business and Professional 
Licensing Administration (Cục Quản lý Giấy phép hành nghề Kinh doanh và 
Chuyên nghiệp) của DCRA (ở tầng thứ nhất của DCRA) để xin giấy phép hoạt 
động.  Đến Permit Center (Trung tâm cấp Giấy phép) vừa được tu bổ (ở tầng thứ 
hai) để xin giấy phép chiếm hữu và xây cất.  Cả hai trung tâm đều cung cấp giúp 
đỡ kỹ thuật và cho quí vị cơ hội hoàn tất quy trình này tại chỗ.

Trong khi đăng ký và xin giấy phép hoạt động ít khi được coi là thích thú, nó cũng 
có thể trở nên ít chán ngán hơn nếu quí vị biết những gì quí vị cần và nơi tìm ra 
những thứ ấy.  Chương này sẽ giúp cho quí vị thoát qua mối rắc rối của các luật lệ 
kinh doanh.

Xin vào mạng www.dcra.dc.gov để biết những tài liệu, kể cả:

Mẫu đơn và tài liệu đăng ký n

Trả lời cho những câu hỏi thường xuyên n

Dụng cụ cho biết tên kinh doanh nào còn có thể dùng được n

Tìm tổ chức đã đăng ký n

Những tài liệu khác về công ty n

Đăng ký Kinh doanh
Nếu quí vị muốn làm kinh doanh trong DC dưới hình thức của một công ty hoặc 
một sự cộng tác (cộng tác hữu hạn hoặc cộng tác với trách nhiệm pháp lý hữu hạn) 

Đăng ký và Giấy phép Kinh doanh
Giải thích từng bước về quy trình xin Giấy phép kinh doanh



WDCEP DBDC08

© 2008 WDCEP 

22

941 North Capitol Street, NE
Washington, DC 20002
202.442.4400

dcra@dc.gov

Metro: Bến gần nhất là Union Station 
trên Red Line (đường đỏ)

Giờ Làm việc: 
Thứ hai, Thứ ba, Thứ tư và  
Thứ sáu: từ 8:30 sáng đến 4:30 chiều
Thứ năm: từ 9:30 sáng đến 4:30 chiều

Sở Điều hành công việc  
Tiêu thụ & Điều lệ

vụ lợi, không vụ lợi, có trách nhiệm pháp lý hữu hạn; quí vị phải đăng ký tại Phòng 
Công ty (Corporations Division) của Sở Điều hành công việc Tiêu thụ & Điều lệ.

Nếu quí vị muốn đăng ký như là một công ty trong nước, thì quí vị phải nộp đơn 
về: 

Điều khoản thành lập công ty (cho những công ty có vụ lợi hoặc không có vụ  n

lợi)
Điều khoản tổ chức Công ty với Trách nhiệm Pháp lý Hữu hạn hoặc văn bản  n

chứng minh là có đủ tư cách để lập cộng tác.

Hoặc, để đăng ký như một công ty nước ngoài (nếu kinh doanh của quí vị đã đăng 
ký ngoài DC), thì quí vị phải nộp đơn xin:

Một chứng chỉ cho quyền (cho những công ty vụ lợi hoặc không vụ lợi) hoặc  n

một chứng chỉ đăng ký cho Công ty với Trách nhiệm Pháp lý Hữu hạn.

  Những Bước của Quy trình xin Giấy phép hoạt động
Những quy luật dưới đây đều áp dụng cho tất cả những người xin giấy phép hoạt 
động kinh doanh:

Bước 1: Số Căn cước Liên bang của Người chủ (FEIN)
Bước 2: Chứng chỉ Chiếm hữu (CRA-5)
Bước 3: Số Căn cước Thuế Kinh doanh của DC
Bước 4: Chứng chỉ Đăng ký
Bước 5: Chứng chỉ Bàn tay Sạch
Bước 6: Giấy phép hoạt động Kinh doanh Cơ bản
Bước 7: Tên Thương nghiệp của Kinh doanh

 Số Căn cước Liên bang của Người chủ (FEIN) 
(cũng còn gọi là Số Căn cước Thuế vụ (TIN))
FEIN có chín con số do Internal Revenue Service (Sở Thuế vụ) phân cho. Sở IRS 
dùng số này để nhận diện những người đóng thuế kinh doanh bị bắt buộc phải khai 
nhiều loại thuế.  FEIN cũng được những chủ nhân ông, những người có quyền sở 
hữu duy nhất, những cộng tác, những công ty, những tổ chức không vụ lợi, những 
ủy thác, những tài sản của người quá cố, cơ quan chính phủ, một số cá nhân nào 
đó và những thực thể kinh doanh khác sử dụng.

Nói chung, quí vị cần có số FEIN nếu quí vị trả lời “Có” cho một trong những 
câu hỏi sau đây:

Quí vị có người làm không? n

Quí vị có điều hành kinh doanh của quí vị như một công ty, LLC hoặc một  n

cộng tác không?
Quí vị có khai một trong những loại thuế này: Thuê người; Thuế mặt hàng;  n

hoặc Rượu, Thuốc lá và Súng ống không?
Quí vị có giữ lại thuế lợi tức, những tiền lương khác, trả cho một ngoại kiều  n

không cư ngụ trong vùng không?
Quí vị có chương trình Keogh (chương mục lương hưu chưa phải đóng thuế)  n

không?
Quí vị có tham gia vào một trong những loại tổ chức sau đây không? n

Ủy thác (ngoại trừ một số ủy thác thu hồi được dưới quyền sở hữu của  n

người cho)
IRA n

Những tổ chức được Miễn thuế n
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Đăng ký và Giấy phép Kinh doanh
Những Di sản n

Những Mối Đầu tư Thế chấp Địa ốc n

Những Tổ chức Không vụ lợi n

Những Hợp tác xã Nông gia n

Những Viên quản lý Kế hoạch n

Để biết thêm chi tiết đặc biệt để xem quí vị có bị bắt buộc phải có số FEIN hay 
không, quí vị có thể xem ấn phẩm 1635 của IRS.  Quí vị có thể lấy một bản ấn 
phẩm 1635 của IRS trên mạng www.irs.gov.

Cách nhanh chóng nhất và dễ dàng nhất để xin FEIN là lên Internet ở www.brc.
dc.gov (chọn “Start a Business” (Bắt đầu một kinh doanh)).  Quí vị cũng có thể điền 
vào mẫu SS-4 của IRS (Đơn xin Số Căn cước Liên bang của Người chủ) và nộp qua 
điện thoại, fax, hoặc thư.  Mẫu đơn có tại văn phòng IRS và những văn phòng của 
Social Security Administration Offices (Phòng Quản lý An ninh Xã hội), hoặc quí 
vị có thể xin mẫu đơn ấy bằng cách gọi điện thoại số 800.829.4933.  Quí vị cũng 
có thể xin một bản của mẫu SS-4 của IRS trên mạng www.irs.gov, hoặc điền vào 
đơn và gửi về trung tâm dịch vụ của DC tại địa chỉ sau đây:

IRS 1040
ATTN: FEIN Operations
Waverly Avenue
Holtsville, New York 11742

Chứng chỉ Chiếm hữu (CRA-5)
Quí vị bắt buộc phải có một Chứng chỉ Chiếm hữu hoặc Giấy phép Chiếm hữu 
Nhà để chứng tỏ là kinh doanh của quí vị được đặt trong một cơ sở đạt nhu cầu 
về xây cất và phân khu phù hợp với loại kinh doanh của quí vị.  Tuy nhiên, quí vị 
có thể không cần phải có những giấy phép ấy nếu quí vị thuê chỗ trong một cơ 
sở đã có Chứng chỉ Chiếm hữu phù hợp với kinh doanh của quí vị.  Thí dụ, một 
văn phòng luật sư có thể hoạt động dưới sự che chở của Chứng chỉ Chiếm hữu 
của một cơ sở dùng làm văn phòng miễn là văn phòng luật sư này hoạt động đúng 
cách sử dụng của cơ sở. 

Một số nhà kinh doanh, phần đông là những người xin Giấy phép hành nghề 
Kinh doanh Cơ bản (xin xem trang 25), cần xin một chứng chỉ riêng nếu Chứng 
chỉ Chiếm hữu của chủ nhà không đủ để bao che kinh doanh của họ.  Vì vậy, điều 
quan trọng là phải hỏi chủ nhà, người quản lý nhà, hoặc nhân viên địa ốc về Chứng 
chỉ Chiếm hữu khi làm thỏa thuận thuê một địa điểm.

Để xin Chứng chỉ Chiếm hữu cho kinh doanh của quí vị, quí vị phải có hoặc một 
địa điểm trong khu vực thương mại hoặc làm kinh doanh từ nhà của quí vị.  Các 
mẫu đơn có tại Sở Điều hành công việc Tiêu thụ & Điều lệ hoặc trên mạng www.
dcra.dc.gov dưới đề mục “Permits” (Giấy phép).  Sau khi điền xong, quí vị cần phải 
đích thân đến nộp tại Permit Service Center (Trung tâm Dịch vụ Giấy phép).

Về những Cơ sở Thương mại Phần đông những Tòa nhà được sắp xếp vào 
phân khu thương mại đã có sẵn Chứng chỉ Chiếm hữu. Quí vị có thể xin chủ nhà 
hoặc công ty quản lý nhà một bản sao của chứng chỉ.  Nếu không có Chứng chỉ 
Chiếm hữu thì quí vị cần phải nộp đơn xin chứng chỉ.
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Nếu quí vị là một người chủ có một 
hoặc nhiều nhân viên làm dịch vụ 
trong DC, thì quí vị có trách nhiệm 
pháp lý đóng thuế thất nghiệp thể theo 
District of Columbia Unemployment 
Compensation Act (Sắc luật về Bồi 
thường Thất nghiệp của DC).  Thuế 
này cũng phải đóng cho những nhân 
viên làm dịch vụ bán thời gian hoặc 
tạm thời.  Các vị mướn người giúp việc 
trong nhà cũng có trách nhiệm này nếu 
trả ít nhất tổng số lương $500 trong 3 
tháng.  Những người được coi như là 
người giúp việc trong nhà gồm có người 
lái xe, làm bếp, làm vườn, nuôi trẻ em, 
làm việc nhà và giữ trẻ em nếu ít nhất 
là 18 tuổi.

Ghi chú Quan trọng

Về Tài sản tại Nhà Thể theo Mục 11 của Điều lệ về Phân Khu của DCMR, nếu 
quí vị là chủ và cư ngụ tại nhà của quí vị và dùng nơi này để làm địa điểm căn bản 
cho kinh doanh của quí vị, thì quí vị phải nộp đơn xin Giấy phép Chiếm hữu Nhà 
(HOP) hoặc Giấy phép Chiếm hữu Nhà Gấp (E-HOP), một chương trình mới làm 
ngắn quy trình xin giấy phép.  Nhưng có những giới hạn tỉ như quí vị chỉ được 
dùng 25% của bất cứ một căn phòng nào để làm kinh doanh của quí vị.  Quí vị nên 
xem lại luật lệ phân khu về những kinh doanh làm tại nhà.  Nếu nhà ở của quí vị 
là nhà thuê hoặc mướn thì quí vị phải xin phép chủ nhà để làm kinh doanh.  Quí 
vị phải kèm theo giấy phép này với đơn xin Chứng chỉ Chiếm hữu.

Số Căn cước Thuế Kinh doanh của DC
Mẫu FR-500 là tài liệu Đăng ký Thuế Kinh doanh Kết hợp của DC dùng để cung 
cấp chi tiết về quyền sở hữu, địa điểm, và loại kinh doanh, cần phải có để quyết 
định trách nhiệm trả thuế thất nghiệp của đơn vị mướn người.  Một khi quí vị 
điền vào và nộp cho Office of Tax and Revenue (Phòng Thuế vụ và Lợi tức), quí vị 
sẽ được cấp một bản thông báo đăng ký thuế kinh doanh, để cho quí vị biết số tiền 
thuế và thời hạn phải đóng thuế.  Đây cũng là nền tảng của sự đăng ký thuế thất 
nghiệp của quí vị với Sở Dịch vụ Việc làm.  Quí vị có thể lấy các mẫu thuế trên 
mạng www.otr.cfo.dc.gov. Để biết thêm chi tiết về Phòng Thuế vụ và Lợi tức, xin 
gọi điện thoại số 202.727.4TAX.

Những người chủ có một hoặc nhiều nhân viên làm dịch vụ trong DC, như mô 
tả ở đoạn trên, phải điền phần VI của mẫu Combined Registration Application 
(Đơn Đăng ký Kinh doanh Hỗn hợp) (FR-500).  Nếu mẫu này được điền trên 
mạng của Phòng Thuế vụ và Lợi tức (www.otr.cfo.dc.gov), thì phần IV sẽ được 
tự động gửi đến Sở Dịch vụ Việc làm (DOES).  Nếu cần, DOES sẽ liên lạc với 
quí vị để quyết định trách nhiệm thuế vụ của quí vị.  Nếu không điền mẫu FR-
500 trên mạng, thì phải nộp phần IV cho Sở Dịch vụ Việc làm của DC, Office of 
Unemployment Compensation (Phòng Bồi thường Thất nghiệp), Tax Division 
(Ban Thuế vụ), tại 609 H Street, NE, tầng thứ 3, Washington DC 20002.  

Công cuộc giữ lại tiền thuế và nộp thuế của người chủ là một sự kiện không bắt 
buộc và tùy ý nhân viên.  Nếu quí vị muốn giữ thuế lại, thì quí vị cần phải điền 
vào mẫu Đơn Kết hợp Đăng ký (FR-500), như đã nói trên.

Chứng chỉ Đăng ký
Quí vị sẽ nhận được bản Chứng chỉ Đăng ký của Phòng Thuế vụ và Lợi tức sau 
khi quí vị nộp mẫu FR-500.

Chứng chỉ Bàn tay Sạch
Chứng chỉ Bàn tay Sạch là một bản khai chứng tỏ là quí vị không có thiếu Chính 
phủ DC một món nợ hơn $100.  Nếu quí vị nợ Chính phủ DC hơn $100 thì quí vị 
phải thanh toán món nợ ấy rồi mới có thể xúc tiến.  Phải kèm theo bản Chứng chỉ 
Bàn tay Sạch khi nộp đơn xin giấy phép và giấy phép hoạt động, kể cả Giấy phép 
hoạt động Kinh doanh Cơ bản.  Mẫu đơn được đính kèm trong xấp đơn xin Giấy 
phép hoạt động Kinh doanh Cơ bản.  Quí vị có thể lấy mẫu đơn trên mạng www.
dcra.dc.gov của Sở Điều hành công việc Tiêu thụ & Điều lệ.
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Các Loại Xác nhận 
của DCRA

Đăng ký và Giấy phép Kinh doanh
Giấy phép hoạt động Kinh doanh Cơ bản (BBL)
Giấy phép hoạt động Kinh doanh Cơ bản là quy trình mới, đơn giản dùng để thay 
thế cho nhiều loại giấy phép hoạt động do thành phố lập ra.  Đây không phải là 
thêm một giấy phép hoạt động nữa.  Mà chỉ là một thể thức mới của những tài liệu 
đã có cho các kinh doanh và một số tổ chức không vụ lợi do Chính phủ DC bắt 
buộc phải có. 

BBL làm cho việc xin giấy phép hoạt động thuận tiện hơn bao giờ hết. Giấy phép 
hoạt động của các kinh doanh và các tổ chức không vụ lợi được kết hợp vào một 
Giấy phép hoạt động Kinh doanh Cơ bản, gia hạn hai năm một lần.  Giấy phép 
hoạt động mới này có ghi sự chấp thuận cho mỗi hoạt động cần phải có sự giám 
sát của thành phố. 

Một cơ sở kinh doanh cần có BBL nếu là kinh doanh hoặc tổ chức không vụ lợi 
cần phải có sự chấp thuận, kiểm soát hoặc điều tra của thành phố.  Những luật lệ 
này được áp dụng nếu quí vị làm kinh doanh trong DC, dù kinh doanh của quí 
vị không đặt tại thành phố.  Nên nhớ phải xét lại với DCRA về những nhu cầu 
đặc biệt của giấy phép hoạt động của quí vị.  Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng 
www.dcra.dc.gov. 

Đăng ký Tên Thương nghiệp
DC đặt luật lệ để lập chương trình đăng ký tên thương nghiệp.  Luật mới này giúp 
ích cho cộng đồng kinh doanh trong nhiều mặt bằng cách:

Cho phép những kinh doanh dùng tên giả tưởng (chữ và tên tạo ra) để hoạt  n

động kinh doanh, kể cả trong việc giao dịch với những người bán và các cơ 
quan tài chánh.
Cung cấp ghi nhận chính thức về tất cả những người làm chủ liên quan đến  n

tên giả tưởng. 
Cho phép những kinh doanh có tên giả tưởng dùng những tên ấy để đảm  n

trách những hoạt động hợp pháp.

Quí vị có thể đăng ký tên thương mại của quí vị một cách dễ dàng trên mạng 
www.dcra.dc.gov như một cá nhân hoặc một tổ chức, dưới mục “Corporate 
Registration” (Đăng ký Công ty).  Quí vị có thể chọn một tên thương mại bất cứ 
lúc nào trong khi đăng ký.

  Bản liệt kê Lệ phí Kinh doanh của DC
 SP GP LP LLC C NP
 Lệ phí Khởi đầu Không Không $150 $150 $185 $70
 Áp dụng Áp dụng
 Lệ phí Hàng năm/ Không Không $200 $150 $250 $75
 Mỗi sáu tháng Áp dụng Áp dụng
 Giấy phép hoạt động $35 $35 $35 $35 $35 $35
 Kinh doanh Cơ bản
 Lệ phí Nộp đơn
 Hoạt động Kinh doanh $10 $10 $10 $10 $10 $10
 Tên Thương mại $50 $50 $50 $50 $50 $50
 Lệ phí Đăng ký
 Lệ phí Chứng $75* $75* $75** $75** $75** $75**
 chỉ Chiếm hữu

SP=Quyền sở hữu Duy nhất | GP=Cộng tác Tổng quát | LP=Cộng tác Hữu hạn |  
LLC=Cộng tác với Trách nhiệm pháp lý Hữu hạn | C=Công ty C hoặc S | NP=Công ty Không vụ lợi

* Kinh doanh Khởi sự và Cộng tác Tổng quát không bị bắt buộc phải đăng ký
** Lệ phí $33 cho C của O + lệ phí $42 + (tùy theo quy mô của dự kiến)

Xác nhận Giấy phép hoạt động Giải trí
Tài liệu về Môi trường
Sản xuất
Dịch vụ và Buôn bán có Kiểm soát
Nhà cửa (Vãng lai)
Nhà cửa (Vùng dân cư)
Bán, Dịch vụ và Sửa chữa Xe hơi
Sức khoẻ Công cộng:
   Trú ngụ Công cộng
   Gian hàng Bán lẻ Thức ăn
   Cơ sở Dịch vụ Xã hội
   Tiệm thuốc tây & Dược phẩm
   Nhà Đám
Dịch vụ Việc làm
Buôn bán Tổng quát
Buôn bán & Sửa chữa Tổng quát 
Kinh doanh Tổng quát
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Ngoài bảy điều bắt buộc áp dụng cho tất cả những người nộp đơn xin giấy phép 
hành nghề kinh doanh ra, kinh doanh đặc biệt của quí vị, hoặc công cuộc xây cất 
có liên quan đến kinh doanh của quí vị, có thể cần phải có thêm những giấy phép 
hành nghề hoặc giấy phép khác.

  Những giấy phép hành nghề hoặc những giấy phép khác.

Giấy phép Xây cất
Luật pháp bắt buộc quí vị phải xin giấy phép để xây cất trong DC nếu quí vị 
xây hoặc sửa cơ sở, nhà của quí vị hoặc một địa điểm do quí vị thuê.  Quí vị có 
thể nộp đơn xin giấy phép tại trung tâm Trung tâm Dịch vụ Giấy phép của Sở 
Điều hành công việc Tiêu thụ & Điều lệ.  Nên ghi nhớ là những cơ quan khác 
– như Department of Health (Sở Y tế), District Department of Transportation 
(Sở Chuyên chở của DC) và Water and Sewer Authority (Sở Cấp Thoát nước) 
– cũng có những điều kiện chấp thuận riêng biệt của họ.  Nếu quí vị cần được 
giúp đỡ thêm, hoặc có nhiều giấy phép khác nữa, xin liên lạc với Building Permit 
Customer Service Section (Ban Dịch vụ Khách hàng cần Giấy phép Xây cất) của 
DCRA ở số điện thoại 202.442.4589.

Quí vị cần giấy phép cho:

Xây cất mới và nền móng n

Xây thêm, tu bổ, hoặc sửa chữa những cơ sở sẵn có n

Phá tan (phá đổ); Dựng bảng hiệu và bắt máy che n

Cách bố trí bên trong một cơ sở thương mại mới hoặc sẵn có cho người thuê n

Xin xem Chương 1 của Mục 12 của DCMR để biết hết bản liệt kê những giấy phép 
bắt buộc phải có.

Họa đồ Trắc địa
Họa đồ Trắc địa, những bức vẽ cho biết ranh giới của miếng đất sở hữu, bắt buộc 
phải có để làm căn bản cho những cuộc xây cất thêm và xây cất cơ sở mới.  Quí 
vị có thể xin một bộ gồm có hai họa đồ trắc địa tại District Office of the Surveyor 
(Văn phòng Nhân viên Trắc địa của DC), 941 North Capitol Street, NE, Phòng 
2100.  Quí vị nên đặt trước ít nhất là bảy ngày.  Họa đồ cho biết ranh giới của 
miếng đất và bản đồ của công trình cho biết tính hữu dụng của ranh giới.  Họa 
đồ bắt buộc phải có cho những loại việc làm sau đây:

Cơ sở mới, xây thêm  n

Tường giữ nước, hàng rào n

Kho hàng, nhà xe n

Máy che n

Cần phải có bản đồ công trình cho:

Cơ sở mới, xây thêm, tu bổ bên trong và bên ngoài n

Tường giữ nước, kho hàng, nhà xe n

Đào móng n

Giấy phép về Địa Điểm Công cộng
Bắt buộc phải có Giấy phép về Địa điểm Công cộng để sử dụng hoặc đặt cơ cấu trên 
một địa điểm công cộng, khoảng giữa cơ sở hoặc ranh giới của miếng đất sở hữu 
và lề đường (tiệm ăn có chỗ ngồi bên ngoài trên lề đường cần phải xin Giấy phép 
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Đăng ký và Giấy phép Kinh doanh
cho Tiệm Cà phê trên Lề đường).  Quí vị bắt buộc phải điền vào một mẫu đơn xin 
Giấy phép về Địa điểm Công cộng để:

Xây lề đường, ngõ hẻm, cột cờ, vòi nước, chậu trồng cây, tường giữ nước, hàng  n

rào, và bất cứ một sự tu bổ nào trên địa điểm công cộng.
Đào móng ở một địa điểm công cộng để xây nền.  n

Tạm để dụng cụ xây cất trên địa điểm công cộng n

Giấy phép Đào Ống Nước và Ống cống
Quí vị phải điền một mẫu đơn xin Giấy phép Đào Ống Nước và Ống cống để:

Đặt ống nước và ống cống; n

Nối ống nước và ống cống vào ống nước và ống cống chính ở ngoài đường n

Đào đất để đặt đồng hồ đo nước và ổ đựng máy đo trong địa điểm công cộng n

Giấy phép Thiết lập những Hệ thống Bổ sung
Những thầu khoán có giấy phép hành nghề bị bắt buộc phải điền vào một mẫu đơn 
xin Giấy phép Thiết lập những Hệ thống Bổ sung để có thể đặt:

Máy lạnh và tủ lạnh lạnh n

Hệ thống nước n

Hệ thống điện n

Bắt buộc phải có sơ đồ của bên trong nhà, độ cao, thiết diện, và những hình vẽ 
chi tiết dưới nhiều hình thức phối hợp khác nhau cho tất cả những công cuộc xây 
cất dự định ngoại trừ những trường hợp san bằng.  Quí vị cần phải có giấy phép 
xây cất trước khi nộp đơn xin những giấy phép kế hoạch bổ sung.  Giấy phép cho 
những công trình dự định đơn giản có thể xin được tại quầy trong nửa tiếng đồng 
hồ, trong khi những công trình dự định phức tạp có thể phải đợi từ 14 đến 30 ngày 
để được suy xét.  District Department of Energy (DDOE) (Sở Điện lực DC) có 
chương trình chiết khấu cho những kiểm tra năng lượng và những đồ dùng bằng 
điện.  Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với DDOE ở điện thoại số 202.535.2600 
hoặc vào mạng http://ddoe.dc.gov. 

Giấy phép hành nghề về Kiểm tra Thức Uống có chất Rượu
Alcoholic Beverage Regulation Adminstration (ABRA) (Cục Quản lý Quy luật về 
Thức uống có chất Rượu) cấp giấy phép hành nghề cho những người nộp đơn có đủ 
tư cách xin chưng dọn và bán thức uống có chất rượu, theo dõi sự chấp hành pháp 
luật và luật lệ, và có biện pháp xử lý thích hợp khi một kinh doanh vi phạm luật 
lệ về thức uống có chất rượu của DC.  ABRA chấp hành các luật mới về việc điều 
chỉnh công cuộc chế tạo, phân phối và bán thức uống có chất rượu trong DC.

ABRA hoạt động dưới quyền của Alcohol Beverage Control (ABC) Board (Ban 
Kiểm tra Thức Uống có chất Rượu), và ban này thiết lập tầm mức hoạt động của 
ABRA.  ABRA là một cơ quan độc lập của chính quyền DC.  Có nhiều loại giấy 
phép hành nghề của ABC.  Quí vị có thể lấy các mẫu đơn xin giấy phép hành 
nghề của ABC và tài liệu về quy trình xin giấy phép hành nghề của ABC ở mạng 
www.abra.dc.gov hoặc quí vị có thể gọi điện thoại số 202.442.4423 để biết thêm 
chi tiết. 

Điều kiện được phép hành nghề rất khác nhau tùy theo loại cơ sở dự định.  Chúng 
tôi đề nghị là quí vị nên hỏi ý kiến của một đại diện ABRA để quyết định trước 
tiên là quí vị cần xin loại giấy phép hành nghề nào, theo như những hoạt động 
của cơ sở của quí vị đã xác định.  Ngoài ra, chúng tôi đề nghị là quí vị nên bàn về 
địa điểm đã chọn của quí vị với một đại diện ABRA để biết chắc chắn là giấy phép 
hành nghề cho địa điểm ấy không bị cấm bởi lệnh tạm ngừng cấp giấy phép hành 
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nghề của ABC.  Một khi giấy phép hành nghề của quí vị được chấp thuận, cơ sở 
và/hoặc địa điểm được coi như là đã được Ban chấp thuận.

Những người nộp đơn có thể chọn những loại giấy phép hành nghề sau đây:

Chế tạo (A) hoặc (B); n

Bán sỉ (A) hoặc (B); n

Bán lẻ (A), (B), (C) hoặc (D) n

Những nơi bán lẻ loại (C) và (D) được phân ra thành nhiều hạng tuy theo loại 
tiệm: 

R (Tiệm ăn) Một địa điểm được Ban chấp thuận với (1) số tiền bán thức ăn là 45% 
của tổng số tiền bán, hoặc (2) nhu cầu toàn bộ về thức ăn là $1500 hoặc $2000 cho 
mỗi người (theo như chứng chỉ chiếm hữu của cơ sở đã được Ban chấp thuận) tùy 
theo hạng của giấy phép hoạt động.

T (Quán ăn) Một địa điểm được Ban chấp thuận cho phép dọn bán thức ăn và 
thức uống có chất rượu mà có thể có những cuộc giải trí và khiêu vũ mà chỉ dành 
cho khách hàng thôi (nghĩa là không có trình diễn thoả thân).  Diện tích của sàn 
nhảy không được quá 140 phít vuông.

N (Hộp đêm) Một địa điểm được Ban chấp thuận cho phép dọn bán thức ăn và 
thức uống có chất rượu mà cũng có thể có nhạc và khiêu vũ cho khách hàng và 
những người giúp vui (được trình diễn thoả thân).

H (Khách sạn) Một địa điểm được Ban chấp thuận cho phép bán thức ăn, thức 
uống có chất rượu và làm nơi trú ngụ.  Khách sạn có thể dọn bán thức uống có 
chất rượu trong phòng ăn, phòng tiếp tân, phòng dành cho những buổi tiệc lớn, 
và trong phòng ngủ của những khách hàng đăng ký miễn là 45% của tổng sổ tiền 
thu hàng năm là tiền bán thức ăn.

X (Những loại khác) Một câu lạc bộ, cơ sở với nhiều công dụng như trường đại 
học, viện bảo tàng, tiệm buôn và trình bày sản phẩm mỹ thuật, rạp hát, Trung tâm 
Hội nghị Washington, hoặc những tầu chở hành khách có dọn bán thức ăn hoặc 
một toa xe lửa dùng làm câu lạc bộ hoặc phòng ăn. 

Để xin Giấy phép hoạt động của ABC:

Xin gọi ABRA ở số điện thoại 202.442.4423 để lấy hẹn đến nộp đơn n

Nộp đơn xin Số Thuế Kinh doanh của DC tại Tax Registration Counter (Quầy  n

Đăng ký Thuế vụ) trong Trung tâm One Stop Business Center (Trung tâm 
Kinh doanh Một Chặng) của Phòng Thuế vụ và Lợi tức.
Nộp (những) mẫu đơn cần thiết n

Đợi thời gian cáo thị 60 ngày n

Ngoài ra, Ban còn có quyền điều tra lý lịch kể cả những xúc phạm pháp luật 
trong quá khứ của người nộp đơn.  Một đơn xin thông thường, không bị phản 
kháng, sẽ được chấp thuận trong khoảng mười hai tuần, kể cả thời gian 60 ngày 
cáo thị và kiểm sát cuối cùng.
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Sau khi làm xong kế hoạch kinh doanh, quí vị biết là sẽ cần bao nhiêu tiền, mức 
huề vốn của quí vị phải là bao nhiêu và quí vị đã có tất cả những đăng ký và 

giấy phép hoạt động, đã đến lúc cần đi tìm tài trợ cho công cuộc mạo hiểm mới 
của quí vị.  Phần này của quy trình phát triển kinh doanh có thể là một bước khó 
nhất và chán nản nhất cho một nhà kinh doanh mới.  Công tác đầu tiên là: liệt 
kê cặn kẻ tất cả tài sản (tiền mặt, tín dụng vay cá nhân, v.v.) của quí vị.  Đối với 
những tổ chức chưa được ổn định, các ngân hàng muốn biết xem quí vị sẽ xuất 
bao nhiêu vốn để bảo đảm sự thành công của quí vị. 

Phần đông các cơ sở kinh doanh đều cần tài trợ bên ngoài để thành lập và mở 
mang.  Là một trung tâm tài chánh ở trình độ thế giới, DC có nhiều ngân hàng 
và cơ quan tài chánh để giúp đáp ứng nhu cầu của một cơ sở kinh doanh.  Quí vị 
có thể chọn một cách lấy tài trợ như sau: 

Vay tiền ngân hàng n

Làm việc với một cơ quan cho vay tiền để vay một số tiền do Ban Quản lý Cơ  n

sở Tiểu thương Hoa kỳ (SBA) bảo đảm
Vay tiền của người đầu tư hỗ trợ, hãng đầu tư vốn mạo hiểm hoặc công ty đầu  n

tư vào những cơ sở tiểu thương

Trong năm 2005, US Chamber of Commerce (Phòng Thương mại Hoa kỳ) ra bản 
báo cáo tựa đề là: “Access to Capital: What Funding Sources Work forYou?” (Tìm 
Vốn: Nguồn Tài trợ nào Thích hợp với Quí vị?)  Bản này cho biết là một số lớn của 
những cơ sở tiểu thương đều do người làm chủ dùng tiền tiết kiệm của họ để làm 
vốn cho kinh doanh khởi đầu.  Đối với tất cả các kinh doanh, chọn nhiều nguồn 
tài trợ chừng nào sẽ dễ vay được vốn chừng ấy. 

Tài trợ Kinh doanh
Yếu tố để Suy xét v Quy trình Vay mượn v  
Những Cơ quan cho Cơ sở Tiểu thương vay v  
Tài trợ Căn cứ vào sự Công bằng và những Nguồn Tài trợ khác
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  Nguồn Tài trợ kinh doanh Khởi đầu*
 Tiền tiết kiệm Cá nhân 81%
 Vay ngân hàng 18%
 Thẻ tín dụng 15%
 Bạn/Gia đình 15%
 Vay Tiền Mua Nhà Công Bằng 8%
 Tín dụng Chuyển vần 3%
 Vốn Đầu cơ 2%

*Phòng Thương mại Hoa kỳ:  “Phương cách để Đạt được Tiền vốn:  Nguồn Tài trợ nào Phù hợp với Quí vị?”

Yếu tố để Suy xét
Để nhận định tài trợ kinh doanh mà quí vị sẽ cần và những gì sẵn có, quí vị cần 
phải đánh giá tài nguyên hiện có, hoàn tất bản liệt kê tài sản, và xin bản báo cáo 
tín dụng. 

  Tài nguyên Hiện có của Quí vị
ùy theo kế hoạch khởi đầu và phát triển của quí vị, quí vị nên tận dụng những 
nguồn tài nguyên của quí vị trước rồi mới đi tìm tài nguyên bên ngoài.  Những 
nguồn tài nguyên này gồm có tiền tiết kiệm, thẻ tín dụng, tiền vay những người 
trong gia đình và bạn bè, v.v. 

  Tài sản của Quí vị (trong Kế hoạch Kinh doanh của Quí vị)
Phần về tài sản trong Kế hoạch Kinh doanh của quí vị là một bộ phận quan trọng 
trong công cuộc thu hút những người đầu tư và để lấy tài trợ.  Quí vị có thể dùng 
những dụng cụ về tài chánh trên mạng www.brc.dc.gov của Trung tâm Tài nguyên 
Kinh doanh của chính phủ của DC để hiểu biết tường tận về tình trạng tài chánh 
và mục tiêu liên hệ của quí vị.

  Bản Báo cáo Tín dụng của Quí vị
Dù quí vị sẽ dựa vào tài nguyên hiện có của quí vị hay tìm tài trợ trong giới thương 
mại, quí vị cần phải có bản báo cáo tín dụng để xem nó có chính xác không và để 
cho những người có thể đầu tư biết là quí vị rất thiết tha trong công cuộc trả lại 
tiền đầu tư của họ. Quí vị có thể xin các bản báo cáo tín dụng trên mạng hoặc bằng 
điện thoại bằng cách liên lạc với những cơ quan sau đây:

Equifax  1.800.685.1111 www.equifax.com

Experian 1.888.397.3742 www.experian.com

Trans Union 1.800.888.4213 www.transunion.com

Sắc luật về Giao dịch Tín dụng Chính 
xác & Công bằng (FACTA) đã được 
Quốc hội thông qua năm 2003 và 
cho phép quí vị xin mỗi công ty trong 
ba công ty tín dụng lớn một bản báo 
cáo tín dụng của quí vị mỗi 12 tháng 
miễn phí.  Để biết thêm chi tiết, xin 
vào mạng www.fdic.gov và tìm mục 
“FACTA.”

MÁCH BẢO CỦA WDCEP
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Tài trợ Kinh doanh

Quy trình Vay mượn

  Yếu tố của Quy trình Vay mượn: Năm chữ C của Tín dụng

Capital (Vốn): Bao nhiêu tiền của tài sản của quí vị sẽ đi vào cuộc kinh 
    doanh này
Capacity (Khả năng): Khả năng trả lại tiền nợ của quí vị (đây là chỗ chủ yếu 
    của bản báo cáo tín dụng của quí vị)
Collateral (Ký Quỹ): Tài sản, như địa ốc, đồ trang bị hoặc những đồ vật trên 
     một bảng kiểm kê có thể thanh toán được để trả lại món tiền vay mượn 

nếu quí vị bị vỡ nợ.  
Conditions (Điều kiện): Cách quí vị dự định dùng số tiền vay
Character (Phẩm chất): Ấn tượng tổng quát về sự đáng tin cậy của quí vị đối 
    với người có thể cho quí vị vay hoặc người đầu tư

  Làm đơn để Vay tiền
Nếu quí vị quyết định vay tiền cho kinh doanh, thì đơn của quí vị cần phải có 
những tài liệu sau đây, mà phần đông là được bao gồm trong bản kế hoạch kinh 
doanh của quí vị:

Mô tả về kinh doanh: sản phẩm hay dịch vụ, thị trường, lợi thế cạnh tranh n

Tiểu sử với phần tóm tắt về khả năng chuyên môn n

Nhiều người nộp đơn chỉ cung cấp bản lý lịch của những người quản lý chủ yếu.

Một ngân quỹ cho biết chi tiết về cách tiền sẽ được dụng n

Bản tường trình về sự đóng góp của quí vị vào số vốn (sự đóng góp cá nhân  n

của quí vị)

Nếu có thể, sự đóng góp này phải là 20% của tổng số ngân quỹ.  Phần còn lại là số 
tiền xin vay.

Bản tường trình tài chánh của kinh doanh và bản khai thuế của ba năm cuối  n

cùng, nếu được áp dụng
Tiền chi thu dự đoán cho ít nhất là 12 tháng tới n

Bản tường trình tài chánh cá nhân và bản khai thuế của ba năm cho mỗi  n

người chủ của cơ sở kinh doanh
Kê khai ký quỹ sử dụng, ngoài tài sản kinh doanh ra, mà nhiều khi còn bao  n

gồm tài sản cá nhân như chứng khoán có thể bán được hoặc địa ốc

Sau khi quí vị đã nộp đơn để vay tiền, người cho vay sẽ quyết định khả năng vay của 
quí vị và số tiền chấp thuận cho vay dựa theo 5 chữ C của tín dụng.  Trong một vài 
trường hợp, đơn không đủ mạnh để được xét một mình.  Sự kiện này thường xảy 
ra cho những kinh doanh khởi đầu hoặc trong trường hợp ký quỹ không đủ hoặc 
sự đóng góp vào vốn quá nhỏ.  Trong những trường hợp này, người cho vay nhiều 
khi chỉ chấp thuận cho vay với sự bảo đảm của Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương 
Hoa kỳ.  Người cho vay sẽ dìu dắt quí vị qua quy trình này và trong việc làm thêm 
giấy tờ liên hệ để được sự bảo đảm của SBA.
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  Chọn Đúng Loại Vay
Trong khi chỉ có hai loại vay tiền, ngắn hạn và dài hạn, nhưng lại có cả chục cách 
phối hợp vay tiền.  Hiểu rõ những loại vay tiền khác nhau trên thị trường, và biết 
là mỗi loại đã được lập ra để làm gì, quí vị có thể chọn loại thích hợp nhất cho nhu 
cầu tín dụng đặc biệt và tình huống của quí vị.

Cần nhất là quí vị thấy thoải mái với viên chức ngân hàng, những điều kiện cho 
vay của ngân hàng, lợi suất, và khả năng trả số tiền vay trước khi quyết định vay.  
Quí vị nên suy tầm, vì nhiều khi phải so sánh những mối cho vay trọn gói của 
nhiều cơ quan cho vay trước khi làm quyết định. SBA có rất nhiều tài liệu cho 
kinh doanh, kể cả những lựa chọn về tài trợ.  Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng 
www.sba.gov/dc.

Nếu quí vị gặp trở ngại về việc vay tiền, hoặc được ngân hàng khuyên bảo, thì quí vị 
có thể xin vay với sự bảo đảm của SBA.  Mặc dù SBA không trực tiếp cho những cơ 
sở tiểu thương vay, nhưng lại có một số chương trình để giúp cho người cho vay được 
yên tâm hơn khi tài trợ cho cơ sở kinh doanh của quí vị.

  Những Loại Vay Mượn

Vay Ngắn hạn
Số tiền vay ngắn hạn phải được trả lại trong vòng 12 tháng, và thường được dùng để 
tài trợ cho những việc như tăng cường số lượng kiểm kê hoặc tài khoản báo thu.

Khoản tín dụng Một khoản tín dụng là một số tiền nhất định mà đã do ngân 
hàng chấp thuận và dành riêng cho quí vị dùng khi cần.  Chỉ phải trả tiền lời cho 
số tiền sử dụng.  Tuy nhiên, ngân hàng có thể buộc quí vị trả một số tiền cam kết 
từ 0.5% đến 1% của tổng số tiền của khoản tín dụng để giữ khoản tiền này.  Khoản 
tín dụng phần đông là dùng để cho những công cuộc xây cất.

Vay Trả Chậm Không phải trả góp cho loại vay này.  Trái lại, tổng số tiền vay, 
cộng với tiền lời, phải trả luôn cùng một lúc.  Loại vay này thường được dùng để 
tài trợ cho việc tạm tăng cường lượng hàng dự trữ.

Vay Dài hạn
Với thời hạn là một năm hoặc lâu hơn, những loại vay này thường được dùng để 
tài trợ cho tài sản lâu bền như mức cơ yếu của kiểm kê, tài khoản báo thu, mở rộng 
kinh doanh, thêm máy móc và trang bị hoặc xây cất một cơ sở mới.

Vay theo Kỳ hạn Những loại vay này thường được trả trong vòng năm năm với 
một số tiền trả góp cho số tiền vay ban đầu, cộng với tiền lời của số tiền vay chưa 
trả.  Số tiền vay chưa trả sẽ giảm đi và số tiền góp sẽ giảm xuống trong thời gian 
vay tiền của quí vị.

Khoản tín dụng Chuyển vần Khoản tín dụng chuyển vần khác với những 
khoản tín dụng khác vì nó không phải trả hết trong năm.  Được ngân hàng xét lại 
và gia hạn mỗi năm, những khoản chuyển vần giống như các thẻ tín dụng với một 
giới hạn chi tiêu đã được định trước.  Số tiền sẵn có để chi tiêu sẽ giảm bớt tương 
đương với số tiền quí vị rút ra và sẽ tăng lên khi quí vị trả góp dần hàng tháng tiền 
lãi cộng với số vốn đã vay.
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Tài trợ Kinh doanh
Tài khoản Báo thu Tài khoản báo thu là một loại cho vay dựa trên cách thức 
thanh toán chi tiêu của khách hàng của quí vị.  Những loại cho vay này thường 
được dùng cho những hợp đồng và những hợp đồng phụ của chính phủ.  Ngân 
hàng sẽ cho một mối vay riêng hoặc dành một khoản tiền riêng để quí vị sử dụng, 
thường thường là một số tiền từ 75 đến 100% của tất cả những hóa đơn của các tài 
khoản báo thu dưới 90 ngày (tùy theo khách hàng).  Thông thường, một hợp đồng 
của chính phủ đáng tin cậy hơn những hợp đồng của địa hạt tư, cho nên số tiền và 
thời hạn cũng thay đổi theo.  Tiền có sẵn được rút ra khi cần và trả lại khi khách 
hàng trả tiền cho quí vị.  Chỉ phải trả tiền lời cho phần còn lại của số tiền vay.

Thế chấp Thương mại và Kỹ nghệ Những loại vay này thường được dùng để 
mua địa ốc hoặc tài trợ cho một công cuộc xây cất mở mang lớn cho kinh doanh.  
Tùy theo cơ sở quí vị muốn mua hoặc xây, phần đông các ngân hàng sẽ cho quí vị 
vay một thế chấp tối đa là 75 phần trăm của trị giá ấn định của cơ sở hoặc tiền xây 
cất.  Tuy nhiên, vay tiền với tính cách thương mại thường là mười năm hoặc ngắn 
hơn.  Quí vị có thể giảm bớt tiền đóng góp hàng tháng bằng cách trả hết số tiền 
vay bằng những khoản đều đặn vào một quỹ đặc biệt, như thế thì thời gian trả lại 
tiền vay sẽ lâu hơn.  Với cơ cấu của loại vay này, khi đến thời hạn trả hết, quí vị sẽ 
trả hết số tiền vay còn lại và tiền lời bằng một số tiền tổng cộng “thổi phồng.”

Tiền Vay Cá nhân Chủ nhân của những kinh doanh khởi đầu hoặc mới thành 
lập có thể xin ngân hàng cho vay cá nhân dài hạn.  Vì không có thành tích để được 
ước lượng, viên chức ngân hàng có thể căn cứ vào tài sản cá nhân và quá trình 
vay mượn của quí vị.

Những Khoản Vay Nhỏ 
Những Khoản Vay Nhỏ (từ $500 đến $35,000) cũng là một nguồn tài trợ tốt.  
Những cơ quan cho vay không theo truyền thống với điều kiện tài trợ bớt chặt chẽ 
hơn những điều kiện thông thường của ngân hàng.  Loại cho vay này có thể dùng 
để làm vốn luân chuyển, cho máy móc, kiểm kê, và tu bổ cơ sở thuê.

Hai cơ quan cho vay mà quí vị có thể dùng được là:

H Street Community Development Corporation (Công ty Phát triển Cộng 
đồng Đường H)
501 H Street, NE
Washington, DC 20002
202.544.8353
www.hstreetcdc.org

Enterprise Development Group (Nhóm Phát triển Doanh nghiệp)
1038 South Highland Street
Arlington, VA 22204
703.685.0510
www.entdevgroup.org

Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Chương trình cho Vay Nhỏ của SBA cung 
cấp những số tiền cho vay rất nhõ cho những kinh doanh khởi đầu, kinh doanh 
mới thành lập, hoặc cơ sở tiểu thương đang cần được chú ý.  Dưới chương trình 
này, SBA cung cấp cho những cơ quan cho vay không vụ lợi (cơ quan trung gian) 
đặt trong cộng đồng để cho những người vay có đủ tư cách vay những số tiền mà 
mức tối đa là $35,000.  Số tiền vay trung bình là $13,000.  Đơn xin vay được nộp 
cho cơ quan trung gian địa phương và tất cả những quyết định tín dụng đều được 
làm ở mức địa phương. 
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Tiền Vay SBA
Chương trình 7(a) Chương trình 7(a) là chương trình cho vay căn bản của SBA.  
Để có đủ tư cách được sự bảo đảm, một cơ sở tiểu thương phải đạt những tiêu 
chuẩn của 7(a), và cơ quan cho vay phải chứng minh là không có thể cung cấp tài 
trợ được nếu không có bảo đảm.  Sau đó, SBA có thể bảo đảm đến mức 85 phần 
trăm cho những món nợ mà tổng số tối đa là $150,000 và 75 phần trăm cho những 
món nợ lớn hơn $150,000.  Mức tối đa thường là $1,5 triệu.  Tiền vay này có thể 
dùng để mở mang hoặc tu bổ cơ sở, làm vốn luân chuyển, hoặc mua trang bị. 

Chương trình cho Vay Cộng đồng Cấp tốc
Chương trình Thí nghiệm Cho vay Cộng đồng Cấp tốc là một chương trình cho 
vay độc đáo của SBA lập ra để làm cho công cuộc cung cấp tài trợ kinh doanh 
được đơn giản và để giúp đỡ về quản lý và kỹ thuật cho những cơ sở tiểu thương 
được tuyển chọn.  Đây là sáng kiến chung của Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa 
kỳ và National Community Reinvestment Coalition (NCRC).  Chương trình cho 
Vay Cộng đồng Cấp tốc đặc biệt nhằm vào các cơ sở tiểu thương “Các Thị trường 
Mới”.  Những kinh doanh này do người thiểu số, phụ nữ và cựu chiến binh làm 
chủ mà sự hiện diện trong giới chủ nhân kinh doanh còn kém so với sự hiện diện 
của họ trong toàn thể dân cư.

Chương trình này được cung ứng bởi hàng trăm cơ quan cho vay do SBA chọn lựa 
trong toàn quốc.  Trong chương trình Cộng đồng Cấp tốc, những cơ quan có phép 
cho vay được quyền sử dụng cách thức suy xét và chấp thuận đơn xin vay một cách 
đơn giản và nhanh chóng để xử lý những số tiền vay do SBA bảo đảm.  Những cơ 
quan cho vay này có quyền dùng cách phân tích cho vay, thủ tục cho vay và tài liệu 
cho vay của họ để xử lý những số tiền vay đến mức $250,000.

Để biết thêm chi tiết về tất cả những chương trình cho vay, xin vào mạng www.
sba.gov/financing.

Chương trình cho Vay 504
Chương trình cho Vay 504 cung cấp tài trợ dài hạn, với lợi suất cố định, cho thế 
chấp phụ để mua và/hoặc tu bổ tài sản chính (kể cả đất, cơ sở, và trang bị).  Đặc 
điểm của chương trình là đặt cọc thấp, lợi suất cố định, được trả dài hạn, và lợi 
suất dưới mức lợi suất trên thị trường.  Có thể dùng cho tất cả những loại chi phí, 
và hầu hết tất cả những cơ sở tiểu thương có vụ lợi đều có đủ tư cách để vay.  Sau 
đây là ba cơ quan cho vay 504 trong vùng Washington, DC:

Business Finance Group Inc. (Nhóm Tài chánh Kinh doanh)
703.352.0504
www.businessfinancegroup.org

Chesapeake Business Finance Corporation (Công ty Tài chánh Kinh doanh 
Chesapeake)
202.342.2973
www.chesapeake504.com

Mid-Atlantic Business Finance Company (Công ty Tài chánh Kinh 
Doanh Trung-Đại tây dương)
800.730.0017
www.mabfc.com



Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn | 202.661.8670 | www.wdcep.com 

37

Để có một bản liệt kê đầy đủ về những 
cơ quan cho vay có chứng chỉ và ưa 
chuộng của SBA trong vùng DC, xin 
vào mạng www.sba.gov/dc và ấn mục 
“Financing” (Tài trợ).
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Tài trợ Kinh doanh

Các Cơ quan cho Cơ sở Tiểu thương Vay
Khi chọn một cơ quan cho vay, việc cần nhất là quí vị phải cảm thấy thoải mái với 
cả viên chức ngân hàng lẫn ngân hàng.  Nhiều ngân hàng chuyên về những loại 
tài trợ kinh doanh đặc biệt.  Còn những ngân hàng khác thì có những giới hạn về 
những kinh doanh mà họ cho vay.  Không nên ngại hỏi nhiều câu hỏi hoặc nộp 
đơn xin vay tại nhiều ngân hàng khác nhau cùng một lúc. 

Tài trợ Sai biệt &  
Những Nguồn Tài trợ Khác
Những nguồn tài trợ khác có thể lựa chọn là những hãng cho vay vốn đầu cơ, 
những nhà đầu tư hảo tâm và những công ty đầu tư cơ sở tiểu thương.  Trong 
những năm vừa qua, DC có thêm một số chương trình mới để giúp đỡ những kinh 
doanh như kinh doanh của quí vị thành lập và phát triển.

 Certified Capital Company (CAPCO) Investment 
 Program (Chương trình Đầu tư Công ty Vốn Có 
 chứng chỉ)
DC Department of Insurance, Securities and Banking (DISB) (Sở Quản lý Bảo 
hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng của DC) quản lý một Chương trình Đầu tư 
CAPCO cho cơ sở tiểu thương và khởi đầu trong DC.  Sắc luật về Công ty Vốn có 
Chứng chỉ năm 2003, có hiệu lực vào ngày mùng 10 tháng 3 năm 2004, cho phép 
thành lập Chương trình Đầu tư của Certified Capital Company (CAPCO) để cung 
cấp một số tín dụng thuế lớn đến $50 triệu cho những công ty bảo hiểm có sẵn tiền 
cho những công ty vốn có chứng chỉ, những hãng đầu tư chuyên về kinh doanh 
đầu cơ với mức độ rủi ro cao, cỡ nhỏ và khởi đầu trong DC.  Điều lệ CAPCO bắt 
buộc những kinh doanh đầu cơ phải được đặt tại DC, 75% nhân viên quản lý cư 
ngụ trong DC, và mướn ít nhất là 25% người cư trú trong DC.

Xin liên lạc với Risk Finance Bureau (Phòng Tài trợ Đầu cơ) của Sở Quản lý Bảo 
hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng (DISB) của DC ở điện thoại số 202.727.5074 để 
biết thêm chi tiết, hoặc vào mạng của DISB www.disb.dc.gov và ấn mục Certified 
Capital Company (CAPCO) Information (Tài liệu về Certified Capital Company).

  Venture Capital (Vốn Đầu cơ)
Những hãng Vốn Đầu cơ (VCs) phần đông cần phải có một ít quyền về quản lý 
(ngoài việc trả lại tiền vay ra) để đổi lấy sự đầu tư của họ.  Lợi thế sử dụng một 
VC là vì những hãng này có thể đem lại sự thành thạo và kinh nghiệm mà kinh 
doanh của quí vị không có. 

Để có một bản liệt kê danh sách của những VC trong vùng, xin vào mạng của Mid-
Atlantic Venture Association (MAVA) (Hội Đầu tư Đầu cơ Trung-Đại tây dương) 
www.mava.org rồi chọn “member profiles” (tiểu sử hội viên), để có thể tìm những 
hãng đầu tư đầu cơ hích hợp với tiêu chuẩn của kinh doanh của quí vị và/hoặc địa 
điểm.  Cũng có thể liên lạc với MAVA ở điện thoại số 410.560.5855. 
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  Venturehouse Group (Nhóm Kinh doanh Đầu cơ)
Venturehouse Group là một hãng cho vay vốn để giúp phát triển những kinh 
doanh có tính chất đầu cơ.  Hãng có chương trình cho vay sai biệt tư cho những 
kinh doanh mới.  Ngoài việc cung cấp vốn đầu tư cho những công ty tư còn non, 
Venturehouse Group còn đem lại sự cộng tác chiến lược, sự thành thạo, giúp đỡ, 
hạ tầng cơ sở và mạng lưới dịch vụ mà những kinh doanh này cần.  Xin vào mạng 
www.venturehousegroup.com hoặc gọi điện thoại số 202.654.7000 để liên lạc 
với họ.

  Small Business Investment Companies (SBICs)
(Công ty Đầu tư Cơ sở Tiểu thương)
SBICs được SBA cấp giấy phép hoạt động và điều khiển và là những hãng đầu tư 
giúp vốn cho những cơ sở tiểu thương bằng cách đầu tư hoặc cho vay.  Các hãng 
này còn giúp đỡ về quản lý và muốn được chia một phần lời của kinh doanh của 
quí vị.

  Trái phiếu Miễn thuế
Tài trợ bằng Trái phiếu Lợi tức là một nguồn tài trợ hấp dẫn cho các kinh doanh 
và các tổ chức không vụ lợi đặt tại hoặc điều hành trong phạm vi của những Vùng 
Doanh nghiệp do chính phủ liên bang chỉ định.  Một kinh doanh tư với đầy đủ tư 
cách có thể vay đến $15 triệu trái phiếu miễn thuế để đầu tư vào cơ sở, trang bị, và 
trang trí cho kinh doanh đó.  Ngoài việc miễn thuế ra, tài trợ trái phiếu thường 
còn ít nhất là hai phần trăm dưới điểm lợi suất của thị trường.  Tổ chức không vụ 
lợi không bị luật lệ về địa điểm bó buộc miễn là được đặt trong vùng của DC và có 
thể vay đến mức tối đa của nhu cầu (xin xem Chương 5: Khích lệ Tài chánh để biết 
những yêu cầu để đạt đủ tư cách).

  Tài trợ bằng cách Tăng Thuế Dần (TIF)
Tài trợ Tăng Thuế phát hành và bán trái phiếu thu thập miễn thuế của chính phủ 
để tài trợ cho cuộc phát triển lại hạ tầng cơ sở tư trong những vùng địa lý đã được 
quyết định trước.  Những công trình có đủ tư cách để vay TIF phải tương hợp với 
những tiêu chuẩn pháp lý (một kế hoạch phát triển lại) và thường là có nghiên cúu 
khả thi, phân tích tổn phí/lợi ích và thỏa thuận phát triển của kế hoạch.

Để biết thêm chi tiết về TIF, xin vào mạng www.dcbiz.dc.gov của Văn phòng Phó Thị 
trưởng về Kế hoạch & Phát triển Kinh tế hoặc gọi điện thoại số 202.727.6365.

Để biết thêm chi tiết về những Các 
Công ty Đầu tư vào Cơ sở Tiểu thương, 
hoặc để tìm một bản liệt kê những hãng 
trong vùng, xin vào mạng  
www.sba.gov, chọn “About SBA (Về 
SBA) xong chọn “Investment (SBIC)” 
(Đầu tư SBIC) trên danh mục lựa chọn 
mở xuống của SBA Program Office 
(Văn phòng Chương trình của SBA).
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Trong việc tìm hiểu về thuế kinh doanh của DC, điều quan trọng cần phải nhớ 
là có nhiều loại chương trình giảm thuế cho kinh doanh trong DC (xin xem 

Chương 5: Khích lệ Tài chánh).  Có hai hạng thuế kinh doanh khác nhau trong 
DC: thuế kinh doanh tổng quát và thuế của người chủ. 

Yêu cầu của Thuế Kinh doanh Tổng quát
Trước khi thành lập một kinh doanh trong DC thì cần phải nộp mẫu FR-500, 
Đơn Đăng ký Thuế Kinh doanh Hỗn hợp.  Sau đây là sáu loại thuế kinh doanh 
chính của DC: 

  Thuế Quyền Kinh Doanh Công ty Liên hiệp
Nếu quí vị tham gia hoặc làm một nghề hoặc một kinh doanh trong DC và/hoặc 
nhận lợi tức của một cơ quan trong DC, thì quí vị phải nộp Mẫu D-20, Thuế 
Quyền Kinh doanh Công ty Liên hiệp.  Quí vị phải nộp đơn này vào ngày thứ 15 
của tháng thứ ba sau ngày cuối của cuối năm thuế của công ty.  Nếu số tiền thuế 
thiếu là dưới $100, thì phải trả số tiền tối thiểu $100.

  Thuế Quyền Kinh Doanh Công ty Không Liên hiệp
Quí vị cần phải nộp Mẫu D-30, Thuế Quyền Kinh Doanh Công ty Không Liên 
hiệp, nếu kinh doanh của quí vị không liên hiệp (quyền sở hữu đơn độc, cộng tác, 
kinh doanh hợp tác, v.v.), tham gia hoặc làm bất cứ một nghề hoặc một kinh doanh 
nào trong DC, nhận được lợi tức từ tiền cho thuê nhà và/hoặc nhận lợi tức khác 
của một cơ quan trong DC, mà tổng số thu cao hơn $12,000 một năm. 

Thuế Kinh doanh
Yêu cầu về Thuế Kinh doanh Tổng quát v Yêu cầu về Thuế của Người Chủ v  
Những loại Thuế Kinh doanh Khác
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  Thuế Sử dụng và Thuế Mua hàng
Nếu quí vị tham gia vào những hoạt động kinh doanh trong DC, quí vị phải thu 
thuế mua hàng của khách hàng khi giao cho khách hàng trong DC những tài sản 
cá nhân hữu hình; một số loại thức ăn và thức uống bán lẻ; một số dịch vụ, cho 
mướn và cho mướn có giao kèo những tài sản cá nhân hữu hình; cho mướn phòng 
cho những người tạm trú; vé để tham dự những buổi tổ chức công cộng tại DC và 
những dịch vụ đậu xe, chứa đựng, hoặc chỗ đậu cho những nhà lưu động có động 
cơ trong DC.  Ngoài ra, quí vị cần phải khai Thuế Sử dụng và Thuế Mua hàng (Mẫu 
FR-800M) hàng tháng vào ngày thứ 20 của tháng sau thời kỳ báo cáo, trừ khi được 
thông báo của  Phòng Thuế vụ và Lợi tức là phải làm khác hơn.

Tỷ lệ của Thuế Sử dụng bằng với tỷ lệ của Thuế Mua hàng cho việc mua và cho 
mướn tài sản cá nhân hữu hình để sử dụng, chứa đựng hoặc tiêu thụ trong DC 
của một kinh doanh ở ngoài DC mà không có trả một loại thuế nào của DC hoặc 
thuế mua hàng của một tiểu bang.

  Thuế Tài sản Cá nhân
Quí vị bắt buộc phải nộp Mẫu FP-31 và trả thuế tài sản cá nhân vào ngày hoặc trước 
ngày 31 tháng Bảy mỗi năm nếu kinh doanh của quí vị có hoặc ủy thác thuế của 
một tài sản cá nhân hữu hình nào (như bàn ghế, máy tính, đồ đạc cố định, sách vở, 
v.v.) đặt tại hoặc có địa điểm phải đóng thuế trong DC, được dùng hoặc sẵn sàng 
để dùng cho một nghề, kinh doanh hay văn phòng với mục tiêu làm kinh doanh, 
kể cả tài sản chứa trong kho hoặc để cho mướn hoặc đã cho thành phần thứ ba 
mướn, kể cả những cơ quan chính phủ, dưới một “thỏa thuận cho mướn - mua.”  
Cần phải nộp mẫu FP-31 và trả thuế vào hoặc trước ngày 31 tháng bảy mỗi năm 
dựa theo giá còn lại (giá hiện tại) của tất cả tài sản cá nhân hữu hình đang có vào 
ngày mùng 1 tháng bảy.  Luật pháp cho những người khai thuế được trừ $50,000 
từ giá trị của tài sản cá nhân.

  Thuế Tổng số Thu
Nếu kinh doanh của quí vị thuộc về một trong những loại sau đây, thì quí vị phải 
đóng thuế cho tổng số thu.  Những thuế ấy là:

Những công ty điện nước và thông tin liên lạc cung cấp dịch vụ viễn thông,  n

truyền hình cáp, chuyển tải vệ tinh hoặc phân phát vi-đê-ô hoặc vô tuyến 
truyền thanh cho những người mua và những khách hàng trả tiền.
Những công ty giao dầu sưởi đến nhà n

Những hãng cung cấp dịch vụ lưu động thương mại và những hãng không  n

công cộng bán chất khí thiên nhiên hoặc nhân tạo

Vì có nhiều loại thuế điện nước với nhiều mẫu đơn khác nhau, những câu hỏi về 
loại thuế này cần phải hỏi Phòng Thuế vụ và Lợi tức ở điện thoại số 202.727.4TAX 
(4829) hoặc vào mạng của OTR www.taxpayerservicecenter.com. 
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Thuế Lợi tức Cộng tác (D-65)
Những Cộng tác mà không phải nộp Mẫu D-30 (vì bất cứ một lý do nào) thì phải 
nộp Mẫu D-65.

Những Tổ chức Không vụ lợi
Nếu quí vị điều hành một tổ chức không vụ lợi thì quí vị phải đóng thuế cho lợi tức 
kinh doanh không liên hệ, như quy định trong Phần 512 của Luật lệ của Sở Thuế 
vụ Liên bang và phải nộp Mẫu D-20, đơn khai Thuế Quyền Kinh doanh Công ty 
Liên hiệp.  Ngày nộp là ngày thứ 15 của tháng thứ năm sau ngày cuối cùng của 
năm thuế của tổ chức.

  Thuế của những buổi Tổ chức Đặc biệt
Những buổi tổ chức đặc biệt là những hoạt động phải đóng thuế, được tổ chức trong 
DC một cách thường xuyên hoặc chỉ một lần. Những buổi tổ chức đặc biệt gồm có 
bán đấu giá, trình diễn văn nghệ, cử hành lễ, xiếc, triển lãm, giải trí, chưng bày, chợ 
phiên, hội hè, gây quỹ, diễn lại sự kiện lịch sữ, chiếu phim, trình diễn ngoạn mục, 
diễn hành, và thể thao.  Những người bán trong những buổi tổ chức này đều phải 
chịu trách nhiệm về thuế mua hàng trên những vật liệu bán trong những lúc ấy.

Nhiệm vụ của Người tổ chức
Người tổ chức phải nộp mẫu đăng ký FR500B.  Mẫu này mô tả tỉ mỉ những tài 
liệu cần thiết về người tổ chức, thể loại của buổi tổ chức, bản liệt kê những người 
bán sẽ có mặt tại buổi tổ chức.  Người tổ chức phải nộp cho thị trưởng bản liệt 
kê những người bán và những người triển lãm gồm có tên, địa chỉ, đại diện và số 
điện thoại của họ, 30 ngày trước ngày tổ chức và nộp lại bản liệt kê cuối cùng 10 
ngày sau ngày tổ chức. 

Những người tổ chức còn có nhiệm vụ cho những người bán biết về trách nhiệm 
đóng thuế và thời gian nộp thuế.  Những nhiệm vụ khác của người bán sẽ được 
cho biết sau khi nộp bản liệt kê sơ khởi.  Tuy nhiên, những người bán vẫn còn phải 
chịu trách nhiệm về việc khai thuế mua hàng với DC.  Người tổ chức cũng còn 
phải để cho Phòng Thuế vụ và Lợi tức đến địa điểm tổ chức và biết về hoạt động 
để theo dõi những cuộc mua bán của người bán và người triển lãm.

Để biết thêm chi tiết về những buổi tổ chức đặc biệt, xin gọi điện thoại số 
202.442.6805.

  Ballpark Sales Tax and Fees  (Lệ phí và Thuế Bán hàng 
  Đóng cho việc Xây dụng Sân Vận động Bóng chày
Sắc luật về Tài trợ cho Việc Xây dựng Sân Vận động của Luật pháp DC năm 2004 
bắt buộc một số người phải trả Lệ phí Đóng góp Xây dựng Sân Vận động vào ngày 
15 tháng sáu của mỗi năm tài chánh (kể cả ngày 15 tháng sáu năm 2005).  Để xác 
định xem một người có phải trả Lệ phí Đóng góp Xây dựng Sân Vận động hay 
không thì người ấy phải tính tổng số thu hàng năm của mình trong DC cho năm 
đóng thuế gần nhất và chấm dứt trước ngày 15 tháng sáu.  Sự kiện này áp dụng 
cho tất cả những người trả lệ phí ở trong và ở ngoài DC.

Những người phải trả Lệ phí Đóng góp Xây Sân Vận động phải có một lợi tức là 
$5.000.000 hoặc cao hơn về tổng số thu hàng năm trong DC và một là phải khai 
thuế quyền kinh doanh, hai là một người chủ phải đóng góp tiền bảo hiểm thất 
nghiệp.  Những tổ chức không vụ lợi có đủ tư cách để được miễn đóng thuế quyền 

Thuế Kinh doanh

Tiền phạt những Người Tổ chức

Một người tổ chức mà không nộp bản 
liệt kê sơ khởi về những người bán sẽ 
phải trả một số tiền phạt là $1.000 
cộng với $50,00 cho mỗi ngày nộp trễ.  
Tiền phạt sẽ không quá $2.500.  Hơn 
nữa, một người tổ chức mà không nộp 
bản liệt kê cuối cùng cũng sẽ bị phạt 
số tiền là $1.000, cộng với $50,00 cho 
mỗi ngày nộp trễ, nhưng không quá 
$10,000. 
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kinh doanh của DC cũng được miễn đóng lệ phí này, trừ trường hợp tổng số thu 
hàng năm của những tổ chức này từ những hoạt động kinh doanh không liên hệ 
là $5,000,000 hoặc cao hơn.

Bản liệt kê Lệ phí
 Lợi tức Lệ phí

 $5–8 Triệu (T) $5.500
 $8–12T $10.800
 $12–16T $14.000
 $16T+ $16.500

Phòng Thuế vụ và Lợi tức (OTR) bắt buộc những người trả lệ phí phải khai và trả 
Lệ phí Đóng góp Xây Sân Vận động trên mạng.  Để khai và trả lệ phí trên mạng 
người trả lệ phí phải 1) có một Số Căn cước Thuế Liên bang (FEIN) chính xác, và 
2) nộp FR-500, Mẫu Đăng ký Thuế Kinh doanh Hỗn hợp đã điền vào một cách 
đầy đủ.  Người trả lệ phí có thể lấy mẫu này dưới dạng PDF trên mạng www.
taxpayerservicecenter.com của Trung tâm Dịch vụ Thuế vụ của OTR. 

Để biết thêm chi tiết về lệ phí, xin gọi điện thoại số 202.727.4TAX (4829) hoặc vào 
mạng www.taxpayerservicecenter.com. 

Biểu đồ sau đây cho biết cách tổ chức của quí vị sẽ bị đánh thuế như thế nào dựa 
theo loại cơ cấu của quyền sở hữu của kinh doanh của quí vị:
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Thuế Kinh doanh
 Loại Công ty Yêu cầu Thuế

 Cộng tác Tổng quát n  Đánh thuế tiền lời của từng cá 
     nhân tùy theo tỷ lệ phần trăm 
     của quyền sở hữu
 n  Có thể trừ vào thuế về lợi tức 
     cá nhân
 Cộng tác Hữu hạn n  Đánh thuế tiền lời của từng cá 
     nhân tùy theo tỷ lệ phần trăm 
     của quyền sở hữu
 n  Có thể trừ vào thuế về lợi tức 
     cá nhân
 Cộng tác với Trách nhiệm n  Hậu quả thuế đặc biệt
 Pháp lý Hữu hạn
 Công ty S n  Đánh thuế tiền lời của từng cá 
     nhân tùy theo tỷ lệ phần trăm 
     của quyền sở hữu
 n  Những người có cổ phần bị đánh 
     thuế vào tiền lãi của cổ phần
 Công ty C n  Lợi tức của công ty sẽ bị “đánh 
     thuế hai lần” khi công ty bị đánh 
     thuế và những người có cổ phần 
     lãnh tiền lãi của cổ phần
 Không vụ lợi n  May seek to be exempt from
    taxation, which requires the 
    approval of the IRS under 
    specific guidelines
 Công ty với Trách nhiệm n  Có thể xin miễn đóng thuế, việc 
     này cần phải có sự thỏa thuận của 
     IRS dưới những chỉ dẫn đặc biệt.
 Quyền Sở hữu Duy nhất n  Thuế trên lời lãi do cá nhân người 
     chủ đảm nhiệm
 n  Có ít quyền lợi về thuế

Yêu cầu Thuế vụ của Người chủ

  Thuế Thất nghiệp
Nếu quí vị là một người chủ trong DC với ít nhất một nhân viên toàn thời gian hoặc 
bán thời gian, thì quí vị bắt buộc phải đăng ký Phần VI của Mẫu Đăng ký Thuế 
Kinh doanh Hỗn hợp cho thuế thất nghiệp.  Mỗi người chủ đã được quyết định là 
phải trả thuế đều được phát cho một số chương mục.  Số này chỉ định chương mục 
cá nhân của người chủ, ghi chép tiền thuế do người chủ đã đóng và các số tiền đã 
trả cho những cựu nhân viên.

Những người chủ có trách nhiệm pháp lý phải khai thuế và báo cáo về lương bổng 
mỗi ba tháng cho Ban Thuế vụ của Sở Dịch vụ Thất nghiệp (DOES) vào ngày hoặc 
trước ngày cuối cùng của tháng tư, tháng bảy, tháng mười, và tháng giêng của mỗi 
năm.  Bản báo cáo có ghi dữ kiện về quí vị sẽ được gửi đến cho quí vị năm (5) tuần 
trước mỗi thời kỳ báo cáo.  Những người chủ chỉ thuê người làm việc nhà thôi có 
thể chọn khai thuế và làm báo cáo hàng năm thay vì mỗi ba tháng.
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Số tiền thuế phải đóng được căn cứ vào một tỷ lệ thuế nhất định về tiền lương phải 
đóng thuế mỗi ba tháng.  Là một người chủ quí vị sẽ phải chịu hết trách nhiệm về 
thuế này – không được trừ một phần nào của thuế này vào lương của nhân viên.  
Thuế được căn cứ vào tổng số lương trước khi trừ một số tiền nào để sử dụng cho 
bất cứ một việc gì.  Tổng số lương gồm có tiền lương, tiền hoa hồng, tiền thưởng, 
và giá trị tiền mặt của bất cứ một cách trả công nào cho nhân viên khác hơn là tiền 
mặt (như nơi trú ngụ, ăn uống, v.v.).  Thuế phải đóng cho $9.000 đầu tiên trả cho 
mỗi nhân viên trong một năm.  Một người chủ mới với trách nhiệm đóng thuế 
phải đóng theo tỷ lệ 2,7% cho năm 2005.  Những tổ chức không vụ lợi nằm trong 
luật pháp UC (Bồi thường Thất nghiệp) có thể chọn để trả lại cho DOES những 
số tiền đã trả cho các cựu nhân viên, thay vì đóng góp mỗi ba tháng theo tỷ lệ đã 
được quyết định trước.

Để biết thêm chi tiết về luật bồi thường của DC về thuế vụ, xin liên lạc với 
Ban Thuế vụ của Phòng Bồi thường Thất nghiệp Ban Thuế vụ ở điện thoại số 
202.698.7550.

  Những tổ chức Không vụ lợi
Nếu quí vị được miễn không phải đóng thuế Thất nghiệp liên bang, thì quí vị có 
thể chọn hai cách để tài trợ cho bảo hiểm thất nghiệp:

Đóng góp theo tỷ lệ do Sở Dịch vụ Thất nghiệp quyết định.  Tỷ lệ được áp  n

dụng cho lương phải đóng thuế của mỗi nhân viên trong một năm.  Tiền đóng 
góp phải được trả mỗi ba tháng.

HOẶC

Trả lại cho quỹ ủy thác.  Vào ngày cuối của mỗi ba tháng, người chủ sẽ nhận  n

được hóa đơn đòi số tiền thất nghiệp trả cho những cựu nhân viên trong ba 
tháng ấy.

  Những mẫu đơn Giữ lại Thuế của Người Chủ
Tất cả những người chủ có kinh doanh tại DC đều bị bắt buộc phải trừ và giữ lại 
thuế lợi tức của DC từ tiền lương của mỗi nhân viên và đóng cho DC đúng số tiền 
giữ lại như đã ghi trên bản liệt kê về những số thuế phải giữ lại.

  Chểnh mảng Thuế vụ
Là một người chủ kinh doanh mới, điều quan trọng cốt yếu là quí vị hiểu và tuân theo 
tất cả những nhu cầu thuế vụ căn cứ vào loại kinh doanh và hoạt động của quí vị.  
Phòng Thuế vụ và Lợi tức (OTR) khuyến khích những kinh doanh và cá nhân không 
theo đúng luật lệ về thuế vụ của DC tình nguyện bước ra để làm cho chương mục của 
họ được theo đúng luật lệ qua Chương trình Tự nguyện Tiết lộ.  Chương trình này 
cho phép giấu tên hoặc dùng số căn cước thuế vụ của người đóng thuế.  OTR sẽ bãi 
bỏ những hình phạt dân sự nếu tiền thuế và tiền lời được trả đầy đủ.





CHƯƠNG 5
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Một trong những lợi thế điều hành kinh doanh của quí vị tại thủ đô quốc 
gia là quí vị có thể lợi dụng một loạt chương trình nhằm cung cấp lợi thế 

về thuế vụ và quyền lợi tài chánh khác cho kinh doanh qua những khích lệ của 
liên bang và DC.

Phần này giúp quí vị tham khảo một cách dễ dàng một số khích lệ thông thường 
nhất cho cơ sở tiểu thương và cho biết chi tiết tỉ mỉ về hai loại - Chương trình 
Phân khu Doanh nghiệp của DC và Sắc luật Mới về Biến đổi Kinh tế năm 2000.  
Những chương trình khác liệt kê trên bản này sẽ được bàn qua ở những nơi khác 
trong quyển chỉ dẫn này theo như chỉ định. 

Để có một bản chỉ dẫn toàn vẹn về những khích lệ cho kinh doanh tại DC, xin liên 
lạc với Văn phòng của Phó Thị trưởng về Kế hoạch và Phát triển Kinh tế ở điện 
thoại số 202.727.6365 hoặc vào mạng www.dcbiz.dc.gov. Để biết thêm về luật lệ 
và điều lệ về mỗi chương trình và ảnh hưởng chính xác của những khích lệ này 
đối với kinh doanh của quí vị, thì quí vị nên hỏi ý kiến của một chuyên viên thuế 
vụ hoặc tham khảo những ấn phẩm của U.S. IRS trên mạng www.irs.gov.

Khích lệ Tài chánh
Tóm tắt về những Chương trình Khích lệ Tài chánh v  
Chương trình Phân khu Doanh nghiệp của DC v  
Sắc luật Mới về Biến đổi Kinh tế (NET 2000) 
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DC Chương trình  
Phân khu Doanh nghiệp
Chương trình “Phân khu Doanh nghiệp” (EZ) của DC được Chính phủ Liên bang 
lập ra năm 1997 để khuyến khích phát triển kinh tế và gia tăng việc làm trong thủ 
đô quốc gia.  Kinh doanh đủ tư cách hưởng khuyến khích EZ được hơn $1,2 tỷ 
tín dụng thuế liên bang, trừ thuế, miễn thuế và loại trừ thuế.  Những Phân khu 
Doanh Nghiệp Cơ bản được chỉ định là 20% của tỷ lệ mức sống tối thiểu cao nhất 
theo như thống kê của năm 1990; những Phân khu Doanh Nghiệp Cơ bản có đủ tư 
cách để hưởng tất cả những khuyến khích EZ.  Phân khu Doanh Nghiệp Phụ được 
chỉ định là giữa 10 và 20% mức sống tối thiểu theo như một văn bản của thống kê.  
Tầng khuyến khích thứ nhì của EZ chỉ cho miễn thuế lợi nhuận liên bang và thuế 
tài sản cá nhân.  Chương trình này đã được kéo dài cho tới năm 2008.

  Tư cách để hưởng khuyến khích EZ
Để quyết định xem kinh doanh của quí vị có ở trong một Phân khu Doanh nghiệp 
hay không, xin vào mạng www.dcbiz.dc.gov của Văn phòng của Phó Thị trưởng 
về Kế hoạch và Phát triển Kinh tế và bấm mục “DC Economic Development Map” 
(Bản đồ Phát triển Kinh tế của DC).  Quí vị cũng còn có thể vào mạng www.hud.
gov. của Address Locator (Mục Tìm Địa chỉ) của Department of Housing and 
Urban Development (Bộ Phát triển Nhà cửa và Thành phố).  Nếu quí vị có thắc 
mắc về một địa chỉ nhất định, xin liên lạc với phòng DC Revenue Bond - Enterprise 
Zone Program Office (Phòng Thu thập Trái phiếu – Phân khu Doanh nghiệp của 
DC) ở điện thoại số 202.727.6365.

Để thành một kinh doanh Phân khu Doanh nghiệp có đủ tư cách, kinh doanh của 
quí vị cần phải đạt những tiêu chuẩn sau đây:

Hoạt động như một công ty, không vụ lợi, cộng tác, LLC hoặc cá nhân n

Chỉ nghề hoặc kinh doanh là hoạt động chủ động của “kinh doanh có đủ tư  n

cách” (như phúc thảo trong ấn phẩm 954 của IRS)
Ít nhất 50% của lợi tức của kinh doanh là do hoạt động chủ động của nghề  n

nghiệp hoặc kinh doanh trong EZ làm ra
Một phần đáng kể của tài sản hữu hình và tài sản vô hình được dùng cho hoạt  n

động chủ động của một kinh doanh có đủ tư cách
Một phần đáng kể của những dịch vụ mà nhân viên thi hành cho kinh doanh  n

là ở trong EZ

  Khích lệ Sẵn có cho Kinh doanh EZ
Một kinh doanh Phân khu Doanh nghiệp với đầy đủ tư cách (QEZB) có thể hưởng 
những khích lệ sau đây:

Hơn 50% của DC được chỉ định  
là Phân khu Doanh Nghiệp Cơ  
bản hoặc Phụ.

Nếu quí vị không có sử dụng những 
khích lệ EZ cho những năm trước, thì 
quí vị có thể liên lạc với Sở Thuế vụ để 
xin tu chỉnh thuế quí vị khai cho năm 
vừa qua.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP
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Thí dụ

Năm 1998, Capital City Investment 
Club (CCIC) (Câu lạc bộ Đầu tư Thủ 
đô) trả $20.000 tiền mặt mua cổ phần 
của JD Flowers, Inc. (Công ty Hoa 
JD), một tiệm bán cây cối, dụng cụ 
làm vườn và hoa trong vùng Phân khu 
Doanh nghiệp của DC tại Alabama 
Avenue và Stanton Road, SE.  Số tiền 
này được tiệm ấy dùng để mua, trang 
bị, và trang trí một cơ sở bỏ trống và 
một miếng đất phía sau kế bên, làm 
tăng cơ sở kinh doanh của JD hơn gấp 
đôi.  Tháng chín năm 2003, CCIC bán 
cổ phần JD của họ với giá $28.000 và 
chia cho bốn thành viên khởi đầu.  Vì 
CCIC trả tiền mặt cho cổ phần của 
một kinh doanh trong vùng phân khu 
doanh nghiệp và không có rút tiền đầu 
tư ấy ra trong năm năm, số tiền lời 
$2.000 chia cho mỗi thành viên không 
bị đánh thuế lợi nhuận liên bang.
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Tất cả những tổ chức 501(c)(3) đều có 
quyền phát hành trái phiếu lợi tức 
miễn thuế dù ở bất cứ nơi nào trong 
DC.  Hơn nữa, sẽ không có giới hạn về 
số trái phiếu phát hành hộ những cơ 
quan không vụ lợi đi vay tiền.

Khích lệ Tài chánh
Tài trợ bằng Trái phiếu Miễn phí
Chương trình Trái phiếu Lợi tức của DC cho vay dưới lãi suất thị trường cho những 
kinh doanh tư có đủ tư cách trong vùng EZ, cũng như những tổ chức không vụ 
lợi và những công ty kỹ nghệ trong khắp thành phố.  Mỗi QEZB đều có tư cách 
hưởng đến 15 triệu “Trái phiếu EZ” miễn thuế (không có giới hạn cho những tổ 
chức không vụ lợi) để tài trợ cho tài sản hữu hình bị giảm giá, kể cả cơ sở, trang bị, 
và bàn ghế dùng cho kinh doanh.  Tài trợ bằng trái phiếu “miễn thuế” có nghĩa là 
người chủ nợ không phải trả thuế lợi tức liên bang của tiền lời của số tiền đầu tư, 
do đó có thể cho vay với lợi suất thấp hơn là những chứng khoản “phải đóng thuế” 
thông thường.  Quí vị có thể phát hành trái phiếu để giúp tài trợ cho rất nhiều loại 
đầu tư vốn và những kế hoạch trái phiếu EZ có đủ tư cách kể cả:

Xây cất và tu bổ cơ sở n

Mua đồ trang bị n

Mua đất và cơ sở n

Tu bổ cho người thuê n

Chương trình được tài trợ bằng cách phát hành và bán trái phiếu lợi tức miễn thuế 
hoặc phải đóng thuế của thành phố, thương phiếu, hoặc những nghĩa vụ khác.  
Tiền bán những trái phiếu này dùng để cho vay và cũng có thể dùng để tài trợ, tái 
tài trợ hoặc trả những tổn phí về mua, xây cất, tu bổ, sửa sang, mở rộng, cải tiến, 
trang bị và trang trí tài sản cố định và những cơ sở liên hệ và phụ thuộc.  Vì những 
tổn phí liên hệ, tài trợ bằng trái phiếu lợi tức có thể sẽ không có lợi cho những kinh 
doanh muốn tìm tài trợ dưới $2 triệu. 

Miễn thuế Lợi nhuận Liên bang
Nếu kinh doanh của quí vị thu ít nhất là 80% (một quy định cho điều khoản này 
thôi) của tổng số lợi tức của một kinh doanh nằm trong vùng EZ, thì quí vị có đủ 
tư cách để được miễn thuế lợi nhuận liên bang khi bán cổ phần, quyền lợi trong 
một cộng tác, hoặc tài sản.  Những mối đầu tư này phải ở dưới quyền sở hữu của 
quí vị trong vòng ìt nhất là năm năm.

Tín dụng Thuế Thuê Nhân viên của DC
Mỗi QEZB có thể sử dụng một tín dụng thuế đến mức $3.000 cho mỗi nhân viên 
dân cư của DC tại một cơ sở nằm trong EZ.  Kinh doanh có thể sử dụng số nhỏ 
nhất của $3.000 hoặc 20% của $15.000 đầu của tiền lương đúng tiêu chuẩn cho mỗi 
nhân viên có đủ tư cách trong mỗi năm của năm năm thuế.  Tín dụng thuế được 
áp dụng cho cả nhân viên đang làm lẫn nhân viên mới thuê, cũng như nhân viên 
làm trọn ngày và bán thời gian.

Tăng Trợ cấp Tổn phí
QEZB có thể trừ thêm $20.000 tiền trợ cấp tổn phí nếu mua trang bị và tài sản 
giảm giá cho kinh doanh.
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Nếu quí vị không có lợi dụng những 
khích lệ EZ cho những năm trước, thì 
quí vị có thể liên lạc với Sở Thuế vụ để 
xin tu chỉnh thuế quí vị khai cho năm 
vừa qua.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

4

Tín dụng Thuế Cho Cơ hội Làm việc
Quí vị có thể trừ một số tiền đến mức $9.000 về tín dụng thuế WOTC trong hai 
năm cho mỗi nhân viên mà trước đây đã “nhận trợ cấp gia đình dài hạn.”  Còn có 
thêm $2.400 riêng cho Tín dụng Thuế Cho Cơ hội Làm việc cho những nhân viên 
có đủ tư cách trong năm làm việc đầu tiên của họ, kể cả những người trẻ tuổi cư 
ngụ trong vùng Phân khu Doanh nghiệp và những người hưởng phúc lợi xã hội 
bổ sung.  Đây là những tín dụng có hiệu lực trong toàn quốc và thường không đặt 
điều kiện về nơi cư ngụ của nhân viên.

Để được chứng nhận, xin nộp Mẫu 8850, Thông báo Kiểm tra Trước và Đơn xin Chứng 
nhận cho Cơ hội Làm việc, với State Employment Security Agency (SESA) (Cơ quan Bảo 
đảm Việc làm của Tiểu bang), hoặc phải làm một trong hai điều sau đây:

Được chứng nhận vào ngày nhân viên bắt đầu làm việc, hoặc n

Cả hai việc này:

Điền vào Mẫu 8850 một cách đầy đủ vào ngày mà quí vị thuê nhân viên, và n

Nộp mẫu này cho SESA của quí vị vào ngày thứ 21 kể từ ngày nhân viên bắt  n

đầu làm việc

Quí vị có thể lấy mẫu này trên mạng www.irs.gov hoặc qua bưu điện bằng cách 
gọi điện thoại số 1.800.829.3676 để xin.

Sắc luật Mới về Biến đổi Kinh tế Dùng Công 
nghệ Tiên Tiến (NET 2000)
DC có những khích lệ hấp dẫn nhất trong nước cho kinh doanh công nghệ tiên 
tiến.  Sắc luật Mới về Biến đổi Kinh tế (NET 2000), cung cấp một số tín dụng, 
miễn thuế và những quyền lợi khác cho một Công ty Công nghệ Tiên tiến có Đủ 
tư cách (QHTC).  Một QHTC có thể sử dụng Sắc luật NET 2000 để tăng lực lượng 
lao động, mua cơ sở tương đương với khả năng mua cho kinh doanh và hưởng sự 
giảm thuế địa ốc, thuế tài sản cá nhân, thuế mua hàng và thuế lợi tức.

  Xin hưởng quyền lợi NET 2000
Để có đủ tư cách của một QHTC, một kinh doanh cần phải kèm theo những mẫu 
sau đây với bất cứ những bản khai thuế nào xin hưởng quyền lợi NET 2000.  Quí 
vị có thể lấy những mẫu này trên mạng www.dcbiz.dc.gov hoặc www.otr.cfo.
dc.gov, hoặc liên lạc với Văn phòng cấp phát Mẫu Thuế của Phòng Thuế vụ và Lợi 
tức của DC ở điện thoại số 202.442.4829. 
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TNhững Phân khu Phát triển Kỹ nghệ 
Tiên tiến của DC được chỉ định là 
những vùng có ưu tiên cao trong DC.  
Để nhận định xem một kinh doanh 
có ở trong một phân khu kỹ nghệ tiên 
tiến không, quí vị có thể vào mạng 
www.dcbiz.dc.gov, ấn mục “Citywide 
Incentives” (Khích lệ khắp Thành phố) 
rồi ấn mục “Phân khu Phát triển Kỹ 
nghệ Tiên tiến” hoặc gọi Office of the 
Director (Văn phòng Giám đốc) của 
Phòng Thuế vụ và Lợi tức ở điện thoại 
số 202.442.6500.

Điều đáng ghi chú là những phân khu 
kỹ nghệ tiên tiến của DC bao gồm tất 
cả những Phân khu Doanh nghiệp (EZ) 
của DC.  Cho nên nếu kinh doanh của 
quí vị ở trong một EZ, thì quí vị cũng ở 
trong một phân khu kỹ nghệ tiên tiến 
và có thể có đủ tư cách để hưởng cả 
khích lệ kinh doanh liên bang lẫn địa 
phương.

Phân khu Phát triển 
Kỹ nghệ Tiên tiến

Khích lệ Tài chánh

  Những mẫu cần thiết để xin NET 2000
 Mẫu # Tên

  Ấn phẩm 399 Công ty Công nghệ Tiên tiến có Đủ tư cách: 
 mô tả & mẫu xin quyền lợi về thuế
  QHTC-CERT 2001 Mẫu Chứng nhận Công ty Công nghệ 
 Tiên tiến có Đủ tư cách
  D-20CR Mẫu Tín dụng Thuế Kinh 
 Doanh (nộp với mẫu D-20)
  D-30CR Mẫu Khai Tín dụng Thuế Kinh Doanh 
 (nộp với mẫu FP-332)
  FP-332 Mẫu xin Bồi hoàn những Tổn phí đã Giữ lại
  FP-331/337 Mẫu xin Bồi hoàn Thuế Mua hàng & Sử dụng, 
 Chứng chỉ Mua hàng Miễn Thuế

  Khích lệ Tài chánh NET 2000
QHTC có hy vọng được giảm một số tiền thuế đáng kể cho những mục giảm thuế sau 
đây:

Miễn hoặc Giảm Thuế Quyền Đại lý
Không có thuế quyền đại lý cho công ty kỹ thuật không có tính cách pháp  n

nhân  
Hủy bỏ thuế quyền đại lý trong năm năm cho những công ty kỹ thuật có tính  n

cách pháp nhân ở trong những Phân khu Phát triển Kỹ thuật Tiên tiến
Giảm thuế quyền đại lý 6% cho những công ty kỹ thuật có tính cách pháp  n

nhân ở ngoài những Phân khu Kỹ thuật nhưng ở trong DC

Giảm Thuế về Tài sản Cố định
Một thời gian giảm thuế năm năm cho những tỷ lệ tăng thuế về tài sản cố  n

định cho những tu bổ để làm thích hợp cho những kinh doanh kỹ thuật và 
cho một số cơ sở mới xây

Giảm Thuế về Tài sản Cá nhân
Một thời gian giảm thuế mười năm cho thuế về tài sản cá nhân cho một số  n

của những gì đã mua sau ngày 31 tháng chạp năm 2000
Có thể được trừ thuế cho những chi phí về tài sản cá nhân cho đến $40.000 n

Miễn thuế Mua hàng và Sử dụng
Hủy bỏ thuế mua hàng cho một số hàng bán cho những công ty có đủ tư cách n

Một số tài sản không hữu hình hoặc dịch vụ do những công ty có đủ tư cách  n

bán không bị đánh thuế

Miễn thuế Lợi nhuận
DC miễn thuế cho một số lợi nhuận có được từ việc bán, đổi hoặc tái đầu tư  n

cổ phần, quyền lợi cộng tác, hay những tài sản khác của những công ty kỹ 
nghệ tiên tiến nắm giữ ít nhất là năm năm



WDCEP DBDC08

© 2008 WDCEP 

54

Quí vị có thể dùng Máy tính Thuế 
trên mạng www.dcbiz.dc.gov để ước 
định số thuế được tiết kiệm và đọc 
bản nghiên cứu về một trường hợp giả 
thuyết để biết xem những khích lệ mới 
này có thể có lợi cho kinh doanh của 
quí vị bằng cách nào.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Tín dụng Phát triển Lực lượng Lao động
NET 2000 cung cấp tín dụng thuế về quyền kinh doanh cho tiền lương trả cho 
nhân viên và một số tổn phí chi tiêu cho nhân viên:

Hoàn lại Chi phí cho việc Chuyển vùng
Cho những công ty chuyển ít nhất hai việc làm vào DC.

Một tín dụng $5.000 cho mỗi nhân viên để hoàn lại chi phí chuyên chở của  n

nhân viên với số tối đa là $250.000 cho một hãng trong một năm   
Một tín dụng $7.500 cho mỗi nhân viên để hoàn lại chi phí chuyên chở của  n

nhân viên và tiền trả cho chi phí thuê hoặc mua nhà ở chính của nhân viên 
nếu nhân viên dời nhà vào DC từ bên ngoài DC, với số tối đa là $1.000.000 
cho một hãng trong một năm

Tín dụng Lương bổng
Quí vị có thể xin một tín dụng 10% của tiền lương trả cho nhân viên trong vòng 24 
tháng đầu của việc làm, cho đến $5.000 cho mỗi nhân viên trong một năm.

Tín dụng Huấn luyện và Lương bổng
Cho những nhân viên hưởng Trợ cấp Tạm cho Gia đình Túng thiếu hoặc là những 
người phạm tội trước đây; cũng áp dụng cho những nhân viên công ty mà có thể 
xin Tín dụng Thuế chuyển từ Phúc lợi Xã hội đến Việc làm hoặc Tín dụng Thuế 
cho Cơ hội Làm việc (xin xem giải thích trong mục “Khích lệ Thuế Liên bang”). 

Một tín dụng cho đến $20.000 cho mỗi nhân viên để đài thọ cho việc huấn  n

luyện được chấp thuận trong vòng 18 tháng đầu của việc làm.
Một tín dụng 50% của tiền lương trả trong vòng 24 tháng đầu của việc làm,  n

cho đến $15.000 cho mỗi nhân viên trong một năm.

  Nơi Liên lạc về NET 2000
Nếu quí vị có điều gì thắc mắc về Sắc luật NET 2000, xin liên lạc với Office of the 
General Counsel (Văn phòng Luật pháp Tổng quát) của Phòng Thuế vụ và Lợi tức 
ở điện thoại số 202.442.6500, Văn phòng Phó Thị trưởng về Kế hoạch & Phát triển 
Kinh tế ở điện thoại số 202.727.6365, hoặc xem Luật pháp DC 13-256 về những 
điều lệ liên hệ để nhận định xem có quyền hưởng khích lệ này hay không.
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Tóm tắt về những Chương trình Khích lệ Tài chánh* 

Chương trình Trái phiếu Thu thập 
Cung cấp việc phân phát và bán trái phiếu miễn thuế để tài 
trợ, tái tài trợ; hoàn lại chi phí về vốn cho những công trình, 
kể cả mua, tu bổ, xây cất cơ sở và mua máy móc và trang bị.

Điều kiện thụ hưởng
Cơ quan vay mượn phải có đủ tư cách là một cơ quan  n

501(c)(3) không vụ lợi nằm ở trong DC

Chương trình Trái phiếu Thu thập và Phân khu Doanh 
nghiệp
202.727.6365 | www.dcbiz.dc.gov

Chương trình Phân khu Doanh nghiệp 
(CHƯƠNG TRÌNH EZ)

Các kinh doanh có thể vay đến $15 triệu trái phiếu miễn thuế 
liên bang để tài trợ vốn cho các kế hoạch trù định; Vay tín 
dụng liên bang hàng năm cho đến $3,000 cho mỗi nhân viên 
cư ngụ trong DC; Tăng trợ cấp tổn phí liên bang.

Điều kiện thụ hưởng
Kinh doanh có địa điểm chính trong một phân khu EZ  n

do liên bang chỉ định  
50% lợi tức của kinh doanh thu tại phân khu EZ n

Một số đáng kể về tài sản, dịch vụ và nhân viên của kinh  n

doanh đều ở trong một phân khu EZ

Chương trình Trái phiếu Thu thập & Phân khu Doanh 
nghiệp
202.727.6365 | www.dcbiz.dc.gov

Tín dụng Thuế cho Cơ hội Làm việc
Một kinh doanh có thể nhận được $2.400 mỗi khi mướn một 
người thành niên; $1.200 mỗi khi mướn một người trẻ tuổi 
trong mùa hè; và $9.000 mỗi khi mướn một người hưởng trợ 
cấp gia đình dài hạn trong thời gian hai năm.

Điều kiện thụ hưởng
Những nhân viên mới thuộc về một trong chín nhóm mục 
tiêu, kể cả: Những người hưởng quyền lợi TAN hội đủ điều 
kiện; những người phạm tội trước kia mà hội đủ điều kiện; 
những người cựu chiến binh hội đủ điều kiện; những người 
hưởng quyền lợi phiếu thực phẩm hội đủ điều kiện; những 
người hưởng quyền lợi SSI hội đủ điều kiện; những người 
hưởng trợ cấp gia đình dài hạn.  Để có một bản toàn bộ 
và để biết thêm chi tiết xin vào mạng www.doleta.gov and 
search for “WOTC”

DC Department of Employment Services (Sở Dịch vụ Việc 
làm DC)
www.does.dc.gov

Chương trình Huấn luyện Thích ứng 
Những người chủ sẽ được bồi hoàn sổ tổn phí về việc huấn 
luyện cho những người cư ngụ trong DC thành những nhân 
viên rành nghề; Mức tối đa là $500.000 cho mỗi hợp đồng.

Điều kiện thụ hưởng
Phải nộp đơn xin tài trợ cho Sở Dịch vụ Việc làm và điều  n

đình một hợp đồng độc nguồn

Office of Deputy Director 
(Văn phòng Phó Giám đốc)
202.658.5810 | www.does.dc.gov

CAPCO của DC 
Số vốn $50 triệu để giúp đỡ cơ sở tiểu thương và kinh doanh 
khởi sự

Điều kiện thụ hưởng
Số vốn cần là $100.00 hoặc cao hơn n

Phải có trụ sở trong DC và ít nhất 75% nhân viên phải  n

làm việc trong DC và 25% phải cư ngụ trong DC

Sở Quản lý Bảo hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng
202.727.8000
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Khích lệ Tài chánh

Tài trợ bằng cách Tăng Thuế Dần 
(TIF) 
Cung cấp việc phát hành và bán trái phiếu Thu thập của 
chính phủ miễn thuế để tài trợ cho công cuộc phát triển lại 
hạ tầng cơ sở công cộng trong những vùng đã được quyết 
định trước

Điều kiện thụ hưởng
Những công trình hội đủ điều kiện phải tương hợp với  n

những tiêu chuẩn pháp lý (một kế hoạch tái phát triển) 
và thường là có sự xác nhận của những cuộc điều nghiên 
về tính khả thi, phân tích tổn phí/lợi ích và thỏa thuận 
phát triển của kế hoạch.

Văn phòng Phó Thị trưởng về Kế hoạch &  
Phát triển Kinh tế
202.727.6365 | www.dcbiz.dc.gov

Miễn Thuế Siêu thị 
Một thời gian miễn thuế mười năm cho địa ốc và tài sản 
cá nhân và lệ phí của giấy phép hoạt động; Miễn thuế mua 
hàng và thuế sử dụng cho những dụng cụ xây cất để xây cất 
hoặc tu bổ

Điều kiện thụ hưởng
Phải là một siêu thị có đủ tư cách trong vùng phát triển  n

ưu tiên

Văn phòng Phó Thị trưởng về Kế hoạch &  
Phát triển Kinh tế
202.727.6365 | www.dcbiz.dc.gov

Chương trình Chứng nhận CBE  
(CHÍNH PHỦ DC), Phân khu HUB, Chương 
trình SDB & 8(a) (CHÍNH PHỦ LIÊN BANG)

Để biết tất cả các chương trình hợp đồng chính phủ kể cả 
chương trình của DC lẫn chương trình của Chính phủ Liên 
bang, xin xem bản tóm tắt ở Chương 10: Làm Kinh doanh 
với Chính phủ.

Sắc luật Mới về Biến đổi Kinh tế  
(Net 2000)

Một số khích lệ cho những công ty kỹ thuật:

Miễn thuế cho một số lợi nhuận có được từ việc bán, đổi  n

hoặc tái đầu tư cổ phần, quyền lợi cộng tác, hay những 
tài sản khác trong năm năm.  
Một tín dụng cho mỗi nhân viên cho đến $20.000 để cho  n

những việc huấn luyện được chấp thuận trong 18 tháng 
đầu của việc làm.
Một thời gian giảm thuế mười năm về thuế tài sản cá  n

nhân cho những gì mua sau ngày 31 tháng chạp năm 
2000 và cho phép trừ thuế cho đến $40.000 về chi phí 
cho tài sản cá nhân
Hoàn lại $5.000 cho một số tổn phí dời nhà hoặc cho đến  n

$7.500 về việc thuê nhà hoặc mua nhà để làm chỗ cư ngụ 
chính của nhân viên tại DC
Một tín dụng 10% của tiền lương trả cho 24 tháng đầu  n

của việc làm, cho đến $15.000 cho mỗi nhân viên

Điều kiện thụ hưởng
Phải được chứng nhận là một Công ty Kỹ thuật Tiên tiến  n

Có đủ tư cách (QHTC), đạt những tiêu chuẩn sau đây
Cá nhân hoặc có vụ lợi với hai nhân viên hoặc nhiều hơn n

Có văn phòng, trụ sở hoặc căn cứ hoạt động trong DC  n

51% của tổng thu thập hoặc nhiều hơn do kinh doanh kỹ  n

thuật tiên tiến như luật pháp xác định làm ra
Đặt tại Phân khu Doanh nghiệp Chính n

Để xác định Điều kiện thụ hưởng:

Văn phòng Luật pháp Tổng quát của  
Phòng Thuế vụ và Lợi tức 
202.442.6509 | www.otr.cfo.dc.gov

Để lấy những mẫu thuế:

Tax Forms Office (Văn phòng cấp phát Mẫu Thuế)  
của Phòng Thuế vụ và Lợi tức
202.727.4TAX | www.otr.cfo.dc.gov

*  Về những khích lệ Liên bang về thuế, quí vị có thể xin hầu hết các lợi ích thuế bằng cách nộp một mẫu thuế thích hợp với bản khai thuế liên bang hàng 
năm của quí vị.
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Là chủ của một kinh doanh mới ra đời, quí vị sẽ cần phải tìm người sớm để 
giúp cho hoạt động của quí vị.  Dù lành nghề hay không lành nghề, làm vĩnh 

viễn toàn thời gian hay làm tạm bán thời gian, tìm người có đủ tư cách nhất cho 
kinh doanh là việc tối cần.  Một khi mướn họ xong, hiểu biết những luật lệ bảo vệ 
nhân viên cũng vẫn là trách nhiệm của quí vị.  Chương này chú trọng vào các luật 
pháp, điều lệ và những nguồn thông tin và hỗ trợ liên hệ đến việc quản lý nhân 
viên trong Washington, DC.

Tìm Người có Tài cho Kinh doanh của Quí vị
Tìm đúng nhân viên cho kinh doanh mới hoặc vừa chuyển vùng của quí vị là cốt 
yếu cho sự thành công của quí vị.  Trong những năm vừa qua, những người cư 
ngụ trong Washington, DC đã được hưởng một tình trạng thất nghiệp tương đối 
thấp, trung bình là 5,7 phần trăm trong năm 2007.  Hơn nữa, nhiều việc làm tại 
đây được coi như là những việc làm rất được ưa chuộng.  DC tự hào là đã được 
sắp vào hàng đầu trong nước về những kỹ nghệ chuyên nghiệp, khoa học và quản 
lý.  Những yếu tố này, trong khi là một tin xuất sắc cho những người cư ngụ tại 
DC, nhưng lại có nghĩa là quí vị có thể phải có nhiều sáng kiến hơn để tìm đúng 
người có tài cho kinh doanh của quí vị.

Tìm hết các phương tiện để thực hiện nhu cầu về nhân viên của quí vị:

Nên linh hoạt. n   Quí vị có thể thuê hai hoặc ba nhân viên bán thời gian thay 
vì một nhân viên toàn thời gian không?  Nhóm người xin việc bán thời gian 
có thể đông hơn (học sinh, những vị cao niên, v.v.).  Thuê nhân viên bán thời 
gian cũng rẻ hơn.
 n

Tìm Người có khả năng & Luật pháp  
Lao động
Tài nguyên để Tìm Người có Khả năng v  
Luật pháp Lao động Địa phương và Liên bang v  
Điều lệ về Thuê Nhân viên
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Nên dùng những người thầu khoán độc lập cho những công việc chuyên  n

nghiệp.  Họ có thể tính tiền giờ cao hơn những nhân viên toàn thời gian, 
nhưng cuối cùng sẽ rẻ hơn nếu quí vị không cần họ trong nhiều giờ.  Hơn nữa, 
thầu khoán độc lập không đòi hỏi những quyền lợi tốn kém và có thể được 
thuê, hoặc cho nghỉ, một cách dễ dàng.
Lập ra một gói quyền lợi hấp dẫn.  Phần đông những cơ sở tiểu thương không  n

có thể có khả năng để cho tiền hưu hoặc chương trình chia lời, nhưng có thể 
có những bổng lộc, như làm giờ co giãn, làm việc từ nhà qua cách sử dụng 
máy tính, cho thêm ngày nghỉ hoặc không phải trả tiền chuyên chở bằng cách 
cho thẻ Metro, những sự kiện này sẽ làm cho kinh doanh của quí vị nổi bật lên 
trong cuộc cạnh tranh.  

Quí vị có thể tìm được những người có khả năng ở nơi nào trong DC?  Sau đây 
là một vài ý kiến:

Dự những buổi họp chuyên nghiệp và liên hoan để gặp những nhân viên  n

tương lai.  Mạng lưới giao tế là một hình thức nghệ thuật ở Washington; nhiều 
việc làm không có quảng cáo và được thực hiện qua những “lời truyền khẩu.”
Đăng quảng cáo trên báo chí và mạng máy tính.  Những tờ báo ưa chuộng là  n

báo Washington Post, Washington Times, City Paper, The Current, và một số 
báo chí của các khu vực và đặc biệt và những chỗ tìm việc làm trên mạng.
Thuê một hãng tuyển nhân viên quản trị để tìm mướn những nhân viên  n

chuyên nghiệp.  Nhờ cơ quan tìm việc làm tạm thời và hãng giới thiệu việc 
làm cho những chức vụ khác.
Liên lạc với những hội chuyên nghiệp của một kỹ nghệ nhất định.  Có nhiều  n

hội có trụ sở trong DC hoặc có văn phòng ở đấy.  Tìm biết những thông báo về 
việc làm trên mạng hoặc trong cột tìm việc làm trong các thông thư của họ.

Hơn nữa, chính phủ của DC còn có thể giúp quí vị trong công cuộc tuyển nhân viên 
của quí vị.  Cơ quan Sợ Dịch vụ Việc làm, www.does.dc.gov, đã thực hiện một số 
chương trình giúp đỡ cho những cơ sở tiểu thương thu hút những người có tài và 
có đủ khả năng.  Những nỗ lực phát triển việc làm do DOES hỗ trợ gồm có: 

  Thỏa thuận Đầu Nguồn
Văn phòng bảo đảm là những kế hoạch trù định phát triển hoặc toàn diện hoặc 
một phần với sự tài trợ của DC, hoặc với những tài trợ khác do DC quản lý, dành 
ưu tiên cho những người cư ngụ trong DC được mướn cho những việc làm mới tạo 
ra.  Tất cả những người hưởng quyền lợi của những thỏa thuận hợp đồng trị giá 
$100.000 hoặc cao hơn bị bắt buộc có Thỏa thuận Đầu Nguồn với DOES và dùng 
DOES như nguồn đầu tiên trong công việc tuyển, giới thiệu, và sắp xếp việc làm.

  Cách Đặt Việc làm
Những đặc điểm của việc làm và những khả năng chuyên môn cần thiết của nhân 
viên do từng người chủ đưa ra sẽ được ghi tại địa phương và trong America’s Job 
Bank (Kho lưu trữ Việc làm Hoa Kỳ) trên Internet và sẽ có sẵn cho những người 
tìm việc sử dụng.  Ban nhân viên thực hiện nhu cầu của người chủ thích hợp với 
nguyên tắc Equal Employment Opportunity (EEO) (Cơ hội Làm việc Công bằng) 
qua sự lựa chọn và giới thiệu kịp thời những người làm toàn thời gian, làm tạm, 
và làm bán thời gian có đủ khả năng.  Những sáng kiến đặc biệt của Bộ là để:
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Giúp phối hợp chương trình Washington Region Access to Jobs Program  n

(Chương trình Vào vùng Washington Để đi đến Việc làm)
Quản lý Tín dụng Thuế của các chương trình Cơ hội Làm việc và Từ Phúc lợi  n

Xã hội đến Việc làm
Giúp các tổ chức công cộng/tư trong những cuộc tuyển nhân viên đặc biệt n

  Virtual One Stop (Mục Một Chặng trên Mạng)
Những người chủ trong vùng có thể dùng Virtual One Stop để đặt việc làm và tìm 
những người tìm việc theo khả năng và chức vụ.  Hệ thống này cũng còn giúp cho 
những người chủ tìm những dữ kiện kinh tế và kỹ nghệ đặc biệt.  Để biết thêm chi 
tiết hoặc để vào Virtual One Stop, xin vào mạng www.dcnetworks.org.

DOES cũng còn giúp đỡ những nỗ lực phát triển việc làm liên hệ đến:

Cuộc họp Thượng đỉnh của Thị trưởng về Buôn lẻ n

Hội chợ Việc làm trong Khắp thành phố n

Trung tâm Tài nguyên Kinh doanh  n

Sáng kiến Chú trọng vào việc Cải tiển một Vùng n

Trung tâm Phát triển Kinh doanh Thiểu số n

Hiểu biết Luật pháp về Thuê nhân viên và Lao 
động
Washington, DC có những luật pháp đặc biệt về thuê người, cho nghỉ việc và cách 
cư xử đối với nhân viên.  Những người mới làm chủ lần đầu có thể bị choáng ngợp 
bởi những thử thách về việc phải hiểu biết nhanh chóng những luật pháp và điều 
lệ cần thiết cho kinh doanh.  Nhưng không nên để cho việc tìm hiểu chuyện tuân 
thủ những điều luật này trở thành một chướng ngại.  Một số cơ quan và tổ chức 
không vụ lợi sẽ sẵn sàng giúp đỡ.  Những cơ quan ấy gồm có:

Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương, một công sở liên bang chuyên giúp đỡ những  n

cơ sở tiểu thương, cung cấp dịch vụ cố vấn, SCORE, và có thể cung cấp chỉ dẫn 
về một loạt chủ đề về tài nguyên nhân viên. 202.272.0390 | www.scoredc.org

Trung tâm Tài nguyên Kinh doanh của Phòng Thương mại DC (DCCCBRC)  n

cung cấp giúp đỡ kỹ thuật cho những người chủ của những cơ sở tiểu thương 
về nhiều vấn đề kể cả về luật thuê người. 202.545.0220 | www.brc.dc.gov/
gabrc

Trung tâm Tăng cường Tài nguyên Kinh doanh (e-BIC) của Sơ Phát triển  n

Cơ sở Tiểu thương và Địa phương nằm trong Thư viện Martin Luther King 
Jr., cũng cung cấp những cuộc tham khảo miễn phí cho những nhà doanh 
nghiệp. 202.727.2241

Tuy nhiên, thuê một luật sư chuyên về luật pháp thuê người và lao động bao giờ 
cũng là một ý kiến tốt để cho quí vị được chắc chắn là làm theo luật và không phải 
lo.  DC không thiếu gì luật sư có đủ khả năng, nhưng nếu quí vị muốn được giới 
thiệu tùy theo nhu cầu đặc biệt của quí vị, xin liên lạc với cơ quan Bar Association 
of the District of Columbia (Hội Luật sư vùng Hoa Thịnh Đốn).  Để được dịch 
vụ giới thiệu luật sư miễn phí, xin gọi điện thoại số 202.223.6600 hoặc vào mạng 
www.badc.org.

Tín dụng Thuế Thuê Nhân viên khuyến 
khích các người chủ thuê những người 
tìm việc từ những nhóm nằm trong 
mục tiêu bằng cách giảm thuế liên 
bang của họ khi họ thuê những người 
cư ngụ tại DC hội đủ điều kiện. 

Từ Phúc lợi Xã hội-đến-Việc làm
Bảo đảm giảm thuế liên bang cho đến 
$9.000 cho mỗi nhân viên mới và có đủ 
tư cách trong hai năm đi làm đầu tiên 
của họ.

Cơ hội Làm việc
Giảm thuế liên bang về kinh doanh cho 
đến $2.400 cho mỗi nhân viên mới và 
có đủ tư cách.

Thuê Nhân viên trong DC
Cho các kinh doanh trong DC hưởng 
số tín dụng $3.000 nếu họ thuê dân 
cư DC trong những phân khu doanh 
nghiệp của DC.

Tín dụng Thuế Thuê Nhân viên

Tìm Người có khả năng & Luật pháp Lao động
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  Những Luật pháp Cần phải Coi chừng: 
  Luật Bảo vệ Nhân viên và Tiêu chuẩn Lao động
Nhiều luật pháp về việc làm lao động của DC cũng giống như luật pháp về việc làm 
lao động của những thành phố và tiểu bang Mỹ khác.  Nhưng quí vị cần phải biết 
một số khác biệt giữa Washington và những pháp quyền khác.  Sở Dịch vụ Việc làm 
lập kế hoạch, phát triển và quản lý những dịch vụ liên hệ đến việc làm cho tất cả 
những thành phần dân cư của DC.  Là một người chủ kinh doanh tương lai, hoặc 
một người đang mở mang kinh doanh trong DC, cơ quan này là nơi mà quí vị có 
thể tìm được những tài liệu cấp nhật nhất về một số chủ đề về lao động như:

Tiêu chuẩn về Lương và Giờ  n

Bồi thường Công nhân n

Sức khoẻ và An toàn Nghề nghiệp n

Chứng chỉ cho Ngoại kiều n

Luật pháp về Lương Giờ
Bắt đầu từ ngày 24 tháng bảy năm 2008, lương tối thiểu trong DC là $7.55.  Nhưng 
nếu quí vị là một người chủ tiệm ăn, thì lương tối thiểu cho những người làm được 
hưởng tiền típ hay tiền thưởng từ khách lại là $2.77.  Những luật pháp khác về 
lương giờ mà cần phải ghi chú gồm có Luật Trả Lương và Thu thập Lương, Luật 
Giữ lại số tiền lương không cho nhân viên mắc nợ lãnh, Luật về Chỗ ngồi và Điều 
lệ về Lương Giờ.

Chương trình Bồi thường Công nhân
Những chương trình này được lập ra để bảo đảm cho những nhân viên của quí vị 
trong trường hợp bị thương hoặc bị tàn tật trong lúc làm việc được cung cấp một 
số tiền bồi thường nhất định. 

Sức khoẻ và An toàn Nghề nghiệp
Office of Occupational Safety and Health (OSH) (Phòng Sức khoẻ và An toàn Nghề 
nghiệp) cung cấp dịch vụ tham khảo ý kiến tại chỗ cho những người thuê nhân 
viên trong địa hạt tư trong DC.  OSH lập ra và duy trì một chương trình quản lý 
sức khoẻ và an toàn để đảm bảo một môi trường làm việc an toàn và khoẻ mạnh 
đến mức độ cao chừng nào hay chừng ấy cho các nhân viên.

Chứng chỉ cho Ngoại kiều
Tìm biết xem quí vị có thể thuê nhân viên từ nước ngoài để giúp mở mang kinh 
doanh của quí vị không.  Sắc luật về Quốc tịch và Di trú năm 1965 quy định là 
một số ngoại kiều có thể được cấp chiếu kháng để đến Hoa Kỳ và làm việc một 
cách vĩnh viễn. 

Luật pháp về Công nhân Vị thành niên
Nếu quí vị định thuê những người vị thành niên để làm việc trong kinh doanh 
của quí vị, thì nên chú ý đến một số luật pháp của DC về công nhân vị thành niên.  
Không một người vị thành niên nào dưới 18 tuổi được quyền làm hơn 6 ngày liền 
trong bất cứ một tuần nào hoặc hơn 48 tiếng đồng hồ trong bất cứ một tuần làm 
việc nào hoặc hơn 8 giờ trong bất cứ một ngày nào.  

Xin vào mạng www.does.dc.gov, của DOES để biết thêm chi tiết về bất cứ một 
đề tài nào trên đây.
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  Sắc luật về Ngày nghỉ
Một trong những luật pháp mới nhất, và độc đáo nhất của DC mà quí vị cần biết 
là Sắc luật về Tích trữ Ngày nghỉ Ốm đau và An toàn của DC, có hiệu nghiệm hồi 
tháng Năm năm 2008.  Sắc luật này buộc những người chủ trong DC phải cung 
cấp những ngày nghỉ được ăn lương cho nhân viên khi họ bị bệnh về cơ thể và tinh 
thần, khi cần sự chăm sóc y tế để phòng ngừa bệnh, để chăm sóc gia đình, và một 
số ngày nghỉ liên quan đến bạo lực gia đình hoặc bạo dâm.  Số ngày nghỉ mà người 
chủ phải cung cấp tùy theo quy mô của tổ chức hoặc kinh doanh.

Sắc luật về Ngày nghỉ Y tế Gia đình của DC bắt buộc những người chủ với hai 
mươi nhân viên hoặc nhiều hơn trong DC phải bảo đảm việc làm trong 16 tuần 
cho những nhân viên hội đủ điều kiện nghỉ phép y tế vì bị bệnh nặng mỗi 24 tháng.  
Xin ghi chú số ngày nghỉ này nhiều hơn bốn tuần so với 12 tuần mà luật pháp liên 
bang bắt buộc.  Cũng tương tự với sắc luật này, Sắc luật về Ngày nghỉ cho Cha mẹ 
của DC cho phép nhân viên được nghỉ phép gia đình cho đến 16 tuần trong thời 
gian 24 tháng để 1) có con hoặc có con nuôi hoặc 2) chăm sóc một người trong 
gia đình.

Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với DC Office of Human Rights (Phòng Nhân 
quyền của DC).  Xin gọi điện thoại số 202.727.4559 hoặc vào mạng http://ohr.
dc.gov.

  Luật pháp về Nhân quyền
Chính phủ liên bang có những luật lệ khắt khe cấm không cho kỳ thị về việc làm 
vì lý do chủng tộc, nam nữ, màu da, tôn giáo, nguồn gốc, tuổi tác, có mang hoặc 
bị tật.  DC rất coi trọng những vấn đề về nhân quyền.  Phòng Nhân quyền của DC 
cung cấp những buổi huấn luyện về EEO miễn phí để giúp quí vị hiểu biết về những 
luật pháp chống kỳ thị mà quí vị cần phải biết khi làm kinh doanh trong DC.

Nhiều luật pháp liên bang chỉ áp dụng cho người chủ với mười lăm nhân viên 
hoặc nhiều hơn.  Nhưng một ngoại lệ mà quí vị cần phải biết là Sắc luật Trả Lương 
Công bằng áp dụng cho tất cả những kinh doanh.  Sắc luật này bắt buộc là khi một 
người phái nữ và một người phái nam làm một việc giống như nhau thì phải được 
trả một số lương bằng nhau. 

Nếu kinh doanh của quí vị có giao dịch với dân chúng, thì quí vị cần biết rõ Sắc 
luật về Người Mỹ bị Tật (ADA).  ADA là một luật pháp liên bang về quyền dân sự, 
luật pháp này cấm không được loại trừ những người có tật tham gia vào những 
hoạt động hàng ngày.  Là một người chủ của một kinh doanh, quí vị cần phải đặc 
biệt biết rõ những chỉ dẫn của ADA nếu quí vị có hơn 15 nhân viên.  Xin gọi đường 
dây nóng của ADA ở điện thoại số 800.514.0301 hoặc vào mạng www.ada.gov.

Nếu kinh doanh của quí vị có hai mươi nhân viên hoặc nhiều hơn, xin ghi chú về 
điều khoản Kỳ thị về Tuổi tác trong Sắc luật Thuê nhân viên.  Kỳ thị về tuổi tác xảy 
ra khi một người vì tuổi tác của họ bị đối xử không tốt trong công việc làm.

Những luật pháp về sách nhiễu tình dục là một mối quan tâm khác nữa cho những 
kinh doanh đang mở mang.  Quí vị nên có những văn bản về chính sách bảo vệ cho 
nhân viên không bị cho nghỉ việc, hoặc không được thăng chức vì không chấp nhận 
những sự ve vãn của những người cấp trên hoặc những lời bình phẩm hoặc ám chỉ 
có tính cách tình dục mà có thể làm cho họ cảm thấy khó chịu trong chỗ làm.

Xin gọi Phòng Nhân quyền của DC ở điện thoại số 202.727.3545 để lập một chương 
trình huấn luyện tại địa điểm của kinh doanh của quí vị về các đề tài như huấn 
luyện EEO cơ bản, huấn luyện về tính chất khác biệt, và huấn luyện về sách nhiễu 
tình dục hoặc vào mạng www.ohr.dc.gov để biết thêm chi tiết.

Tìm Người có khả năng & Luật pháp Lao động
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 Tài liệu Buộc phải Chưng bày trong Kinh doanh ở DC
Những người chủ trong DC bị pháp luật bắt buộc phải chưng bày những tấm áp 
phích có liên hệ đặc biệt đến việc làm ở những nơi nhân viên của họ có thể nhìn 
thấy.  Một bản liệt kê về các áp phích này và những văn phòng thích hợp của Chính 
phủ của DC mà có thể cung cấp cho quí vị là như sau:

Lương và Giờ
Tóm tắt về Sắc luật về Tiền lương Tối thiểu của DC
Office of Wage and Hour (Phòng Lương bổng và Giờ) | 202.671.1880 |  
www.does.dc.gov

Bồi thường Thất nghiệp
Cắt nghĩa về quyền lợi của nhân viên thể theo Sắc luật về Bồi thờng Thất nghiệp 
của DC, đảm bảo cho nhân viên không mất tất cả tiền lương khi bị thất nghiệp.
Phòng Bồi thường Thất nghiệp | 202.698.7550 | www.does.dc.gov

Bồi thường Công nhân (Địa hạt Tư)
Một Thông báo Tuân hành cho nhân viên và chủ nhân để giải thích về quyền lợi 
và trách nhiệm của cả hai thành phần khi nhân viên trong địa hạt tư bị thương 
trong lúc làm việc.
Phòng Bồi thường Công nhân | 202.671.1000 | www.does.dc.gov

Sức khoẻ và An toàn Nghề nghiệp (Địa hạt Tư)
Một thông báo cho nhân viên trong địa hạt tư biết về những bảo vệ và nghĩa vụ do 
Sắc luật liên bang 1970 về Sức khoẻ và An toàn Nghề nghiệp quy định.
Phòng Sức khoẻ và An toàn Nghề nghiệp | 202.671.1800 | www.does.dc.gov

Luật pháp về Công nhân Vị thành niên
Giải thích các điều khoản của Luật pháp về Công nhân Vị thành niên về cách thuê 
những người vị thành niên và các giấy phép làm việc cần phải có.
Các Trường Công trong DC | 202.442.5108 | www.k12.dc.us

Sắc luật về Ngày nghỉ Y tế Gia đình
Mô tả các quyền lợi của nhân viên thể theo Sắc luật năm 1990 của DC về Ngày 
nghỉ Y tế Gia đình.
Phòng Nhân quyền của DC | 202.727.4559 | http://ohr.dc.gov

Cơ hội Làm việc Công bằng
Giải thích các điều khoản của Sắc luật năm 1977 của DC về kỳ thị trong công 
việc làm.
Phòng Nhân quyền của DC | 202.727.4559 | http://ohr.dc.gov
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Một phần quan trọng của công cuộc thiết kế làm bất cứ một kinh doanh nào 
là đối phó với những mất mát có thể xảy ra.  Thành công hay thất bại là do 

công cuộc quản lý đúng cách mọi rủi ro.  Quí vị sẽ cần nhiều che chở khác nhau để 
đáp ứng nhu cầu pháp lý trong DC, nhưng quí vị cũng nên có những che chở khác 
để bảo vệ quyền lợi của quí vị.  Phải biết chắc là kinh doanh của quí vị được bảo vệ 
một cách an toàn thích đáng với những loại bảo hiểm kinh doanh thích hợp. 

Sở Quản lý Bảo hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng (DISB) điều hành tất cả những 
kỹ nghệ tài chánh trong DC.  Những kỹ nghệ này gồm có các công ty bảo hiểm và 
sản xuất, những hãng môi giới và buôn bán, những hãng cho vay thế chấp và những 
hãng đổi ngân phiếu ra tiền mặt.

Một trong những nguồn thông tin về bảo hiểm mà Bộ này khuyến khích cho những 
cơ sở tiểu thương là Insure-U for Small Business (Bảo hiểm-quí vị cho những Cơ 
sở Tiểu thương).  Do National Association of Insurance Commissioners (Hội Cao 
ủy Bảo hiểm Quốc gia), mà DISB là một thành viên, lập ra, Insure-U for Small 
Business là một chương trình giáo dục công cộng bao quát để giúp cho những cơ 
sở tiểu thương biết về những tài liệu về rủi ro kinh doanh và các lựa chọn về bảo 
hiểm.  Insure-U for Small Business gồm có một mạng giáo dục trên máy tính và 
những thông báo dịch vụ công cộng bằng tiếng Anh và tiếng Tay ban nha.

Bảo hiểm Kinh doanh
Bảo hiểm về Bồi thường Công nhân v  
Trách nhiệm Pháp lý và Tài sản Kinh doanh v  
Trái phiếu v Bảo hiểm Giới hạn Cùng nghề của DC
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Các môn học của Insure-U for Small Business, ở trên mạng www.insure 
Uonline.org/smallbusiness, gồm có sáu loại tài liệu quan trọng cho những cơ 
sở tiểu thương: 

Bồi thường Công nhân n

Sức khoẻ và Tật nguyền Toàn nhóm n

Tài sản Kinh doanh và Trách nhiệm pháp lý n

Xe cộ Thương mại n

Nhân thọ Toàn nhóm và Nhân thọ cho những Người Chủ yếu n

Bảo hiểm Kinh doanh đặt tại Nhà n

Những người chủ kinh doanh nên xem lại những giải thích, mách bảo và cân nhắc 
hữu ích của các môn học này trên mạng. 

Bảo hiểm về Bồi thường Công nhân
Bảo hiểm về Bồi thường Công nhân che chở cho chủ nhân kinh doanh khi nhân 
viên đòi bồi thường vì thương tích hoặc ốm đau có liên quan đến công việc làm 
- bị trong lúc ở tại kinh doanh hoặc vì hoạt động của kinh doanh.  Trong DC, 
phần đông các công ty đều bắt buộc phải có bảo hiểm về bồi thường công nhân 
cho nhân viên.  Quí vị cần phải có một hợp đồng bảo hiểm bồi thường công nhân 
riêng biệt cho loại che chở này.  Xin hỏi DISB để biết những gì cần phải có cho loại 
kinh doanh của quí vị.

Thông thường, bảo hiểm bồi thường công nhân trả những chi phí y tế, phục hồi và 
mất lương của nhân viên.  Nếu quí vị không có bảo hiểm bồi thường công nhân và 
một trong những nhân viên của quí vị bị thương trong lúc làm việc, kinh doanh 
của quí vị có thể phải chịu trách nhiệm pháp lý cho bất cứ những tổn phí y tế nào 
mà nhân viên phải trả.  Quí vị cũng còn có thể phải trả tiền phạt và bị hình phạt 
vì không tuân cứ.

Cơ quan Occupational Safety & Health Administration (OSHA) (Cơ quan Quản 
lý An toàn & Sức khoẻ Nghề nghiệp) của U.S. Department of Labor (Sở Lao động 
Hoa kỳ) cung cấp tài liệu đặc biệt cho từng kỹ nghệ và những tài nguyên hữu ích 
khác cho cơ sở tiểu thương về cách thức để tuân theo những nhu cầu về an toàn 
mà có thể hạn chế thương tích trong lúc làm việc.  Để biết thêm chi tiết, xin vào 
mạng www.osha.gov/dcsp/smallbusiness của OSHA.

Cơ quan Phòng Bồi thường Công nhân giải quyết những đơn đòi bồi thường và 
theo dõi công cuộc trả tiền thụ hưởng cho nhân viên bị thương trong địa hạt tư 
trong DC.  Chương trình hòa giải những sự tranh chấp, theo dõi sự tuân cứ của 
nhân viên và quản lý Quỹ Đặc biệt, để cung cấp tiền thụ hưởng trong trường hợp 
nhân viên không có bảo hiểm hoặc trong trường hợp mà thương tích phối hợp với 
một tình trạng tật nguyền đã có từ trước và làm cho tật nguyền bị trầm trọng hơn.  
Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với Labor Standards Bureau (Sở Tiêu chuẩn Lao 
động) của Phòng Bồi thường Công nhân tại 64 New York Avenue, NE, Tầng thứ 
hai, Washington, DC 2002 hoặc gọi điện thoại số 202.671.1000.
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Bảo hiểm Kinh doanh

Bảo hiểm Toàn nhóm
Cung cấp bảo hiểm sức khoẻ cho nhân viên - một quyền lợi tốn kém nhất cho cách 
chủ nhân - là một trong những thử thách lớn nhất mà hiện nay nhiều cơ sở tiểu 
thương phải đương đầu. Như những người chủ kinh doanh biết, bảo hiểm sức 
khoẻ rất là quan trọng cho hầu hết tất cả các nhân viên và do đó là một quyền lợi 
rất có thế lực trong cuộc tuyển và giữ những nhân viên giỏi nhất.  Chi phí và bảo 
hiểm sức khoẻ là những vấn đề chủ yếu.

Những hãng bảo hiểm sức khoẻ cho những nhóm nhỏ là do DC điều hành.  Nhưng, 
luật pháp liên bang có lệnh là một hãng bảo hiểm không có quyền từ chối bảo 
hiểm cho một cơ sở tiểu thương vì tình trạng sức khoẻ hoặc ốm đau của nhân viên 
hoặc của những người phụ thuộc họ.  Hơn nữa, những chương trình tự bảo hiểm 
sức khoẻ (tự người chủ bảo hiểm), đều do luật pháp liên bang ERISA (Employees 
Retirement Income Security Act of 1974 (Sắc luật Bảo đảm Lợi tức Hưu cho Nhân 
viên năm 1974)) điều hành.  Rất ít khi thấy một cơ sở tiểu thương tự bảo hiểm sức 
khoẻ cho nhân viên.

Những người chủ của những cơ sở tiểu thương không bị luật pháp bắt buộc là phải 
cho bảo hiểm sức khoẻ.  Nhưng, để cố gắng giúp đỡ những dân cư không có bảo 
hiểm, một số tiểu bang gần đây đã đưa ra luật pháp chú trọng về cung cấp che chở 
sức khoẻ phổ thông.  Xin hỏi DISB để hiểu về những luật pháp hiện có trong DC và 
ảnh hưởng của nó đối với kinh doanh của quí vị.

  Bảo hiểm Tật nguyền Toàn nhóm
Là người chủ của một cơ sở tiểu thương, quí vị nên cân nhắc về việc bảo hiểm tàn 
tật cho các nhân viên của quí vị khi họ bị ốm đau và không thể làm việc được.

Có hai loại bảo hiểm tật nguyền.

Tật nguyền ngắn hạn đảm bảo cho một phần lương của người chủ của hợp 
đồng bảo hiểm trong một thời gian ngắn, thông thường là từ ba đến sáu tháng sau 
khi bị tàn tật.  Thời gian nhất định và tỷ lệ phần trăm thay thế lợi tức thay đổi với 
những hợp đồng khác nhau. 

Theo như Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương (SBA), những người chủ có thể chỉ 
định một số ngày nghỉ ốm đau được trả lương bằng 100 phần trăm của tiền lương.  
Nhân viên có thể dùng những ngày nghỉ này trước rồi mới bắt đầu lãnh tiền tàn 
tật ngắn hạn.

Tật nguyền dài hạn thường bắt đầu sau khi người chủ của hợp đồng bảo hiểm 
bị tàn tật và không thể làm việc được trong một thời gian ít nhất là sáu tháng.  Có 
thể kéo dài cho một số năm nhất định hoặc cho đến khi người được bảo hiểm về 
hưu hoặc được 65 tuổi, tùy theo hợp đồng đã chọn.

Tài sản Kinh doanh và Trách nhiệm Pháp lý
Bảo hiểm tài sản đảm bảo cho những người chủ cơ sở tiểu thương về những mất 
mát do hư hỏng vật chất của nơi kinh doanh hoặc trang bị, hoặc do hậu quả của 
mất cắp.  Theo ý định của bảo hiểm, tài sản của một kinh doanh gồm có tòa nhà 
chứa đựng cơ sở tiểu thương, và cả những của cải khác. 
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Có ba loại chương trình bảo hiểm tài sản:

Loại căn bản n , gồm có mất mát về bị cháy, bị sét đánh, bão gió, mưa đá và bị 
nổ, cộng với chi phí để đem đồ vật đến một nơi khác để khỏi bị hư hao thêm.

Loại rộng rãi n , gồm có loại căn bản cộng với loại đảm bảo mở rộng cho những 
loại rủi ro khác, như nóc nhà bị sập (thí dụ như do tuyết hoặc nước đá gây 
nên), bạo loạn và rối loạn trong dân chúng, v.v.

Loại đặc biệt n , gồm có căn bản và khái quát, và đảm bảo cho tất cả những mất 
mát trực tiếp về vật chất trừ những tình trạng đặc biệt đã được loại trừ như đã 
kê khai trong hợp đồng.

Với bảo hiểm tài sản quí vị có thể mua bảo hiểm cho giá tiền mặt thật sự hoặc cho 
giá tiền để thay thế.

Bảo hiểm cho giá tiền thật sự trả cho quí vị giá tiền của tài sản bị mất mát, bị hư hại 
hoặc bị mất cắp sau khi giảm giá.  Bảo hiểm cho giá tiền để thay thế trả cho quí vị 
số tiền mà quí vị cần để thay thế, xây lại hoặc sửa chữa những hư hại với vật dụng 
cùng một loại và cùng một chất lượng, mà không trừ tiền sụt giá.

  Bảo hiểm về sự Tiếp tục/Gián đoạn của Kinh doanh
Loại bảo hiểm này đảm bảo cho mất mát về lợi tức do một tình huống được đảm 
bảo trong một chương trình bảo hiểm mà quí vị mua, như bảo hiểm về cháy hoặc 
mất cắp mà làm cho kinh doanh của quí vị bị đóng cửa trong một thời gian dài. 
Bảo hiểm về sự Tiếp tục/Gián đoạn của Kinh doanh đảm bảo cho những tổn phí 
liên quan đến công cuộc điều hành kinh doanh - như tiền trả lương cho nhân viên 
và tiền điện nước - căn cứ vào sổ sách tài chánh của công ty.

Sự đảm bảo của bảo hiểm về sự tiếp tục/gián đoạn của kinh doanh có thể cộng 
vào với hợp đồng bảo hiểm tài sản hoặc mua như một thành phần của một tập 
hợp sản phẩm bảo hiểm.

  Bảo hiểm về Trách nhiệm Pháp lý
Nếu một người bị vấp hoặc bị ngã trong lúc họ viếng kinh doanh của quí vị thì 
sao?  Nếu một khách hàng bị thiệt hại vì một sản phẩm do kinh doanh của quí vị 
bán thì sao?  Quí vị phải sẵn sàng có bảo hiểm về trách nhiệm pháp lý để đối phó 
với những tình trạng có thể xảy ra này.

Bảo hiểm về Trách nhiệm Pháp lý, cũng còn được gọi là Bảo hiểm Trách nhiệm 
Pháp lý Tổng quát Thương mại (CGL), đảm bảo cho bốn loại sự kiện mà quí vị có 
thể phải chịu trách nhiệm: bị thương cơ thể; hư hại tài sản của người khác; thiệt hại 
cá nhân, kể cả vu cáo và phỉ báng; và quảng cáo giả dối hoặc lường gạt.  CGL đảm 
bảo tiền trả tổn phí y tế cho người bị thương.  Bảo hiểm này không bao gòm nhân 
viên của quí vị, vì họ đã được chương trình bồi thường công nhân đảm bảo. 

Có ba loại thiệt hại hợp pháp mà người ta có thể kiện quí vị mà thông thường là 
được hợp đồng CGL đảm bảo:

Tất cả những tài sản sau đây, dù là của 
riêng hoặc thuê, có thể được coi là tài 
sản của kinh doanh: tòa nhà thực tại; 
bảng kiểm kê; bàn ghế; trang bị và phụ 
tùng; máy móc; máy tính và những 
trang bị khác về xử lý dữ liệu; những 
giấy tờ quý giá, sách vở và tài liệu; tác 
phẩm mỹ thuật và đồ cổ; máy truyền 
hình, máy chiếu VCR, máy chiếu DVD, 
đĩa vệ tinh; bảng hiệu; hàng rào và tài 
sản ngoài trời không dính liền với một 
tòa nhà; và những tài sản không hữu 
hình, tỷ như nhãn hiệu và bản quyền.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP
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Bồi thường thiệt hại: mất mát về tiền bạc của thành phần bị tổn thất và 
những mất mát tương lai mà có thể có vì hậu quả của tổn thất mà họ đòi bồi 
thường trong vụ kiện. 

Thiệt hại Tổng quát: mất mát không về tiền bạc của thành phần bị tổn thất, 
như “những nỗi đau đớn và khổ đau” hoặc “những nỗi thống khổ tinh thần.”  

Thiệt hại Trừng phạt: tiền phạt và tổn phí mà người bị kiện phải trả thêm. 

Bảo hiểm trách nhiệm pháp lý thông thường không đảm bảo cho kinh doanh về:

Những vụ kiện đòi bồi thường vì sách nhiễu tình dục, đuổi nhân viên một  n

cách không chính đáng, không thuê hoặc không thăng chức hoặc kỳ thị về 
chủng tộc & giới tính. 
Những việc đòi bồi thường liên quan đến sự điều hành xe ô tô hoặc xe chở  n

hàng
Bảo hiểm Trách nhiệm Pháp lý Chuyên nghiệp - hoặc bảo hiểm Sai lầm và  n

Thiếu sót - đảm bảo cho những sự hành nghề sai lầm của những người cung 
cấp dịch vụ chuyên nghiệp (như những người chăm sóc sức khoẻ, luật sư & 
những người tư vấn)

Cũng như những hợp đồng bảo hiểm trách nhiệm pháp lý khác, phí bảo hiệm 
trách nhiệm pháp lý chuyên nghiệp sẽ tùy theo loại dịch vụ chuyên môn mà doanh 
nghiệp quý vị cung cấp và mức rủi ro của nó.

Những hợp đồng bảo hiểm trách nhiệm pháp lý khác gồm có:

Hợp đồng bảo hiểm trách nhiệm pháp lý bao quát, hợp đồng này cung cấp  n

đảm bảo thêm trên mức độ của hợp đồng trung bình.  Giới hạn của hợp đồng 
bao quát thường là trong vòng tầm mức từ $1 triệu cho đến $5 triệu và thích 
hợp cho những người chủ kinh doanh có tài sản to lớn hoặc đặc biệt có thể dễ 
bị kiện. 
Bảo hiểm về Tội ác, đảm bảo cho các kinh doanh về mất cắp và hư hại ác tâm,  n

như bị nhân viên thụt két.
“E-Insurance” hoặc bảo hiểm kinh doanh Internet, đảm bảo cho các kinh  n

doanh căn cứ trên mạng về những thiệt hại do những người lấy dữ liệu trên 
máy tính mà không được phép và do vi rút gây ra.

Bảo hiểm Xe cộ Thương mại
Tất cả xe cộ có động cơ, dù là dùng cho công việc cá nhân hoặc kinh doanh, phải 
có bảo hiểm.  Bảo hiểm trách nhiệm pháp lý về xe cộ trả tổn phí y tế cho những 
người bị thương và tiền sửa chữa cho tài sản của những người khác mà là hậu quả 
của một tai nạn xe cộ do sự cẩu thả của người có bảo hiểm gây ra.

Trong khi các loại đảm bảo của những hợp đồng bảo hiểm trách nhiệm pháp lý về xe 
cộ cá nhân và thương mại chủ yếu là như nhau, nhưng vẫn có những khác biệt quan 
trọng.  Thông thường, thì những hợp đồng bảo hiểm về xe cộ thương mại có giới 
hạn trách nhiệm pháp lý cao hơn, tỷ dụ như $1 triệu.  Những hợp đồng này còn có 
thể có những điều khoản đảm bảo cho những xe thuê và xe của những người khác, 
kể cả xe của các nhân viên dùng cho công việc của kinh doanh.

Bảo hiểm Kinh doanh

Cả những người vi phạm cũng có thể 
kiện quí vị nếu họ ngã và bị thương khi 
viếng kinh doanh của quí vị.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP
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Có nhiều yếu tố liên quan đến quyền sở hữu và cách sử dụng xe cộ để quyết định 
xem là một hợp đồng bảo hiểm cá nhân hay một hợp đồng bảo hiểm thương mại 
thích hợp hơn.  Những yếu tố này gồm có:

Ai là chủ xe hoặc ai thuê xe - cá nhân quí vị hay là kinh doanh như một thực  n

thể?
Ai lái xe - quí vị hay nhân viên của quí vị? n

Phần đông xe được dùng vào việc gì - chở người? giao hàng? hay chở vật liệu  n

nguy hiểm?

Quí vị cũng còn có thể mua bảo hiểm về đụng xe và toàn diện (khác hơn là đụng 
xe) để đảm bảo cho quí vị về thiệt hại xe cộ của quí vị.

Bảo hiểm Nhân thọ Toàn nhóm & Nhân thọ cho 
những Người Chủ yếu

  Bảo hiểm Nhân thọ Toàn nhóm
Một số chủ nhân của cơ sở tiểu thương cho nhân viên thụ hưởng quyền lợi về bảo 
hiểm nhân thọ toàn nhóm.  Bảo hiểm nhân thọ toàn nhóm có thể là một thành 
phần của những quyền lợi do chủ nhân trả, hoặc như là một quyền lợi tự nguyện, 
mà nhân viên phải trả phí cho hợp đồng bảo hiểm.

Với những hợp đồng bảo hiểm do chủ nhân trả, số tiền thụ hưởng thường là có 
thể tương đương với tổng số tiền lương của một năm, một số tiền mà có thể là 
không đủ cho hầu hết mọi người.  Những loại hợp đồng này có thể được xem như 
là một quyền lợi thêm vào hay “bổ sung” cho những bảo hiểm nhân thọ mà nhân 
viên có thể đã có.

Nếu nhân viên muốn có thêm đảm bảo trên mức mà chủ nhân đã sẵn lòng mua, 
gấp hai hoặc gấp ba lần tiền lương của mình, thì có thể nhân viên đó phải trả với 
tư cách cá nhân.  Mua thêm đảm bảo ngoài số của đảm bảo toàn nhóm có thể bắt 
buộc nhân viên phải qua một cuộc khám sức khoẻ để quyết định khả năng được 
bảo hiểm dựa theo tình trạng sức khoẻ của mình.  Nhưng, một hợp đồng bảo hiểm 
nhân thọ tự nguyện có thể cung cấp một mức đảm bảo cao hơn, tùy theo số tiền 
nhân viên muốn dùng riêng cho loại hợp đồng bảo hiểm ấy.

Những hợp đồng bảo hiểm nhân thọ toàn nhóm thường hay rẻ hơn những hợp 
đồng bảo hiểm mua cho từng cá nhân vì lý do là nhiều hợp đồng bảo hiểm toàn 
nhóm chỉ hữu hiệu trong khi người trong nhóm còn làm việc cho công ty.  Phần 
đông những bảo hiểm nhân thọ toàn nhóm được bán như những hợp đồng bảo 
hiểm giới hạn.  Bảo hiểm nhân thọ giới hạn trả quyền lợi chết khi người được bảo 
hiểm qua đời trong thời gian đã định trước.

Nói chung, bảo hiểm nhân thọ giới hạn rẻ hơn bảo hiểm nhân thọ suốt đời.  Thật 
ra, phí bảo hiểm nhân thọ giới hạn đã giảm xuống một cách rõ rệt trong mười năm 
qua vì người Mỹ sống lâu hơn.

Để quyết định lệ phí của một bảo hiểm toàn nhóm, hãng bảo hiểm thường hay 
cân nhắc những yếu tố sau đây về kinh doanh: số nhân viên trong nhóm; tuổi 
trung bình của nhân viên; tỷ lệ nam nữ (dựa theo thống kê là phái nữ sống lâu 
hơn phái nam); số người hút thuốc lá; và những yếu tố nguy hiểm liên quan đến 
kinh doanh. 
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Bảo hiểm Kinh doanh
Tỷ dụ như, dựa theo nguy hiểm liên quan đến kinh doanh, thì phí bảo hiểm toàn 
nhóm của một hãng tiếp thị chắc hẳn là thấp hơn lệ phí bảo hiểm toàn nhóm của 
một hãng lợp mái nhà với cùng một mức đảm bảo tương đương.

Nói chung, những hợp đồng bảo hiểm nhân thọ toàn nhóm là một “vấn đề bảo 
đảm,” có nghĩa là nhân viên không phải qua một cuộc khám sức khoẻ để có quyền 
hưởng.  Một nhân viên có bịnh nặng cũng có thể tham gia vào nhóm, miễn là người 
ấy vẫn là một nhân viên còn đang đi làm.  Nhưng, những nhân viên nghỉ phép về 
tàn tật không có quyền được bảo hiểm nhân thọ toàn nhóm cho tới khi họ đi làm 
trở lại, trừ khi họ nghỉ sau khi hợp đồng được cấp phát.

  Bảo hiểm Nhân thọ cho những Người Chủ yếu
Trong một công ty nhỏ, thông thường là có vài “người chủ yếu” ma rất cốt yếu cho 
sự thành công của một kinh doanh.  Những người này có thể là trong giới người 
sáng lập kinh doanh hoặc những người cộng tác, hoặc định nghĩa một cách rộng 
rãi hơn là bao gồm những nhân viên có trách nhiệm cho một hoạt động cốt yếu 
của kinh doanh, như viên tiếp thị hoặc quản lý tiêu thụ cao cấp, kỹ sư trưởng, hoặc 
người phát triển chất mềm của máy tính nếu là một công ty kỹ thuật.

Sự qua đời của bất cứ một người nào trong nhóm người chủ yếu này có thể ảnh 
hưởng nặng nề cho yếu tố quyết định lời lỗ của kinh doanh.  Vì vậy, nhiều hãng 
nhỏ mua bảo hiểm nhân thọ cho Người Chủ yếu cho những nhân viên rất quan 
trọng này.  Là chủ của hợp đồng bảo hiểm, công ty là người thụ hưởng và được số 
tiền thụ hưởng khi nhân viên chủ yếu qua đời.  Số tiền này có thể giúp cho công 
ty bằng cách cung cấp: 

Tiền mặt để khắc phục sự mất mát và tiếp tục hoạt động cho đến khi thuê  n

được một nhân viên mới và huấn luyện người đó để đảm nhiệm trách nhiệm 
của người đã qua đời.
Tiền để mua lại phần của những người thừa kế người chủ yếu, nếu có dính líu  n

đến quyền sở hữu của kinh doanh.

Trong một vài trường hợp, một sơ sở tiểu thương muốn vay ngân hàng hoặc muốn 
tìm vốn từ những người đầu tư bên ngoài có thể bị người cho vay hoặc người 
đầu tư buộc phải mua bảo hiểm nhân thọ cho những người cộng tác.  Ngân hàng 
cũng còn có thể bắt buộc sơ sở tiểu thương phải cung cấp cho ngân hàng một 
thỏa thuận thế chấp trao quyền cho ngân hàng được quyền ưu tiên về món tiền 
thụ hưởng để trang trải cho những món nợ còn thiếu trong trường hợp một trong 
những người chủ của kinh doanh qua đời.

  Các Loại Hợp đồng Bảo hiểm cho Người Chủ yếu
Cũng như những hợp đồng bảo hiểm nhân thọ cá nhân, hợp đồng bảo hiểm nhân 
thọ cho Người Chủ yếu có thể được mua như hợp đồng bảo hiểm nhân thọ giới 
hạn hoặc hợp đồng bảo hiểm nhân thọ suốt đời.  

Bảo hiểm nhân thọ giới hạn đảm bảo cho người được bảo hiểm một thời 
hạn một năm hoặc lâu hơn.  Chỉ trả quyền lợi chết nếu người được bảo hiểm qua 
đời trong thời hạn đó.  Bảo hiểm nhân thọ giới hạn thường thường là đáng giá nhất 
so với số tiền đóng phí.  Nhưng nó không tăng nhồi giá trị tiền mặt.  Cũng có thể 
không được gia hạn khi mãn hạn hoặc có thể rất đắt hơn khi muốn tiếp tục.
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Bảo hiểm nhân thọ suốt đời có nhiều tên, tỉ như nhân thọ toàn bộ, nhân thọ 
phổ thông và nhân thọ biến đổi, thông thường gồm có cả quyền lợi chết lẫn giá 
trị tiền mặt.  Vì yếu tố giá trị tiền mặt, nên phí bảo hiểm này thường cao hơn phí 
bảo hiểm nhân thọ giới hạn.

Bảo hiểm Kinh doanh Đặt tại Nhà
Kinh doanh đặt tại nhà – chỉ làm riêng tại nhà thôi chứ không có một địa điểm 
nào khác – loại hình này chiếm khoảng phân nửa kinh doanh Mỹ và tạo ra khối 
lượng hoạt động kinh tế khổng lồ, theo như Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương (SBA).  
Một vài loại kinh doanh chính đặt tại nhà là như sau:

Dịch vụ chuyên nghiệp, khoa học và kỹ thuật n

Tư vấn và làm nghề tự do n

Xây cất n

Buôn lẻ  n

Những dịch vụ đặc biệt (như thầy dạy nhạc, vườn trẻ) n

Trong khi một số kinh doanh đặt tại nhà trở thành những công ty hẳn hoi với 
một số nhân viên đáng kể, phần đông thì vẫn ở trong tình trạng của một cơ sở 
tiểu thương.  Theo như SBA:

90 phần trăm dưới quyền sở hữu đơn độc; n

7,2 phần trăm có dưới 5 nhân viên; n

Chỉ hơn 1 phần trăm có từ 5 đến 19 nhân viên; n

Khoảng 0,2 phần trăm có 20 nhân viên hoặc nhiều hơn.  n

Bất kể hình thức hoặc tầm cỡ chính xác, những kinh doanh đặt tại nhà, cũng như 
tất cả những kinh doanh, đều phải có bảo hiểm đầy đủ để bảo vệ cho tài sản và 
chủ nhân chống với một số rủi ro.  Thường thường, những kinh doanh đặt tại nhà 
không có bảo hiểm đầy đủ – một điều mà những chủ nhân phát hiện ra sau khi có 
một việc rắc rối xảy ra.

  Các loại bảo hiểm để xem xét
Nếu quí vị có một kinh doanh đặt tại nhà hoặc định mở một cơ sở, thì quí vị nên 
tìm hiểu về những loại bảo hiểm sẵn có.  Trong khi loại kinh doanh đặc biệt của quí 
vị có thể không cần tất cả những loại bảo hiểm liệt kê, điều rất quan trọng là quí vị 
biết những sự rủi ro có thể xảy ra và những lựa chọn của quí vị về bảo hiểm.

Chủ nhân của những kinh doanh đặt tại nhà phải nên suy xét những loại bảo hiểm 
sau đây cho kinh doanh của mình: 

Bảo hiểm về bồi thường công nhân n

Bảo hiểm Tài sản và Trách nhiệm Pháp lý n

Bảo hiểm về Xe cộ Thương mại n

Bảo hiểm về Tật nguyền n

Bảo hiểm Nhân thọ n
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Trái phiếu
Một thông lệ của kinh doanh là khi bỏ thầu những dự án có vốn lớn thì người bỏ 
thầu phải được hỗ trợ bằng một Trái phiếu Đấu thầu.  Phần đông những dự án có 
vốn lớn đưa ra để bỏ thầu đều buộc người người thắng thầu phải đưa ra một Trái 
phiếu Hiệu suất sau khi lấy được hợp đồng.

Có hai loại trái phiếu tổng quát cho những cơ sở tiểu thương.  Những loại này là 
Trái phiếu Đấu thầu hoặc Trái phiếu Bỏ thầu và Trái phiếu Hiệu suất.

  Trái phiếu Đấu thầu hoặc Bỏ thầu
Trái phiếu Đấu thầu cho biết khả năng của công ty của quí vị trong công cuộc hoàn 
thành công việc đang bỏ thầu.  Bên cấp hợp đồng muốn có Trái phiếu Đấu thầu 
để được cam đoan một khoản tài chánh, nếu vì một lý do nào người thắng thầu 
không có thể tiếp tục hợp đồng được.  Trái phiếu Đấu thầu cũng còn dùng làm một 
khoản tài chánh phòng bị cho trường hợp bên trúng thầu không thể hoàn thành 
được bất cứ một phần nào của bản bỏ thầu như đã nộp và dự án, hoặc một phần 
của dự án, cần phải đưa ra bỏ thầu một lần nữa.

Lợi điểm:

Chứng tỏ cho bên cấp hợp đồng là doanh nghiệp bỏ thầu có thể tin tưởng  n

được và có khả năng
Cho biết là người bỏ thầu thành thật và rất tận tâm với dự án n

Đảm bảo tiền trả cho người thụ hưởng (bên cấp hợp đồng) với một số tiền bảo  n

đảm trong trường hợp:
Rút bản bỏ thầu ra trước ngày mãn hạn; n

Khước từ hợp đồng sau khi đã được cấp; n

Người thắng thầu không cung cấp được người thay thế. n

  Trái phiếu Hiệu suất
Phần đông những kế hoạch trù tính có vốn lớn đưa ra để bỏ thầu buộc người 
thắng thầu phải đưa ra một Trái phiếu Hiệu suất sau khi được cấp hợp đồng.  Trái 
phiếu Hiệu suất cho biết là công ty của quí vị có kỹ năng và khả năng cần thiết 
để hoàn thành công việc quy định và làm đúng theo các điều khoản và các điều 
kiện của hợp đồng.

Lợi điểm: 

Chứng tỏ cho bên cấp hợp đồng là người bỏ thầu có đầy đủ khả năng quy định  n

và cường độ tài chánh để hoàn tất hợp đồng.
Cung cấp hỗ trợ cho hợp đồng của quí vị. n

Đảm bảo tiền trả cho người thụ hưởng (bên cấp hợp đồng) trong trường hợp  n

không hoàn tất hợp đồng được.

Xin liên lạc với công ty bảo hiểm của quí vị để biết thêm về những bảo hiểm kinh 
doanh mà họ có.  Vào mạng www.businessinsurance.com của họ để biết thêm 
chi tiết về bảo hiểm kinh doanh.
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Nếu cần hỏi thông tin về bảo hiểm kinh doanh trong DC, quí vị có thể liên lạc với 
Sở Quản lý Bảo hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng của DC (DISB) ở điện thoại số 
202.727.8000 hoặc vào mạng www.disb.dc.gov. 

Bảo hiểm Giới hạn Cùng nghề của DC
Bảo hiểm Giới hạn Cùng nghề là một loại bảo hiểm tương đối còn mới mà cho phép 
những tổ chức lớn tự bảo hiểm lấy thay vì đi tìm bảo hiểm trên thị trường thương 
mại.  Một công ty bảo hiểm giới hạn cùng nghề, hoặc giới hạn cùng nghề, là một 
công ty bảo hiểm dưới quyền sở hữu của những thành viên cùng một kỹ nghệ hoặc 
một hội mậu dịch để chia xẻ những rủi ro của kỹ nghệ ấy với nhau.

Giới hạn Cùng nghề cho phép các hội, các tổ chức và các nhóm giữ quyền kiểm soát 
tài chánh và quản lý rủi ro bằng cách tự bảo hiểm lấy thay vì trả phí bảo hiểm cho 
một thành phần bảo hiểm thứ ba.  Những lợi thế tiềm năng của sự tự bảo hiểm này 
gồm có tổn phí thấp hơn, đảm bảo thích ứng hơn với nhu cầu của tổ chức, nhiều 
quyền kiểm soát rủi ro hơn, và kiểm soát tài nguyên tài chánh chặt chẽ hơn.

Để biết cách liên hiệp một công ty bảo hiểm giới hạn cùng nghề trong Washington, 
DC, xin liên lạc với Captive Insurance Division (Cục Bảo hiểm Giới hạn Cùng 
nghề) của Sở Quản lý Bảo hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng ở điện thoại số 
202.727.8000 hoặc vào mạng www.disb.dc.gov.
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Đang suy tính về việc mở một kinh doanh trong DC?  Quí vị có thể nên nghĩ 
đến một quyền đại lý.  Quyền đại lý là một giải pháp cho những người muốn 

làm chủ và điều hành một kinh doanh của mình, nhưng lại thích làm dưới một 
nhãn hiệu đã được ổn định và để được hưởng kinh nghiệm và sự thành thạo của 
một quyền đại lý. Quyền đại lý có thể cho quí vị, người được quyền đại lý, một hệ 
thống làm kinh doanh toàn bộ – tất cả những việc cần thiết kể cả nhãn hiệu và 
biểu tượng, giúp đỡ về cách thức thiết lập kinh doanh, huấn luyện nhân viên, cung 
cấp sản phẩm và quảng cáo. 

Quyền đại lý đã là một lực lượng vận hành của nền kinh tế Mỹ trong mấy chục 
năm qua.  Địa hạt quyền đại lý đã tăng hơn 18 phần trăm từ năm 2001 đến năm 
2005, thêm hơn 140.000 kinh doanh mới và 1,2 triệu việc làm mới.  Vì vậy, không 
còn nghi ngờ gì nữa là có rất nhiều cơ hội cho những nhà doanh nghiệp đang suy 
tầm thị trường trong Washington, DC. 

Chọn đúng Quyền đại lý
Tìm vốn cho quyền đại lý của quí vị có thể là yếu tố quan trọng nhất trong việc 
quyết định về loại kinh doanh quí vị mở.  Tổn phí khởi đầu của quyền đại lý có 
thể là $5,000 ở mức thấp cho đến hơn $1 triệu ở mức cao.  Thông thường, tổn phí 
cao hơn của quyền đại lý không những gồm có phí ban đầu và tốn kém cho quyền 
đại lý, cùng với những số tiền trả bản quyền lâu dài, mà còn cho tổn phí mở cơ sở 
kinh doanh kể cả địa ốc và trang bị.

Bắt đầu một Quyền Đại lý
Các Bước để Lập một Quyền đại lý sẵn có v  
Các Bước để Lập Công ty của quí vị thành một Quyền đại lý
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Khi suy tầm tuyển chọn một loại 
quyền đại lý gắn với địa ốc để mở trong 
Washington, DC, thì quí vị sẽ được 
giúp đỡ về cách chọn lựa địa điểm.  
Xin liên lạc với Hiệp hội Cộng tác 
Kinh tế Hoa Thịnh Đốn ở điện thoại số 
202.661.8670 để biết thêm chi tiết.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Đi theo Đường lối Gắn với Địa ốc
Một trong những tốn kém lớn nhất cho quí vị, và những nhức đầu lớn nhất mà 
quí vị sẽ bị khi quí vị trở thành một người được quyền đại lý, có thể là có dính líu 
đến vấn đề địa ốc.  Kinh doanh mà quí vị đang ngắm nghía có phải là một hoạt 
động loại gắn với địa ốc (như tiệm ăn hoặc khách sạn) không?  Quyền cấp quy chế 
đại lý có dựa trên điều kiện là người được quyền đại lý phải tìm được và giữ được 
một hợp đồng thuê cho địa điểm được tuyển chọn không?  Tìm trả lời cho những 
câu hỏi về hợp đồng thuê và điều kiện xây cất cần phải được suy tầm trong những 
bước đầu của cuộc thăm dò của quí vị.  Các vấn đề về địa ốc, nhất là khi đi đôi với 
vấn đề cơi nới và mua trang bị, có thể làm cho quyền đại lý trở thành một kinh 
doanh đắt đỏ cho những nhà doanh nghiệp có triển vọng. 

Được Quyền đại lý mà Không  
có Gánh nặng về Địa ốc
Trong Washington, một vùng mà địa ốc rất đắt đỏ, nhiều nhà doanh nghiệp tìm 
những loại quyền đại lý khác hơn là những quyền đại lý truyền thống mà người ta 
thường nghĩ đến.  Phần đông khi chúng ta nghĩ đến một quyền đại lý là nghĩ ngay 
đến những loạt hiệu bán thức ăn nhanh và những khách sạn cùng một tên.  Nhưng 
trên thức tế, quyền đại lý bao gồm hơn 100 kỹ nghệ.  Nên có nhiều sáng kiến khi 
thăm dò cơ hội quyền đại lý; nhìn một cách rộng rãi về những gì quí vị thích làm, 
những gì cần và có ích lợi cho cộng đồng mà quí vị muốn phục vụ.  Nhiều quyền 
đại lý mới căn cứ trong DC là làm từ nhà hoặc cả lưu động nữa.  Những hoạt động 
này có thể bao gồm từ những hoạt động như quét dọn nhà cửa và những hiệu chăm 
sóc nhanh chóng cho chó cho đến những chuyên viên kỹ thuật trực để giúp đỡ về 
máy tính và những dịch vụ trang trí nội thất lưu động.  Những nhà doanh nghiệp 
vừa chóm nở cũng còn có thể nghĩ đến việc lập một quyền đại lý hoạt động từ một 
quán nhỏ không đắt tiền.

Sự Phơi Bày chi tiết trước khi Bán
Là một người chủ quyền đại lý tương lai, quí vị cần phải coi lại những chi tiết được 
phơi bày về quyền đại lý, mà cũng còn được gọi là: thông tri rao hàng, tài liệu bày 
tỏ về quyền đại lý hoặc văn bản quảng cáo.  Cơ quan Federal Trade Commission 
(Ủy ban Thương mại Liên bang) và luật pháp tiểu bang bắt buộc những người 
cấp quyền đại lý phải giao những tài liệu phơi bày này cho người được quyền đại 
lý tương lai. Tài liệu phơi bày bao gồm hơn hai mươi khoản tài liệu bắt buộc phải 
có về tiểu sử của công ty, lệ phí phải đóng, số tiền đầu tư, v.v.  Những tài liệu này 
có thể giúp cho quí vị chọn một cơ hội làm đại lý thích hợp.

Kế hoạch Kinh doanh
Chương 1 của quyển chỉ dẫn này, Những Suy xét Sơ khởi khi Bắt đầu, trình bày 
nhiều tài liệu quí giá mà quí vị, một nhà doanh nghiệp, cần phải đánh giá khi bắt 
đầu một kinh doanh mới hoặc chuyển dời một kinh doanh đã có.  Những người 
cấp quyền đại lý thông thường cung cấp nhiều chỉ dẫn mà một nhà doanh nghiệp 
mong muốn trong quy trình khởi đầu hơn là nếu người ấy lập kinh doanh lấy một 



Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn | 202.661.8670 | www.wdcep.com 

81

Xin vào mạng http://134.186.208.228/

caleasi/pub/exsearch.htm, của 
California Department of Corporation 
(CALEASI) (Bộ Quản lý Công ty của 
California) để biết chi tiết về một trong 
những cơ quan cấp quyền đại lý mà 
quí vị có thể đang tìm.  Ở đấy, quí vị 
có thể thu được những chi tiết quí giá 
trong những tài liệu phải phơi bày và 
những thoả thuận, v.v.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Bắt đầu một Quyền Đại lý
mình.  Dù sao đi nữa, cũng như bất cứ một kinh doanh nào, viết một kế hoạch 
kinh doanh hay rất là cốt yếu cho cuộc tìm tài trợ và cho sự thành công tột bực 
của quyền đại lý của quí vị.  Kế hoạch kinh doanh của quí vị nên gồm có ba phần 
chủ yếu – phần mô tả kinh doanh, phần tiếp thị và phần tài chánh – như mô tả 
trong Chương 1.

Cách Tài trợ quyền đại lý của mình
Thì giờ mà quí vị bỏ ra để lập kế hoạch kinh doanh của quí vị là thì giờ bỏ ra một 
cách rất đích đáng khi quí vị muốn tìm tài trợ cho quyền đại lý mà quí vị muốn 
mua.  Những ngân hàng thương mại, cơ quan tài trợ độc lập chuyên môn và những 
tổ chức cho vay khác sẽ có hảo ý hơn đối với kinh doanh trù định của quí vị nếu 
khái niệm và chương trình hoạt động của quí vị được thông suốt và trình bày một 
cách rõ rệt.

Đừng mong được tài trợ toàn bộ; quí vị sẽ cần phải đóng góp một phần quan 
trọng cho kinh doanh trù định và chứng tỏ là quí vị có đủ khả năng về tài chánh.  
Cơ quan International Franchise Association (Hội Quyền đại lý Quốc tế) cho biết 
là phần đông những người đi vay bỏ ra từ 20 đến 30 phần trăm của tổng số vốn 
cần thiết để cho kinh doanh bắt đầu hoạt động.  Tùy theo loại quyền đại lý quí vị 
đeo đuổi, sự kiện này có thể có nghĩa là quí vị cần phải có khoảng từ $40.000 đến 
$60.000 cho một giao dịch trị giá $200.000; số vốn này có thể lấy từ tiền tiết kiệm, 
cổ phần, trái phiếu, lương hưu, IRAs, tài sản, v.v.

  Vay tiền Ngân hàng Thương mại & 
  Cơ quan Chuyên Tài trợ Độc lập
Ngân hàng cho những quyền đại lý vay thường hơn là những doanh nghiệp độc 
lập.  Nhãn hiệu đã có và kinh nghiệm thị trường của quyền đại lý sẽ làm cho quí 
vị bị ít rủi ro hơn là một người làm kinh doanh một mình; sự việc này có nghĩa là 
khả năng vay tiền ngân hàng của quí vị được tăng lên khi quí vị liên kết với một 
quyền đại lý đã được thừa nhận.  Người cấp quyền đại lý tương lai của quí vị có 
thể có những liên hệ với cơ quan cho vay để giúp đỡ thêm cho quí vị.

  The Small Business Administration 
  (Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương)
Nên nói chuyện với những đại diện của Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương (SBA) 
về những chương trình mà họ có với những ngân hàng tư và những cơ quan cho 
vay khác.  Những tổ chức này thường có những chương trình lợi suất có tính chất 
cạnh tranh và thời hạn dài hơn là quí vị có thể được khi quí vị đi vay lấy một 
mình. www.sba.gov.
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  Mua Quyền đại lý Trực tiếp của Người cấp Quyền Đại lý
Trong một vài trường hợp, những công ty quyền đại lý cũng cấp tài trợ hoặc giúp 
đỡ những người được quyền đại lý tìm người cho vay mà họ đã có liên hệ từ trước, 
được gọi là những người cho vay ưa chuộng.  Hỏi công ty cấp quyền đại lý của 
quí vị xem họ có những chương trình tài trợ trực tiếp, cho vay bảo đảm, hoặc cho 
thuê cơ sở hoặc trang bị không. 

Xin xem Chương 4 của quyển chỉ dẫn này để biết thêm chi tiết về tài trợ kinh 
doanh, kể cả những yếu tố để suy xét, quy trình vay tiền, những cơ quan cho cơ sở 
tiểu thương vay, tài trợ sai biệt, và những nguồn tài trợ khác.

Quyền đại lý: Lợi thế & Thử thách

  Các Lợi thế

Mua Kinh nghiệm của Người cấp Quyền đại lý
Làm việc với một quyền đại lý giúp quí vị khỏi nhức đầu khi khởi sự 

Bao gồm cả Huấn luyện
Người cấp Quyền đại lý phải cung cấp huấn luyện để chuẩn bị cho quí vị về hầu 
hết tất cả những khía cạnh của kinh doanh.

Được lợi thế Mua hàng với Số lượng lớn và Quảng cáo
Mua hàng với số lượng lớn sẽ hạ tổn phí về kiểm kê hàng hóa và quảng cáo của 
quí vị

Lợi thế vì thị trường đã biết tới Nhãn hiệu
Nhiều tên của Quyền đại lý rất dễ nhận ra.  Nhãn hiệu của chúng tượng trưng cho 
một mức độ về chất lượng và sự kiên định cho khách hàng của quí vị nhằm vào.

  Các Thử thách

Làm việc trong Hệ thống của đại lý
Cốt yếu là phải làm theo tiêu chuẩn của hệ thống đại lý thì mới có thể gìn giữ được 
tính chất kiên định của hệ thống.  Sẽ rất khó cho đổi mới hoặc đi lệch đường lối 
của hệ thống đại lý.

Quản lý sự Mong muốn
Mở một quyền đại lý không đảm bảo là sẽ thành công.  Một quyền đại lý, như bất 
cứ một kinh doanh nào khác, đòi hỏi rất nhiều thì giờ và buộc phải làm việc rất 
nhiều.

Trả Lệ phí Bản quyền
Phải trả giá cho kinh nghiệm, huấn luyện, quyền lợi về mua hàng và nhận thức 
nhãn hiệu của người cấp quyền đại lý.  Quí vị có thể phải trả cho người cấp quyền 
đại lý một tỷ lệ phần trăm dựa trên tổng số lợi tức của quí vị.
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Bắt đầu một Quyền Đại lý

Cách Sáng lập một Quyền đại lý từ một Kinh 
doanh Sẵn có
Nếu quí vị có một kinh doanh đã thành công và muốn mở mang hoạt động của 
quí vị để trở thành một quyền đại lý toàn quốc, hoặc quốc tế thì phải làm sao?  
Nhiều nhà doanh nghiệp trong DC đem kinh doanh đặt tại District của mình để 
làm thành những quyền đại lý.  Một hiệu khoáng tuyền trong ngày có tiếng tại địa 
phương, một tiệm bán hamburger đắt hàng và một tiệm cà-phê hợp thời là trong 
những công ty địa phương đang bước ra để xúc tiến công cuộc lập quyền đại lý. 

  Tại sao Nên lập một Quyền đại từ doanh nghiệp hiện có 
  của mình?
Lập quyền đại lý có thể cho quí vị những phương tiện cần thiết để mở rộng quy mô 
hoạt động của quí vị một cách nhanh chóng hơn và có thể làm giảm bớt một số 
khó khăn trong lúc bành trướng kinh doanh của quí vị.  Lập quyền đại lý có thể là 
giải pháp lý tưởng cho những nhà doanh nghiệp muốn bành trướng kinh doanh 
của họ mà không có đủ vốn, không tìm được nhân viên thích hợp hoặc không có 
đủ thì giờ để tự mình mở mang lấy.

Thiếu Vốn
Lập quyền đại lý có thể giúp quí vị mở mang kinh doanh mà không phải chịu rủi 
ro về nợ nần hoặc về tổn phí đầu tư.  Vì người được quyền đại lý là người sẽ ký 
hợp đồng thuê nhà và đảm trách những hợp đồng dịch vụ, để lại cho người cấp 
quyền đại lý một trách nhiệm pháp lý có giới hạn.

Tìm và Giữ Nhân viên
Nhiều kinh doanh không thể bành trướng được vì không tìm được, hoặc giữ được, 
những viên quản lý đơn vị có đầy đủ khả năng.  Phương thức của quyền đại lý trao 
trách nhiệm tìm nhân viên cho những người được quyền đại lý.

Suy xét về Thì giờ
Lập một vương quốc kinh doanh mất rất nhiều thì giờ.  Số đơn vị mà quí vị có thể 
lập trong một tháng hoặc một năm có thể nhiều hơn một cách đáng kể nếu quí 
vị khuyến khích người khác giúp đỡ quí vị trong công cuộc nhận định địa điểm, 
tuyển thuê nhân viên và/hoặc mua trang bị.

Quí vị có thể nghĩ đến việc lập một quyền đại lý cho kinh doanh của quí vị nếu 
quí vị tin là:

Sản phẩm hoặc dịch vụ của quí vị được danh tiếng tốt và được coi là có tín  n

nhiệm trên thị trường.
Kinh doanh của quí vị có thể làm ra ít nhất là 15 phần trăm tiền lời cho số tiền  n

đầu tư của những người được quyền đại lý.
Kinh doanh của quí vị hơi khác về một khía cạnh nào với những kinh doanh  n

đã có trên thị trường.
Phương thức của quí vị có thể truyền cho những người được quyền đại lý mà  n

không phải mất nhiều thì giờ để huấn luyện.

Nếu quí vị có một kinh doanh mà quí vị tin là sẽ làm một quyền đại lý tốt, thì quí 
vị nên bắt đầu bằng cách nói chuyện với những viên cố vấn của Trung tâm Tăng 
cường Tài liệu Kinh doanh (e-BIC).  Nếu quí vị xúc tiến với kế hoạch lập quyền 
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đại lý, quí vị nên mướn một luật sư chuyên về lập quyền đại lý và hiểu biết cặn 
kẽ những tế nhị của các tài liệu phải phơi bày trước khi bán.  Những bước thông 
thường để mở mang kinh doanh bằng cách lập quyền đại lý gồm có:

Phát triển một kế hoạch mở mang bao quát.  Xác định rõ các vấn đề cụ thể  n

như: thời gian dự định mở mang, nhận xét về địa thế, dịch vụ giúp đỡ cho 
những người được quyền đại lý, chương trình quảng cáo, và cơ cấu lệ phí.
Cho những chuyên viên pháp lý và tài chánh xem xét kỹ lưỡng kế hoạch mở  n

mang của quí vị.  Nghe nhận xét của họ và sửa lại kế hoạch của quí vị.
Thuê một luật sư và lấy những tài liệu pháp lý hợp thức như hợp đồng của  n

quyền đại lý và thông tri rao hàng.
Phát triển một hệ thống hết sức rõ ràng cho quyền đại lý của quí vị.  Hệ thống  n

này gồm có những chỉ dẫn về hoạt động và chính sách và các danh sách liệt kê 
mọi thủ tục cần phải có.
Tiếp thị cho quyền đại lý của quí vị. In sách quảng cáo, tài liệu phụ thuộc, v.v.  n

mà có thể thu hút những người mua tương lai.

  Để Biết thêm Chi tiết
Xin liên lạc với Hội Quyền đại lý Quốc tế (www.franchise.org | 202.628.8000) 
để xin quyển Chỉ dẫn về những Cơ hội về Quyền đại lý.  Theo học bài Những Vấn 
đề Thiết yếu về Quyền đại lý trên mạng www.ifa-university.com. của họ.  Nên 
dự định tham dự cuộc Triển lãm hàng năm về Quyền đại lý Quốc tế, tổ chức tại 
Trung tâm Hội nghị Walter E. Washington trong DC mỗi mùa xuân.

Xin vào mạng www.ftc.gov của Ủy ban Thương mại Liên bang để biết chi tiết về 
những luật lệ của chính phủ.

Làm việc thường xuyên với cơ quan Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương (SBA). 
 www.sba.gov | 202.272.0345

Liên lạc với Trung tâm Tăng cường Tài liệu Kinh doanh (e-BIC) ở điện thoại số 
202.727.2241. 

Bàn về những tài liệu phải phơi bày và những tài liệu pháp lý khác và những bản 
báo cáo tài chánh với một luật sư và một chuyên viên kế toán có kinh nghiệm về 
quyền đại lý. 
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Một tổ chức không vụ lợi là một tổ chức có tính cách pháp lý được lập ra vì 
lý do giáo dục hoặc từ thiện, và những người có cổ phần và những ủy viên 

quản trị không được hưởng quyền lợi tài chánh do tổ chức làm ra.  “NPO” tích 
cực trong sự giúp đỡ nhân đạo, giáo dục, mỹ thuật, môi sinh, che chở cho thú vật 
và những nỗ lực khác.  Washington, DC là nơi có số lượng các hội thành viên lớn 
nhất Hoa kỳ, với hơn 3.000 hội trong năm 2005.  Những cơ quan không vụ lợi là 
những người chủ đứng vào hạng thứ nhì về số nhân viên, với một tổng số là 44.078 
nhân viên.  Nhiều tổ chức không vụ lợi chọn địa điểm tại đây vì nó gần những cơ 
quan của chính phủ liên bang và nhiều tổ chức quốc gia và quốc tế. 

Những phần quan trọng nhất cần có để bắt đầu một tổ chức không vụ lợi gồm có 
một bản tường trình đầy đủ về nhiệm vụ, một bản luận về khái niệm, quy định 
loại tổ chức (cơ cấu kinh doanh), thiết lập ban giám đốc, điều lệ, kế hoạch chiến 
lược, và nhận biết những nguồn tài trợ.

Các Bước để Lập một Cơ quan Không vụ lợi

  Xác định Nhiệm vụ
Bản tuyên bố về nhiệm vụ mô tả vắn tắt mục tiêu của tổ chức.  Phải rõ ràng, tập 
trung, và ngắn gọn.  Tốt nhất là bản tuyên bố chỉ nên có một hoặc hai câu thôi.  
Bản tuyên bố cần phải có tên của tổ chức, dich vụ tổ chức cung cấp, và dân số mà 
tổ chức phục vụ.  Bản tuyên bố của những cơ quan không vụ lợi thường không 
thay đổi, trừ khi mục tiêu của tổ chức thay đổi một cách đáng kể.  Nhưng cũng 
nên ước lượng lại từ mỗi năm năm đến mười năm để cho biết chắc chắn là nhiệm 
vụ và hoạt động vẫn tương hợp. 

Bắt đầu một Cơ quan Không vụ lợi
Các Bước để Lập một Cơ quan Không vụ lợi v  
Trợ cấp & những Tài nguyên Khác
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Kế hoạch chiến lược cũng rất giống 
kế hoạch kinh doanh.  Để biết thêm 
chi tiết xin xem phần “Kế hoạch Kinh 
doanh” trong Chương 1.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Quí vị nên suy tầm những loại tổ chức không vụ lợi có nhiệm vụ tương tự, để cung 
cấp những dịch vụ khác và tốt hơn so với những tổ chức không vụ lợi khác.  Nên 
nhớ làm cho tổ chức của quí vị được độc đáo và chú trọng vào những nguyên lý 
của quí vị.

  Thiết lập Viễn kiến và Kế hoạch Chiến lược
Cũng như kế hoạch kinh doanh, kế hoạch chiến lược của tổ chức không vụ lợi mô 
tả tỉ mỉ chiều hướng của tổ chức, trọng tâm, và viễn kiến cho từ ba đến năm năm 
tới.  Đi lệch nhiệm vụ của tổ chức là một sự việc thường xảy ra cho các tổ chức 
không vụ lợi.  Trong công cuộc truy tìm tài trợ, các tổ chức không vụ lợi thỉnh 
thoảng lại nhận thêm những chương trình ngoài vòng nhiệm vụ của tổ chức.  Có 
một kế hoạch chiến lược vững chắc sẽ có thể giúp làm cho sự việc này ít xảy ra.  Kế 
hoạch chiến lược phải nên gồm có những điều sau đây:

Tường trình mục đích và nhiệm vụ n

Xem xét (các) thắc mắc và (các) vấn đề  n

Mô tả tổ chức n

Mục tiêu và hoạt động tổng quát n

Kế hoạch và viễn kiến tương lai n

  Quy định Loại Tổ chức
Trong khi phần đông các tổ chức không vụ lợi đều được xếp dưới mục 501(c)(3) 
của Bộ luật IRS như tổ chức từ thiện, tổ chức dự định phải xem lại những loại 
dưới đây để quyết định chọn loại đúng cho nhóm đặc biệt của mình.  Một khi 
loại tổ chức đã được quy định, điều khoản về đăng ký pháp lý, những điều lệ chủ 
yếu quản lý tổ chức, phải được viết ra.  Quí vị nên cần phải cho một luật sư xét lại 
những điều lệ ấy. 

Những phân loại của các tổ chức không vụ lợi là:

 501(c)(3) Tổ chức Từ thiện hoặc Tôn giáo
 501(c)(4) Tổ chức Phúc lợi Xã hội
 501(c)(5) Tổ chức Lao động và Nông nghiệp
 501(c)(6) Liên đoàn Kinh doanh
 501(c)(7) Câu lạc bộ Thân hữu
 501(c)(8) hoặc (10) Tập đoàn Bạn hữu
 501(c)(19) hoặc (23) Tổ chức Cựu chiến binh
 501(c)(4) hoặc (9) Hội Nhân viên

  Thành lập Ban Quản trị
Ban Quản trị đảm bảo là tổ chức sẽ thi hành nhiệm vụ và cung cấp biện minh pháp 
lý cho những hoạt động của tổ chức.  Tốt nhất là lập một ban quản trị với nhiều 
thành viên có những nghề nghiệp chuyên môn khác nhau và có thể đại diện cho 
những người nhận dịch vụ, những người đóng góp, những người tình nguyện, và 
dân cư trong cộng đồng.

Nhiệm vụ chủ yếu của ban quản trị thường là về việc giám sát tài chánh và gây quỹ, 
nhưng cũng còn nhiều trách nhiệm khác tùy theo nhu cầu của tổ chức như: phát 
triển bản tường trình nhiệm vụ, kế hoạch chiến lược, thuê một giám đốc điều hành 
và ban nhân viên, giải quyết những tranh chấp về tổ chức và nhân viên, và đánh 
giá các chương trình, dịch vụ và hoạt động không vụ lợi của tổ chức.
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Bắt đầu một Cơ quan Không vụ lợi

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Mỗi loại đều có lợi thế thuế khác nhau 
và bắt buộc phải tuân theo những hạn 
chế khác nhau.  Để biết thêm chi tiết 
về miễn thuế cho mỗi tổ chức không 
vụ lợi, xin vào mạng www.irs.gov/

charities/nonprofits.

  Đăng ký Tổ chức của Quí vị
Tất cả những tổ chức không vụ lợi đều phải đăng ký với Sở Điều hành công việc 
Tiêu thụ & Điều lệ (DCRA) và Phòng Thuế vụ và Lợi tức (OTR) để có thể hoạt 
động trong DC.

Để đăng ký với DCRA, quí vị có thể vào mạng www.dcra.dc.gov rồi vào 
“Corporation Registration” (“Đăng ký Công ty”) để điền tất cả các mẫu đăng ký 
này trên mạng.  Nếu quí vị dự định hoạt động lạc quyên từ thiện (như trợ cấp, 
ngân khoản v.v.) thì quí vị cần phải có đăng ký Lạc quyên Từ thiện với đơn vị 
Giấy phép Kinh doanh Cơ bản của DCRA.  Nếu quí vị là một tổ chức của nhà thờ 
hoặc một tôn giáo được hưởng quyền miễn thuế thể theo Phần 501 của IRS, thì 
quí vị khỏi cần phải điền mẫu này.  Nếu quí vị có thắc mắc, xin gọi điện thoại số 
202.442.4400.

Để đăng ký với Phòng Thuế vụ và Lợi tức, quí vị cần phải điền mẫu R 500 (Mẫu 
đơn Thuế Kết hợp Kinh doanh) dù quí vị thuộc về bất cứ một loại không vụ lợi 
nào.  Nếu quí vị có một lợi tức kinh doanh không liên hệ như cho thuê một phần 
của cơ sở của quí vị, thì quí vị cũng cần phải điền Mẫu D-20 (Corporate Franchise 
Tax Return (Khai thuế Quyền kinh doanh của Công ty)).

Để xin được quyền lợi miễn thuế trong DC, trước hết quí vị cần phải được Sở Thuế 
vụ cho miễn thuế và kèm tài liệu miễn thuế này với Mẫu FR 164, Đơn xin Miễn 
thuế Lợi tức và Quyền kinh doanh, Thuế Mua hàng và Sử dụng, hoặc Thuế Tài sản 
Cá nhân.  Quí vị có thể điền các mẫu này trên mạng www.taxpayerservicecenter.
com của Electronic Taxpayer Service Center (Trung tâm Dich vụ Khách hàng qua 
Máy tính) của OTR.  Số điện thoại cho khách hàng của OTR là 202.442.4TAX 
(4829).

  Phát triển Điều lệ
Điều lệ quy định cách thức tổ chức không vụ lợi sẽ được quản lý và điều khiển. 
Điều lệ cần phải:

Quy định cơ cấu tổ chức cơ bản của tổ chức không vụ lợi; n

Chỉ định xem những nhân viên và giám đốc nào có quyền và có trách nhiệm  n

làm quyết định và
những trách nhiệm này sẽ được thi hành bằng cách nào;  n

Quy định nhu cầu và trách nhiệm của thành viên; n

Tạo ranh giới trong tổ chức và giúp đỡ trong việc giải quyết những tranh chấp  n

nội bộ; 
Mô tả luật lệ về việc nhóm họp ban giám đốc và định rõ cách thức bầu thành  n

viên của ban.

Tài liệu này được lấy từ mạng www.brc.dc.gov của Trung tâm Tài nguyên Kinh 
doanh.
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Xin xem Phần 1 của “Kế hoạch Kinh 
doanh” để biết thêm chi tiết về phát 
triển kế hoạch chiến lược.

Tài liệu này được lấy ra từ mạng của 
Trung tâm Tài nguyên Kinh doanh.

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Trợ cấp & Các Tài nguyên Khác
Một số tiền đáng kể cho những tổ chức không vụ lợi là do những trợ cấp và biếu 
tặng mà ra.  Còn một điểm quan trọng nữa là phải đăng ký xin giấy phép lạc quyên 
để có thể quyên tiền.  Quí vị có thể lấy đơn đăng ký Lạc quyên Từ thiện tại cơ quan 
Trung tâm cấp Giấy phép Kinh doanh, 941 North Capital Street, NE, Phòng 1100, 
Washington, DC hoặc vào mạng http://mblr.dc.gov. 

Những cơ quan sau đây rất có ích cho việc tìm kiếm, viết dự án và xin trợ cấp:

  Center for Nonprofit Advancement 
  (Trung tâm Tiến triển Không vụ lợi)
Cơ quan Trung tâm Tiến triển Không vụ lợi là một hội thành viên của các tổ chức 
không vụ lợi căn cứ trong vùng đô thị Washington, DC.  Để biết thêm chi tiết về 
các chương trình và dịch vụ của Trung tâm, xin liên lạc với Trung tâm tại:

1666 K Street, NW Suite 440
Washington, DC 20006 
202.457.0540 | www.nonprofitadvancement.org

  Office of Partnership & Grants Development 
  (Văn phòng Phát triển Cộng tác & Trợ cấp)
Văn phòng Phát triển Cộng tác & Trợ cấp là một cơ quan của chính phủ của DC 
được lập ra để phát triển và giúp đỡ các tổ chức không vụ lợi.  Cơ quan này tổ 
chức những buổi thảo luận và hội nghị và có một trung tâm tài nguyên miễn phí 
cung cấp tài liệu về những cơ quan trợ cấp công cộng và tư.  Để biết thêm chi tiết, 
xin liên lạc với phòng Executive Office of the Mayor (Văn phòng Hành chánh của 
Thị trưởng) tại:

1350 Pennsylvania Avenue, NW, Suite 324 
Washington, DC 20004  
202.727.8900 | www.opgd.dc.gov 

  American Society of Association Executives 
  (Hội Đoàn thể Ủy viên Quản trị Mỹ)
Hội Đoàn thể Ủy viên Quản trị Mỹ là một tổ chức nhằm giúp đỡ những hội đoàn 
chuyên nghiệp đạt mức làm việc cao hơn bằng cách cho họ thêm những dụng cụ 
hữu ích để hướng dẫn và quản lý.

Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với Hội Đoàn thể Ủy viên Quản trị Mỹ tại:

1575 I St. NW, 
Washington, DC 20005
202.371.0940 | www.asaecenter.org
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  Foundation Center (Trung tâm Quỹ Tài trợ)
Trung tâm Quỹ Tài trợ là cơ một quan dẫn đầu chuyên về những hoạt động nhân 
đức.  Nhiệm vụ của cơ quan là củng cố địa hạt không vụ lợi bằng cách gia tăng 
hiểu biết về hoạt động nhân đức Mỹ.  Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với trung 
tâm tại:

1627 K Street, NW, 
Third Floor
Washington, DC 20006-1708
202.331.1400 | www.foundationcenter.org/washington

Các Tài nguyên trên Mạng Máy tính

  Chronicle of Philanthropy 
  (Sử biên niên Hoạt động Nhân đức)
Mạng Sử biên niên Hoạt động Nhân đức là một tờ báo trên mạng máy tính có nhiều 
tài liệu được hiện đại hóa hàng ngày cho những người tìm trợ cấp.  Mạng này còn 
cung cấp những báo cáo toàn quốc về những tài liệu phụ thuộc và những chuyện 
về các tổ chức không vụ lợi khác, cung cấp một khái quát toàn bộ và sự hành nghề 
tốt đẹp nhất của cộng đồng không vụ lợi. www.philanthropy.com

  Grants.gov
Mạng Grants.gov cho phép các tổ chức tìm cơ hội và nộp đơn trên máy tính để 
xin những trợ cấp có tính chất cạnh tranh của tất cả các cơ quan cung cấp trợ cấp 
Liên bang. www.grants.gov
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DC là một nơi rất tốt để đặt địa điểm nếu quí vị muốn lấy hợp đồng của chính 
phủ Liên bang hoặc DC.  Những nhu cầu vô tận của Chính phủ Liên bang 

về dịch vụ và sản phẩm cùng với những nhu cầu khác nhau của DC làm cho DC 
trở thành một nguồn cơ hội dồi dào cho đủ thứ loại kinh doanh.  Và hay hơn nữa, 
một khách hàng của chính phủ thường kiên cường hơn một khách hàng của địa 
hạt tư thông thường trong những lúc nền kinh tế bị suy sụp. 

Cả hai chính phủ đều có văn phòng hoặc cơ quan quản trị chuyên về việc cấp hợp 
đồng và có những chương trình đặc biệt cho các cơ sở tiểu thương trong tình trạng 
bất lợi về kinh tế.  Những nhà doanh nghiệp sành sỏi biết cặn kẽ nguyên tắc để lấy 
được những hợp đồng đầy lợi lộc.

Hợp đồng của Chính phủ Liên bang
Chính phủ Liên bang Hoa kỳ là một người mua hàng lớn nhất thế giới.  Để biết 
chỉ dẫn từng bước một về cách lấy hợp đồng của Chính phủ Liên bang, xin vào 
mạng www.business.gov của “Official Link to the U.S. Government” (Mối móc 
nối Chính thức với Chính phủ Liên bang Hoa kỳ).  Mối này có rất nhiều tài liệu về 
quy trình và quy định về việc buôn bán với chính phủ. 

Để biết tổng quát về những nhu cầu hợp đồng của chính phủ, xin vào mạng www.
gsa.gov của General Services Administration (GSA) (Cơ quan Quản trị Dịch vụ 
Tổng quát).  GSA quản lý hầu hết những nhu cầu thu mua của Chính phủ Liên bang, 
kể cả sản phẩm, dich vụ, và kỹ thuật mà Chính phủ Liên bang cần phải có để hoạt 
động.  Cơ quan Small Business Utilization  (Sử dụng Cơ sở Tiểu thương) của GSA 
giúp đỡ về việc thảo dự án và WDCEP DBDC08 tổ chức những buổi hội thảo hàng 
tháng về cách thức làm sao để lấy được Hợp đồng của GSA. Để biết thêm chi tiết 
và được giúp đỡ thêm, xin gọi 202.501.1021 hoặc gửi thư bằng máy tính cho small.

Làm Kinh doanh với Chính phủ
Các Chương trình Chứng nhận và Lập hợp đồng với Chính phủ Liên bang v  
Các Chương trình Chứng nhận và Lập hợp đồng với Chính phủ DC
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business@gsa.gov. Quí vị cũng có thể học những lớp trên mạng www.fss.gsa.gov/
services của Center for Acquisition Excellence (Trung tâm Thu mua Xuất Sắc) của 
FSS (Federal Supply Service (Dịch vụ Tiếp trợ Liên bang)) về những đề tài như làm 
sao để trở thành một thầu khoán.

Mạng FedBizOpps.gov là cổng vào duy nhất của chính phủ đưa đến những cơ 
hội thu mua của Chính phủ Liên bang trên $25.000.  FedBizOpps giúp cho những 
người mua hàng của Chính phủ Liên bang và những người bán hàng trong giới 
thương mại tìm thấy nhau.  Qua FedBizOpps, những người mua hàng trong chính 
phủ có thể trực tiếp đăng những cơ hội thu mua của họ trên mạng và những người 
bán muốn tìm cơ hội bán trên thị trường Liên bang có thể tìm kiếm, theo dõi và 
trích lấy những cơ hội của toàn thể cộng đồng cấp hợp đồng Liên bang.

Business Development Programs (Các Chương 
trình Phát triển Kinh doanh)

  Federal Contracting Programs 
  (Các Chương trình Hợp đồng Liên bang)
Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa kỳ có hai chương trình để giúp đỡ cho các cơ 
sở tiểu thương ở trong tình trạng bất lợi về kinh tế lấy hợp đồng chính phủ – Các 
Chương trình Phát triển Kinh doanh 8(a) và Chương trình Certified Business 
Enterprise Certification (Chứng nhận Sự nghiệp Kinh doanh có Chứng chỉ).  
Ngoài ra, SBA cũng còn quản lý chương trình HUBZone ban lợi thế về lấy hợp 
đồng Liên bang cho những cơ sở tiểu thương nằm trong khu vực HUBZone do 
Chính phủ Liên bang chỉ định.  Để xem tóm tắt về quyền lợi của mỗi chương trình 
và điều kiện về tư cách thụ hưởng, xin xem bản đồ ở phần cuối của phần này (trang 
100) hoặc vào mạng www.sba.gov/dc của SBA.

  HUBZone Programs (Chương trình HUBZone)
HUBZone (Historically Underutilized Business Zone (Khu vực Kinh doanh Không 
Phát triển Đầy đủ trong Quá khứ) là một chương trình hợp đồng Liên bang dùng 
để ưu đãi những cơ sở tiểu thương có chứng chỉ HUBZone.  Để có đầy đủ tư cách 
của một kinh doanh HUBZone, một công ty phải đạt những tiêu chuẩn sau đây: 

Một cơ sở tiểu thương có văn phòng chính nằm trong vùng HUBZone n

Dưới quyền sở hữu và điều khiển của một hoặc nhiều công dân Mỹ  n

Ít nhất là 35 phần trăm nhân viên phải cư ngụ trong vùng HUBZone n

Chương trình HUBZone chỉ dành để xem xét hợp đồng liên bang và có địa điểm 
trong vùng HUBZone không có ảnh hưởng gì đến cơ hội lấy hợp đồng của Chính 
phủ DC (xin xem CBE ở trang 97).  Ngoài chương trình HUBZone ra, Ban Quản 
lý Cơ sở Tiểu thương (SBA) cũng còn có hai chương trình đặc biệt để giúp đỡ 
cho những cơ sở tiểu thương, ở trong tình trạng bất lợi về xã hội và kinh tế.  
Những chương trình này là Các Chương trình Phát triển Kinh doanh 8(a) và Small 
Disadvantaged Business (SDB) Certification Program (Chương trình Chứng nhận 
Cơ sở Tiểu thương ở trong tình trạng Bất lợi).

Để biết địa điểm của một HUBZone hoặc tìm hiểu thêm về Chương trình HUBZone, 
xin vào mạng www.sba.gov/hubzone hoặc gọi điện thoại số 202.205.8885.
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Làm Kinh doanh với Chính phủ

  8(a) Chương trình Phát triển Kinh doanh
Chương trình Phát triển Kinh doanh 8(a) là một phương tiện phát triển kinh 
doanh.  Những quy định mới cho các công ty 8(a) thành lập những ban cộng tác 
hữu ích và cho phép các cơ quan liên bang đơn giản hóa quy trình lấy hợp đồng.  
Những quy tắc mới làm cho sự tham gia của những công ty không thuộc về thành 
phần thiểu số dễ dàng hơn bằng cách chứng minh tình trạng bất lợi về mặt xã 
hội của họ. 

Chương trình 8(a) mới và tốt hơn là một dụng cụ cốt yếu để giúp đưa những kinh 
doanh ở trong tình trạng bất lợi về xã hội và kinh tế vào dòng kinh tế chính của 
xã hội Mỹ.  SBA đã giúp hàng ngàn nhà doanh nghiệp có nguyện vọng đạt một 
chân đứng trong cuộc lấy hợp đồng chính phủ trong nhiều năm qua.

Những văn phòng quận của SBA theo dõi và đo lường tiến triển của những cơ 
quan tham gia bằng cách duyệt lại, làm kế hoạch kinh doanh, và đánh giá có hệ 
thống hàng năm.  Những cơ quan 8(a) có thể lợi dụng những cuộc huấn luyện 
đặc biệt về kinh doanh, cố vấn, giúp đỡ tiếp thị, và đào tạo ủy viên quản trị cao 
cấp do SBA và những tài nguyên cộng tác với SBA cung cấp.  Họ cũng còn có thể 
được quyền hưởng giúp đỡ về phương tiện để được tài sản và dụng cụ dư thừa của 
chính phủ, vay tiền với sự bảo đảm của SBA, và giúp đỡ trong việc phát hành trái 
phiếu.  Để nộp đơn, xin vào mạng www.sba.gov/8abd của văn phòng quận của 
SBA trong vùng hoạt động của quí vị.  Cũng còn có thể gọi văn phòng của SBA 
trong DC ở điện thoại số 202.272.0345. Các đại diện của SBA sẽ trả lời những câu 
hỏi tổng quát qua điện thoại.

Quyền lợi của Chương trình 8(a)
Những cơ quan tham gia có thể nhận được những hợp đồng với một nguồn đơn 
độc, cho đến mức tối đa là $3 triệu về sản phẩm và dịch vụ và $5 triệu về chế tạo.  
Trong khi SBA giúp các công ty 8(a) phát triển sự hiểu biết về tính chất cạnh tranh 
và bí quyết thể chế, các kinh doanh cũng còn được khuyến khích tham gia vào việc 
thu mua có tính cách cạnh tranh.

Các chính sách thu mua liên bang khuyến khích những cơ quan cấp một vài tỷ 
lệ phần trăm của hợp đồng cho các công ty SDB.  Để cho quy trình cấp hợp đồng 
được nhanh chóng hơn, SBA đã có ký Bản Thoả thuận với 25 cơ quan liên bang để 
cho họ có thể trực tiếp cấp hợp đồng cho những kinh doanh 8(a) có chứng chỉ.

Những sửa đổi gần đây cho phép các kinh doanh 8(a) kết hợp thành những liên 
doanh và những nhóm để đấu thầu lấy hợp đồng.  Sự kiện này nâng cao khả năng 
của những kinh doanh 8(a) về việc lấy được những hợp đồng quan trọng lớn hơn 
và khắc phục tác động nhồi hợp đồng, nghĩa là kết hợp hai hợp đồng hoặc nhiều 
hơn thành một hợp đồng lớn hơn. 

  Chương trình Chứng nhận Cơ sở Tiểu thương
  ở trong tình trạng Bất lợi (SDB)
Trong khi Chương trình 8(a) cung cấp một tầm giúp đỡ rộng rãi cho những kinh 
doanh ở trong tình trạng bất lợi về xã hội và kinh tế, chứng nhận của SDB hoàn 
toàn thuộc về quyền lợi thu mua liên bang.  Nếu quí vị có chứng chỉ 8(a), quí vị sẽ tự 
động có đủ tư cách để được SDB chứng nhận.  Để xin chứng nhận của 8(a) và SDB, 
xin liên lạc với văn phòng quận địa phương của SBA ở điện thoại số 202.272.0345 
hoặc vào mạng www.sba.gov/sdb.
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SBA chứng nhận cho các SDB để cho những kinh doanh này có đủ tư cách hưởng 
quyền lợi đấu thầu đặc biệt.  Những ưu điểm đánh giá sẵn có cho những người 
thầu khoán quan trọng làm tăng cơ hội cấp hợp đồng phụ cho những SDB.

Quyền lợi về Chứng nhận SDB
Những SDB có đủ tư cách được nhận điều chỉnh về giá cả ước lượng đến tới  n

cỡ 10% của những thu mua do điều lệ bắt buộc.  Cuộc điều chỉnh về giá cả 
không áp dụng cho những thu mua mà 8(a) và những cơ sở tiểu thương dự 
trữ.
Những người thầu khoán có đủ tư cách có thể được ưu điểm khi cấp hợp  n

đồng phụ cho một SDB.
Một khi có đầy đủ tư cách, những hãng ấy sẽ được ghi trong bản liệt kê những  n

hãng SDB có Chứng chỉ của SBA trong một thời gian là ba năm.

  Mentor-Protégé Program
  (Chương trình Người Hướng dẫn – Người được Đỡ đầu)
SBA cũng đã thực hiện một Chương trình Mentor-Protégé mới để cho những kinh 
doanh khởi đầu 8(a) học hỏi những thủ tục và quy tắc từ những kinh doanh có 
nhiều kinh nghiệm.  Nhiệm vụ của chương trình này là dạy những kinh doanh 
8(a) và những cơ sở tiểu thương khác cách cạnh tranh trong đấu trường hợp đồng 
liên bang và cách lợi dụng những cơ hội lớn hơn về lấy hợp đồng phụ của những 
hãng lớn do sự cộng tác công cộng và tư tạo thành.

Một nơi tốt nhất để bắt đầu việc suy tầm về những hợp đồng chính phủ là Cơ quan 
Quản trị Dịch vụ Tổng quát (GSA).  GSA quản lý hầu hết các nhu cầu thu mua của 
Chính phủ Liên bang, kể cả sản phẩm, dịch vụ, và kỹ thuật mà Chính phủ Liên 
bang cần có để hoạt động một cách trôi chảy.  GSA cũng còn giúp về việc chuẩn bị 
dự án và về những tài liệu tổng quát để làm cho quy trình được dễ dàng hơn.  Xin 
vào mạng www.gsa.gov để có thêm tài liệu và giúp đỡ.

Hợp đồng với Chính phủ của DC
Trong khi hợp đồng của Chính phủ Liên bang rất được thèm muốn vì quy mô và 
phạm vi của chúng, những cơ hội hợp đồng của chính phủ địa phương DC cũng 
nên được xem xét.  Mỗi năm, chính phủ DC cấp hơn $300 triệu mỹ kim về hợp 
đồng của chính phủ địa phương.  Để giao dịch với chính phủ của DC, quí vị trước 
hết cần phải đăng ký kinh doanh của quí vị với cơ quan Office of Contracting and 
Procurement (OCP) (Văn phòng Hợp đồng và Thu mua), sở đảm nhiệm việc thu 
mua sản phẩm và dịch vụ thương mại cho những công sở của chính phủ DC.  Bước 
kế tiếp của quí vị là xin chứng nhận của Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa 
phương (SLBD) cho kinh doanh của quí vị, sự kiện này sẽ gia tăng cơ hội thành 
công của quí vị rất nhiều trong việc lấy hợp đồng của chính phủ DC.  Sở Phát triển 
Cơ sở Tiểu thương và Địa phương chứng nhận là cơ sở tiểu thương và địa phương 
có đủ điều kiện của Sự nghiệp Kinh doanh có Chứng chỉ (CBE) và liên kết hệ thống 
ưu điểm.  Sau khi lấy được chứng chỉ CBE, quí vị có thể yêu cầu/nộp đơn xin với 
Supply Schedule (Chương trình Kế hoạch Cung ứng của DC (DCSS).
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n  Suy tầm về người mua dự trù của 
quí vị.  Biết rõ ngân quỹ của họ.

n  Phát triển một chiến lược nhất định 
về khách hàng/cơ quan. 

n  Bắt đầu bằng một đơn đặt hàng nhỏ 
và làm ra từ đấy.

n  Dành đủ thì giờ, tài nguyên và nhân 
viên với đầy đủ hiểu biết khi tìm 
kiếm hợp đồng.

n  Được ưu điểm về bỏ thầu và dự án
n  Các chương trình huấn luyện và giáo 

dục miễn phí
n  Ủng hộ và giúp đỡ
n  Báo động về cơ hội kinh doanh

Những lời mách bảo để  
Lấy Hợp đồng Chính phủ

Quyền thụ hưởng khi Trở 
thành một CBE của DC.

Làm Kinh doanh với Chính phủ

  DC Government Contracting Programs 
  (Các Chương trình Hợp đồng của chính phủ DC)

Yêu cầu/Đơn xin:  
Một Thầu khoán Bắt đầu bằng Cách nào?
Noi theo ba bước sau đây để lấy được hợp đồng của Chính phủ DC:

1. Để nộp đơn yêu cầu, trước hết một kinh doanh phải đăng ký như là một người 
bán với Văn phòng Hợp đồng và Thu mua (OCP).  OCP quảng cáo những thông 
báo yêu cầu trong các ấn phẩm và trên các mạng máy tính của OCP.  Cơ quan 
Chương trình Kế hoạch Cung ứng của DC (DCSS), cơ quan quản lý chương trình 
về hợp đồng đã cấp, cũng có trên mạng www.ocp.dc.gov. OCP có suy xét đặc biệt 
cho những kinh doanh có chứng chỉ và không có chứng chỉ.  Những người bán 
còn có thể đăng ký hoặc nộp đơn xin lấy hợp đồng tại 441 4th Street, NW, Phòng 
700S, Washington, DC 20001.  Xin gọi điện thoại số 202.727.0252 hoặc vào mạng 
www.ocp.dc.gov để biết thêm chi tiết.

2. Sau khi đăng ký kinh doanh của quí vị với OCP, một người thầu khoán có thể 
xin Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương (DSLBD) chứng nhận như là 
một Sự nghiệp Kinh doanh có Chứng chỉ (CBE).  Các kinh doanh phải đăng ký với 
OCP trước khi xin chứng nhận là một CBE, và phải được chứng nhận trước khi 
nộp yêu cầu/đơn xin cho Chương trình Kế hoạch Cung ứng của DC (DCSS).  Để 
có tài liệu về chứng nhận CBE, xin vào mạng dslbd.dc.gov của DSLBD hoặc gọi 
điện thoại số 202.727.3900. Đơn xin CBE phải nộp trên mạng dslbd.dc.gov qua 
mối móc nối CBE Business Center (Trung tâm Kinh doanh CBE).

3. Một khi quí vị đã đăng ký kinh doanh và được chứng nhận là một CBE, xin vào 
mạng www.ocp.dc.gov của Văn phòng Hợp đồng và Thu mua (OCP) để lấy bản 
liệt kê những cơ hội DCSS để nộp yêu cầu/đơn xin.  Để có đủ điều kiện lấy hợp 
đồng trên DCSS, quí vị phải ở trong tình trạng không thiếu thuế của Sở Dịch vụ 
Việc làm và Phòng Thuế vụ và Lợi tức.

Sự nghiệp Kinh doanh có Chứng chỉ (CBE)
Chương trình CBE có Chứng chỉ, do Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa 
phương (DSLBD) quản lý, lập một mục tiêu là 50 phần trăm của ngân sách tiêu 
dùng cho những công sở của DC để cấp hợp đồng cho những cơ sở tiểu thương 
căn cứ tại địa phương.  Dựa theo một hệ thống cho điểm, những CBE có thể được 
từ 2 đến 12 ưu điểm (điểm tối đa) cho những Yêu cầu xin Dự án và được giảm từ 
2 đến 12 phần trăm (mức tối đa) cho một ứng đáp bỏ thầu.  Dưới chương trình 
này, những người nộp đơn có đủ điều kiện để được chứng nhận về những loại 
sau đây:

Local Business Enterprise (LBE) (Sự nghiệp Kinh doanh Địa phương) 
2 điểm – Giảm 2%
Một LBE là một kinh doanh mà văn phòng chính nằm ở trong DC, do DC cấp 
giấy phép hành nghề, và phải đóng thuế DC.  Ủy viên quản trị chính và những 
nhân viên quản lý cao cấp nhất của sự nghiệp kinh doanh phải có văn phòng và 
thi hành nhiệm vụ quản lý của họ trong DC.



WDCEP DBDC08

© 2008 WDCEP 

98

Một LBE phải đạt 1 trong 4 tiêu chuẩn sau đây:

Hơn 50 phần trăm của tài sản của doanh nghiệp, không kể tài khoản ngân  n

hàng, nằm trong DC
Hơn 50 phần trăm nhân viên của doanh nghiệp là dân cư của DC n

Những người chủ của hơn 50 phần trăm của doanh nghiệp là dân cư của DC;  n

hoặc 
Hơn 50 phần trăm của tổng số bán hoặc những thu thập khác là do những  n

giao dịch của doanh nghiệp trong DC làm ra.

Một LBE cũng còn phải:

Được giấy phép hành nghề thể theo Chương 28 của Mục 47 của Bộ luật Chính  n

thức của DC 
Đóng thuế thể theo Chương 18 của Mục 47 của Bộ luật Chính thức của DC  n

Là một doanh nghiệp như quy định trong đoạn 47-1808.01 từ (1) đến (5) của  n

Bộ luật

Sự nghiệp Kinh doanh Tiểu thương (SBE) 3 điểm – Giảm 3%
Một SBE là một kinh doanh dưới một quyền sở hữu, điều hành, và điều khiển độc 
lập.  Còn phải là một Sự nghiệp Kinh doanh Địa phương (LBE), có chứng chỉ của 
Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa kỳ như một cơ sở tiểu thương thể theo Sắc 
luật về Cơ sở Tiểu thương; hoặc phải có một tổng số thu thập trung bình hàng 
năm giữa $5 triệu và $300 triệu (tùy theo loại kỹ nghệ) trong 3 năm trước khi được 
chứng nhận.  Những điều kiện khác áp dụng cho sự nghiệp kinh doanh sáp nhập 
với những sự nghiệp kinh doanh khác qua sự cùng làm chủ, quản lý, hoặc điều 
khiển.  Xin liên lạc với Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương (DSLBD) 
để biết thêm chi tiết. 

Disadvantaged Business Enterprise (DBE) (Doanh nghiệp trong Tình 
trạng Bất lợi) 2 điểm – Giảm 2%
Một DBE là một kinh doanh do những người ở trong tình trạng bất lợi về kinh tế 
điều hành, làm chủ, và điều khiển. Theo như chủ định của chương trình này, một 
người ở trong tình trạng bất lợi về kinh tế là một người ở trong tình trạng bất lợi 
xã hội mà khả năng cạnh tranh trong hệ thống doanh nghiệp tự do bị thiệt thòi vì 
vốn bị giảm sút và kinh doanh bị “gạch đỏ” (kỳ thị bằng cách từ chối không cho 
vay mượn, thuê nhà, và bảo hiểm).  Những người ở trong tình trạng bất lợi xã hội 
là những người chứng tỏ rõ ràng là họ có lý do để tin là người ta có thành kiến đối 
với họ hoặc thiên vị chỉ vì họ bị nhận định là thành phần của một nhóm mà không 
ngó ngàn đến khả năng của họ.  Một DBE phải là một Sự nghiệp Kinh doanh Địa 
phương (LBE) (Doanh nghiệp Địa phương).  Những điều kiện khác áp dụng cho 
doanh nghiệp sáp nhập với hững doanh nghiệp khác qua sự cùng làm chủ, quản lý, 
hoặc điều khiển.  Để có đủ tư cách, quí vị phải nộp:
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Làm Kinh doanh với Chính phủ
Một bức thư (ký tên và lấy dấu công chứng trong Washington, DC) chứng tỏ là  n

bị kỳ thị về tình trạng quá khứ, kinh tế, và xã hội 
Giấy khai thuế lợi tức cá nhân n

Bản tường trình tài chánh cá nhân n

Resident Owner Business (ROB) (Kinh doanh do Cư dân làm Chủ)  
5 điểm – Giảm 5%
Chứng chỉ ROB có cho những sự nghiệp kinh doanh có văn phòng chính trong 
DC và đa số người chủ cư ngụ trong DC.  Còn phải là một Sự nghiệp Kinh doanh 
Địa phương (LBE) dưới quyền sở hữu của một người, hoặc đa số của những người, 
phải đóng thuế cho DC.

Longtime Resident Business (LRB) (Kinh doanh Của một Cư dân Lâu 
năm) 10 điểm – Giảm 10%
LRB là một kinh doanh đã liên tục có đủ điều kiện để được chứng nhận là một 
Sự nghiệp Kinh doanh Địa phương (LBE) trong 20 năm liền, hoặc một Sự nghiệp 
Kinh doanh Tiểu thương (SBE) trong 15 năm liền.

Khu vực Pháp triển Doanh nghiệp (DEZ) 2 điểm – Giảm 2%
DEZ là một doanh nghiệp phải nằm trong một vùng phát triển doanh nghiệp do 
Thị trưởng chỉ định và Hội đồng chấp nhận.

Bản Liệt kê Điều kiện của Đơn yêu cầu/Đơn xin:
Chấp nhận những Điều khoản và Điều kiện Hợp đồng của DCSS và những  q
Quy định của DC.
Nói rõ về những dich vụ của những sản phẩm đề nghị.    q
Cung cấp giấy chứng nhận của ít nhất là ba khách hàng.
Cung cấp chứng chỉ CBE theo loại thu mua của đơn yêu cầu/đơn xin mà  q
người thầu khoán đang nộp. 
Nộp hai bản sao của hợp đồng đa-khoản liên bang hiện tại dùng làm thành  q
phần chính trong cuộc thiết lập một hợp đồng DCSS.
Điền vào và nộp bản in ra giấy và có chữ ký của những đơn yêu cầu/đơn xin,  q
đề nghị và cấp thưởng.
Gửi đơn yêu cầu/đơn xin đã điền đến:  q
Office of the Contracting and Procurement 
441 4th St., NW 
Suite 703 
Washington, DC 20001
Chọn một hợp đồng kế hoạch đa-khoản liên bang cho những dich vụ về sản  q
phẩm nhất quán với phạm vi của đơn yêu cầu/đơn xin hợp đồng DCSS.  Đây 
có thể là hợp đồng do liên bang cấp cho người thầu khoán này hoặc hợp 
đồng do liên bang cấp cho một người thầu khoán khác.
OCP có những suy xét đặc biệt cho các kinh doanh địa phương DC và CBE.   q
Để biết thêm chi tiết về đơn yêu cầu/đơn xin, xin liên lạc với Văn phòng Hợp 
đồng và Thu mua ở điện thoại số 202.727.0252 hoặc vào mạng www.ocp.
dc.gov. 

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

Tất cả các kinh doanh mới muốn được 
Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa 
phương chứng nhận phải tham dự một 
buổi định hướng bắt buộc về những sự 
kiện trước chứng nhận, tổ chức mỗi 
hai tuần tại Trung tâm Tăng cường Tài 
liệu Kinh doanh (e-BIC) ở 901 G St., 
NW, Washington, DC 20001.  
Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với 
DSLBD ở điện thoại số 202.727.3900. 

DSLBD & OCP tổ chức hàng tháng 
những buổi hội thảo về việc thu mua 
của chính phủ để giúp cho các cơ sở 
tiểu thương học hỏi về cơ hội lấy hợp 
đồng.

Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với 
OCP, Nhân viên Phối hợp Phát triển 
Kinh doanh, Evelyn Ross, ở điện thoại 
số 202.724.4009. 
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Tóm tắt các Chương trình Phát triển Kinh doanh

Chương trình HUBZone cho việc  
Lấy Hợp đồng Liên bang
Ưu điểm về việc bỏ thầu các hợp đồng của các công sở liên 
bang; Bảo đảm của chính phủ cao hơn cho các giấy bảo lãnh 
về các cuộc đấu thầu lấy hợp đồng xây cất và dịch vụ.

Điều kiện Thụ hưởng
Phải có chứng chỉ của SBA, đáp ứng những tiêu chuẩn sau 
đây:

Văn phòng chính nằm trong vùng HUBZone n

Công ty do một hoặc nhiều công dân Mỹ làm chủ và điều  n

khiển
Có ít nhất 35% nhân viên cư ngụ trong vùng HUBZone n

Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa kỳ Phòng HUBZone
202.205.8885 | www.sba.gov/dc

8(a) Chương trình Phát triển Kinh 
doanh
Được ưu đãi về việc lấy hợp đồng liên bang cho những kinh 
doanh ở trong tình trạng bất lợi xã hội và kinh tế.

Điều kiện Thụ hưởng
Xim xem giải thích ở các trang sau để biết thêm chi tiết

Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa kỳ 
202.272.0345 | www.sba.gov/dc

Chương trình có Chứng chỉ SDB (Liên 
bang)

Những SDB có đủ điều kiện được hưởng điều chỉnh giá cả 
cho đến tới mức 10% của tất cả những thu mua do điều lệ bắt 
buộc; Các thầu khoán có đủ điều kiện có thể nhận được một 
ưu điểm khi cấp hợp đồng phụ cho các SBE; Một khi được 
chứng nhận, các hãng được ghi trên bản liệt kê những hãng 
SDB có chứng chỉ của SBA trong một thời gian là ba năm.

Điều kiện Thụ hưởng
Ít nhất là 51% dưới quyền sở hữu và điều khiển của một  n

người hoặc một nhóm người ở trong tình trạng bất lợi xã 
hội và kinh tế.
Tất cả những người này phải có một tài sản dưới  n

$750.000 sau khi trừ hết nợ nần, nhưng không kể tiền sai 
biệt của kinh doanh và nhà ở 
Những người nộp đơn được chấp nhận còn phải đạt tiêu  n

chuẩn về quy mô phù hợp với một cơ sở tiểu thương 
trong kỹ nghệ của họ

Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa kỳ 
202.272.0345 | www.sba.gov/dc
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Làm Kinh doanh với Chính phủ

hương trình Người Hướng dẫn – 
Người được Đỡ đầu (Liên bang)

Giúp đỡ về kỹ thuật và quản lý của người hướng dẫn; Có 
thể cộng tác với cố vấn trong việc cạnh tranh lấy hợp đồng 
của chính phủ; Giúp đỡ tài chánh của những cố vấn có thể 
có quyền sở hữu sai biệt cho đến 40% của hãng của người 
được đỡ đầu để tăng vốn cho người này; Dễ có đủ tư cách 
thụ hưởng những chương trình khác của SBA.

Điều kiện Thụ hưởng
Phải ở vào hạng 8(a) của Chương trình Phát triển Kinh  n

doanh của chính phủ, hoặc chưa bao giờ được hợp đồng 
8(a), hoặc có một quy mô nhỏ hơn phân nửa của quy mô 
tiêu chuẩn của một cơ sở tiểu thương dựa theo Bộ luật 
SIC chính của kinh doanh
Phải có một địa vị tốt đối với 8(a) Chương trình Phát  n

triển Kinh doanh và đã làm đầy đủ tất cả những báo cáo 
bắt buộc

Ban Quản lý Cơ sở Tiểu thương Hoa kỳ 
202.272.0345 | www.sba.gov/dc

Chứng nhận CBE để lấy Hợp đồng 
của DC (DC)

Những Sự nghiệp Kinh doanh được Chứng nhận là có Chứng 
chỉ (CBE) được ưu đãi về việc lấy hợp đồng của chính phủ 
DC.

Điều kiện Thụ hưởng
Công ty phải do Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa  n

phương chấp nhận và chứng nhận là một LBE.  Cũng 
còn có những chứng nhận khác (xin xem những mô tả ở 
các trang trước)

Sở Phát triển Cơ sở  
Tiểu thương và Địa phương
202.727.3900 | dslbd.dc.gov
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Những tài nguyên liệt kê sau đây đều là những tài nguyên công cộng do những 
cơ quan chính phủ và không vụ lợi cung cấp.  Toàn bộ của những tài liệu 

liên lạc cho tất cả những tài nguyên dưới đây đều có ghi trong phần Tham khảo 
Nhanh chóng ở phía sau của quyển chỉ dẫn này.

Các Cơ quan Chính phủ của DC

 Phó Thị trưởng về Kế hoạch & Phát triển Kinh tế
Văn phòng của Phó Thị trưởng về Kế hoạch & Phát triển Kinh tế (DMPED) giúp 
Thị trưởng về việc phát triển và thi hành chính sách phát triển kinh tế của DC.  
Mục đích của Văn phòng là giúp Thị trưởng trong việc phối hợp, lập kế hoạch, 
giám sát, và trong một vài trường hợp, thi hành tất cả các chương trình, chính 
sách, dự kiến, và hoạt động liên quan đến cuộc phát triển kinh tế trong DC.  Những 
chương trình của Văn phòng của Phụ tá Thị trưởng về Kế hoạch & Phát triển 
Kinh tế gồm có:

Anacostia Waterfront (Khu bờ sông Anacostia) n

Affordable Housing Pipeline (Kênh thông tin về Nhà cửa Có thể mua được) n

Great Streets (Các Đường phố To lớn) n

Home Again: Revitalization Corporation Projects (Trở về Nhà: Các Dự án Tập  n

đoàn Tái thiết)

Tài nguyên Kinh doanh
Cơ quan Chính phủ DC v Các Cơ quan Phi Chính phủ  
Tài nguyên trong Vùng lân cận v Các Trung tâm Tài nguyên Pháp lý  
Điện nước & Năng lực cho Công ty Cỡ nhỏ v Tham khảo Nhanh chóng
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Mayor’s Housing Initiatives (Sáng kiến của Thị trưởng về Nhà cửa) n

National Capital Revitalization Corporation Projects (Các Dự án Tập đoàn  n

Phục hồi Thủ đô Quốc gia)
Neighborhood Investment Fund (Quỹ Đầu tư vào Khu xóm) n

New City Center (Trung tâm Thành phố Mới) n

New Communities (Những Cộng đồng Mới) n

Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng www.dcbiz.dc.gov hoặc gọi điện thoại số 
202.707.6365. 

  Sở Dịch vụ Việc làm
Sở Dịch vụ Việc làm có trung tâm Một chặng Trung tâm Tài nguyên Kinh doanh 
cho những người chủ và những người có cơ sở tiểu thương để khuyến khích tạo 
việc làm và phát triển kinh tế trong DC.  Những dịch vụ của trung tâm gồm có, 
nhưng không có giới hạn trong những mục sau: 

Cung cấp địa điểm ban đầu với các dịch vụ và thiết bị văn phòng cơ bản n

Những dịch vụ giúp đỡ về kỹ thuật n

Chỗ hội họp n

Giúp đỡ về tài chánh và tiếp thị n

Máy tính điện tử và dụng cụ thính thị n

Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với Giám đốc Phòng Phát triển Tài nguyên Kinh 
doanh ở điện thoại số 202.671.2144 hoặc vào mạng www.does.dc.gov.

  Sở Quản lý Bảo hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng
Sở Quản lý Bảo hiểm, Chứng khoán và Ngân hàng (DISB) điều hành những hoạt 
động về dịch vụ tài chánh trong DC một cách rất hiệu quả và thực tế, cung cấp rất 
nhiều tài liệu và điều lệ che chở cho những khách hàng và những người sử dụng 
dịch vụ tài chánh cũng như những người cư ngụ trong DC và cùng một lúc khuyến 
khích công cuộc mở mang địa hạt kinh doanh, dịch vụ tài chánh để có thêm việc 
làm và thuế cho DC.  DISB điều hành các kinh doanh bảo hiểm, kỹ nghệ chứng 
khoán, kinh doanh ngân hàng, công ty ủy thác, cơ quan và môi giới cho vay thế 
chấp, cơ quan đổi ngân phiếu ra tiền mặt, cơ quan chuyển tiền, công ty tài trợ cho 
việc mua hàng tiêu thụ, cơ quan cho vay tiền và những tổ chức về dịch vụ tín dụng 
cho người tiêu thụ hoạt động trong DC.

DISB có hai văn phòng; địa chỉ và số điện thoại được ghi dưới đây.

Department of Insurance, Securities and Banking (DISB)
810 First Street, NE, Suite 701 (Main Office)
Washington, DC 20002
202.727.8000 | www.disb.dc.gov

Department of Insurance, Securities and Banking (DISB)
1400 L Street, NW, Suite 400
Washington, DC 20005
202.727.1563 | www.disb.dc.gov



Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn | 202.661.8670 | www.wdcep.com 

105

Tài nguyên Kinh doanh

  Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương
Nhiệm vụ của Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương (DSLBD) là thúc 
đẩy công cuộc mở mang kinh tế, phát triển, duy trì cơ sở kinh doanh, và tạo việc 
làm trong DC.  Những dịch vụ khác mà DSLBD có cho những cơ sở tiểu thương 
là chứng nhận kinh doanh của họ qua chương trình Sự nghiệp Kinh doanh có 
Chứng chỉ (CBE) để gia tăng khả năng cạnh tranh của họ trong những cơ hội lấy 
hợp đồng trong DC.  Dưới đây là bản mô tả các văn phòng của Sở.

Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng dslbd.dc.gov của Sở Phát triển Cơ sở Tiểu 
thương và Địa phương hoặc gọi điện thoại số 202.727.3900.

The Division of Business Opportunities and Access to 
Capital (Ban Cơ hội Kinh doanh và Tiếp cận Vốn)
Ban này cung cấp những dịch vụ có giá trị gia tăng dưới hình thức một người ủng 
hộ và một người bảo trợ cho những người chủ cơ sở tiểu thương và địa phương.  
Ban này có trách nhiệm bảo đảm cho CBE tham gia các quy trình thu mua trong 
địa hạt công cộng và tư.  Hơn nữa, Ban này còn suy tầm và nhận diện những 
phương pháp mới cho các cơ hội kinh doanh và cách lấy vốn.

The Division of Certification, Compliance, and Enforcement 
(Ban Chứng nhận, Tuân luật, và Thực thi luật)
Ban này theo dõi, xét duyệt, và xử lý các đơn xin chứng nhận CBE tương lai.  Hơn 
nữa, Ban này còn giám sát những cơ quan của DC và những thầu khoán công 
cộng và tư để bảo đảm là họ làm đúng và gìn giữ bổn phận của họ về việc cấp hợp 
đồng cho các CBE.

Division of Training and Education (Ban Huấn luyện và Giáo 
dục)
Ban này phối hợp các chương trình huấn luyện và cố vấn từng trải cho những 
kinh doanh địa phương.  Ban cung cấp trắc nghiệm và nhận định về các nhu cầu 
của kinh doanh cũng như những mối quan hệ với một số lớn các tổ chức giúp đỡ 
kinh doanh trong DC.  Hơn nữa, Ban này còn giúp phát triển cơ sở tiểu thương, 
giúp đỡ kỹ thuật, và huấn luyện tại Trung tâm Tăng cường Tài nguyên Kinh doanh 
(e-BIC) của DSLBD, nằm trong Thư viện Martin Luther King, Jr. ở 901 G Street, 
NW, Washington, DC 20001.  Để liên lạc thẳng với e-BIC, xin gọi điện thoại số 
202.727.2241.

Division of Commercial Revitalization (Ban Phục hồi Thương 
mại)
Ban này giúp phục hồi những khu thương mại trong xóm và những cơ sở tiểu 
thương trong DC bằng cách: cung cấp giúp đỡ kỹ thuật và tài trợ trong những 
xóm nằm trong mục tiêu để duy trì kinh doanh trong DC, thiết kế và cải tiến mặt 
tiền của cửa hàng và vẻ đẹp của đường phố; nâng đỡ những khu xóm kinh doanh 
trong DC; và quản lý chứng nhận, trù định đánh giá thuế vụ hàng năm, và quy 
trình gia hạn độc quyền cho những khu tiến triển kinh doanh (BID) trong DC. 
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Điểm hữu ích đặc biệt cho cộng đồng 
kinh doanh địa phương là Chương 
trình Kế hoạch Cung ứng của DC tiếp 
nhận những công ty có chứng nhận 
CBE của Sở Phát triển Cơ sở Tiểu 
thương và Địa phương

MÁCH BẢO CỦA WDCEP

  Văn phòng Hợp đồng và Thu mua
Văn phòng Hợp đồng và Thu mua (OCP) của DC cung cấp dịch vụ hợp đồng cho 
hơn 60 đại lý trong DC để họ có thể cung cấp sản phẩm tốt và dịch vụ tốt một cách 
kịp thời và có nhiều lợi nhuận.  Để bắt đầu làm việc với chính phủ DC, những nhà 
cung cấp tương lai được khuyến khích sử dụng mạng Online Vendor Registration 
(Mạng cho Nhà Cung cấp Đăng ký trên Máy tính), xem qua những yêu cầu, cấp 
thưởng hợp đồng và điều kiện về kinh doanh trên mạng của OCP và tại văn phòng 
ở 441 4th Street, NW, Phòng 700 phía Nam, Washington, DC 20001.  Các bản bỏ 
thầu có thể nộp tại đây hoặc, nếu thích hợp, tại địa điểm của OCP nơi Department 
of Public Works (Sở Công trình Công cộng) ở số 2000, 14th Street, NW, tầng thứ 
6, Washington, DC 20009.

Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng www.ocp.dc.gov hoặc gọi điện thoại số 
202.727.0252. 

  Office of Partnerships and Grants Development 
  (Phòng Phát triển Cộng tác và Trợ cấp)
Phòng Phát triển Cộng tác và Trợ cấp có một bộ mối móc nối hữu ích với những 
tài liệu về khởi đầu những tổ chức không vụ lợi.  Những mối móc nối này gồm có 
những tài nguyên cấp trợ cấp công cộng và tư.  Phòng này còn cung cấp một mô 
tả về những loại trợ cấp khác nhau sẵn có trong DC.

Để biết thêm chi tiết về Phòng Phát triển Cộng tác và Trợ cấp, xin vào mạng www.
opgd.dc.gov hoặc gọi điện thoại số 202.727.8900.

Các Tổ chức Phi Chính phủ

  Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn
Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn là một cộng tác công cộng/tư với nhiệm 
vụ làm dễ dàng cho cuộc phát triển kinh doanh nhằm đóng góp vào sự duy trì và 
thu hút kinh doanh trong DC.  Hiệp hội là nơi liên lạc tín cẩn đầu tiên của quí vị 
khi làm kinh doanh trong Washington, DC.  Những dịch vụ do Hiệp hội cung 
cấp gồm có:

Tài liệu về khích lệ tài chánh cho kinh doanh n

Giúp đỡ về việc lựa chọn địa điểm n

Tài liệu về năng động phát triển, kế hoạch trù định và cơ hội trong DC n

Tài liệu về dân số trong những xóm trong DC n

Tài liệu về thị trường của những kỹ nghệ/kinh tế then chốt trong DC n

BusinessPremier (Kinh doanh Hàng đầu) n

Để biết thêm chi tiết về Hiệp hội Cộng tác Kinh tế Hoa Thịnh Đốn và những dịch 
vụ của họ, xin vào mạng www.wdcep.com hoặc gọi điện thoại 202.661.8670.
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  Phòng Thương mại DC
Phòng Thương mại DC là cơ quan ủng hộ hàng đầu cho kinh doanh trong 
Washington, DC.  Từ năm 1938, Phòng Thương mại đã khuyến khích đào tạo và 
mở mang kinh doanh khắp thành phố.  Hai nghìn thành viên của cơ quan gồm 
có những kinh doanh cỡ lớn và cỡ nhỏ địa phương và quốc tế và các hội đoàn.  
Những nhiệm vụ đầu tiên của Phòng Thương mại gồm có:

Cải tiến không khí kinh doanh trong DC n

Giúp cho kinh doanh thành công qua học hỏi, tài liệu và viện trợ vượt mức n

Cung cấp những cơ hội giao tế và thu mua  n

Giảm tổn phí làm kinh doanh bằng cách cải thiện điều lệ n

Ủng hộ những thay đổi về luật lệ liên bang và địa phương có ảnh hưởng đến sự  n

tiến triển và phát triển kinh doanh trong DC.

Để biết thêm chi tiết về Phòng Thương mại DC và những dịch vụ của họ, xin vào 
mạng www.dcchamber.org hoặc gọi điện thoại số 202.347.7201.

  Phòng Thương mại Hoa kỳ
Phòng Thương mại Hoa kỳ là một liên đoàn kinh doanh lớn nhất thế giới đại diện 
cho hơn ba triệu kinh doanh đủ mọi cỡ, địa hạt và khu vực.  Tổ chức này bao gồm 
hàng trăm hội, hàng ngàn phòng địa phương và hơn 100 Phòng Thương mại Mỹ 
trong 91 nước.  Phòng Thương mại Hoa kỳ cung cấp những kiến thức về cơ sở tiểu 
thương để giúp các kinh doanh trong công cuộc thuê nhân viên, in và gửi, bán và 
tiếp thị, an ninh và khởi sự.

Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng www.uschamber.com hoặc gọi điện thoại số 
202.659.6000.

  Greater Washington Board of Trade’s (Ban Kinh doanh 
  Hoa thịnh đốn và Vùng lân cận) Small Business 
  Partnership (Cộng tác Cơ sở Tiểu thương)
Cộng tác Sơ sở Tiểu thương (SBP) cung cấp những cơ hội huấn luyện hợp thời và 
những phát triển kinh doanh cho các công ty cỡ nhỏ.  SBP giúp những cơ sở tiểu 
thương mở rộng số khách hàng của họ bằng cách móc nối họ với các hội viên của 
Ban Kinh doanh. 

Nểu quí vị muốn biết thêm chi tiết về Cộng tác Cơ sở Tiểu thương, xin liên lạc với 
Ban Kinh doanh ở điện thoại số 202.857.5900 hoặc vào mạng www.bot.org.

  Greater Washington Hispanic Chamber of Commerce
  (Phòng Thương mại của nhóm nói tiếng Tay Ban Nha 
  vùng Hoa Thịnh Đốn và phụ cận)
Phòng Thương mại của nhóm nói tiếng Tay Ban Nha vùng Hoa Thịnh Đốn và phụ 
cận phục vụ trước hết cho công cuộc tiến triển cộng đồng doanh nghiệp và cơ sở 
tiểu thương dùng tiếng Tay Ban Nha bằng cách giúp đỡ, ủng hộ và phát triển các 
Cơ sở Kinh doanh mà chủ nhân nói tiếng Tay Ban Nha, và đẩy mạnh những kinh 
doanh này vào thị trường quốc tế.  Những tài nguyên của Phòng gồm có các cơ 
hội thu mua, xếp nhập cảng/xuất cảng tương tự đi đôi với nhau, và giúp đỡ khởi 
xướng kinh doanh, v.v.

Xin liên lạc với họ ở điện thoại số 202.728.0352 hoặc vào mạng www.gwhcc.
org. 
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  Greater Washington Fashion Chamber of Commerce
  (GWFCC) (Phòng Thương mại Thời trang Hoa thịnh đốn 
  và Vùng lân cận)
Phòng Thương mại Thời trang Hoa thịnh đốn và Vùng lân cận (GWFCC) là một 
hội thương mại phục vụ vùng đô thị Washington.  Mục tiêu của phòng là đẩy mạnh 
quyền lợi chung, cùng một lúc với cuộc cải thiện tình trạng kinh doanh của nền 
kỹ nghệ Thời trang của thủ đô và vùng lân cận.  Phòng đạt mục tiêu bằng những 
hoạt động ủng hộ, viện trợ vượt mức, huấn luyện, giúp đỡ kỹ thuật, tiếp thị và phát 
triển kinh tế đặc biệt cho sự hỗ trợ hội viên và toàn thể cộng đồng thời trang.

Để biết thêm chi tiết về GWFCC, xin gọi điện thoại số 202.355.3929 hoặc vào 
mạng www.gwfcc.org.

  Công ty Dịch vụ của những Quản trị viên Hồi hưu 
  (SCORE)
Công ty Dịch vụ của những Quản trị viên Hồi hưu (SCORE) là một tổ chức tự 
nguyện không vụ lợi toàn quốc của hơn 10.500 người chủ cơ sở tiểu thương, quản 
trị viên, và chuyên gia hồi hưu và còn đang hoạt động đã bỏ ra thì giờ để cố vấn các 
người mong muốn trở thành chủ kinh doanh và những người chủ kinh doanh hiện 
tại.  Là một cộng tác tài nguyên của US SBA, hội này cung cấp những buổi cố vấn 
miễn phí và những buổi hội thảo với tổn phí thấp cho những cơ sở tiểu thương.  
Chi nhánh Washington, DC có hơn 46 hội viên có kinh nghiệm về quản lý và điều 
khiển những kinh doanh cả cỡ nhỏ lẫn cỡ lớn trong hầu hết mọi lãnh vực. 

Xin gọi điện thoại số 202.606.4000 x287 để lấy hẹn hoặc vào mạng www.scoredc.
org của SCORE.

  Washington, DC Small Business Development Center
  (DCSBDC) Network (Mạng của Trung tâm Phát triển Cơ 
  sở Tiểu thương trong Washington, DC)
Mạng Trung tâm Phát triển Cơ sở Tiểu thương (DCSBDC) đẩy mạnh sự tiến triển, 
bành trướng, đổi mới, và tăng gia sản xuất của những người chủ cơ sở tiểu thương 
trong vùng đô thị Washington, DC.  Cơ hội thành công của những cơ sở tiểu 
thương được nâng cao qua những cuộc cung cấp dịch vụ huấn luyện và cố vấn và 
sự liên kết chiến lược với những tổ chức và cá nhân trong lãnh vực doanh nghiệp.  
Trong suốt năm, DCSBDC Network tổ chức những buổi huấn luyện với tổn phí 
phải chăng cho những người chủ và những người quản lý cơ sở tiểu thương về 
những đề tài như sau: kế hoạch kinh doanh, quản lý một cơ sở tiểu thương, thiết 
lập hệ thống kế toán và tài chánh, tiếp thị, chứng nhận 8(a), kinh doanh quốc tế, 
và nhiều đề tài khác nữa.

Phải sắp xếp lấy hẹn trước cho những buổi tư vấn.  Để lấy hẹn hoặc xin tài liệu về 
những lớp huấn luyện và những buổi tổ chức sắp có, xin liên lạc với Lead Center 
(Trung tâm Hướng dẫn) tại Howard University (Trường Đại học Howard) ở điện 
thoại số 202.806.1550 hoặc vào mạng www.dcsbdc.org. 

  Washington Area Community Investment Fund 
  (Quỹ Đầu tư Cộng đồng vùng Hoa Thịnh Đốn)
Quỹ Đầu tư Cộng đồng vùng Hoa Thịnh Đốn là một cơ quan tài chánh phát 
triển cộng đồng (CDFI) không vụ lợi 501(c)(3) chuyên về việc cho vay và giúp đỡ 
kỹ thuật để phát triển kinh tế và cộng đồng.  Những chương trình hiện nay của 
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WACIF gồm có: Nonprofit Housing and Community Development (Phát triển 
Cộng đồng và Nhà cửa Không vụ lợi); Community-Based Development Technical 
Assistance (Giúp đỡ Kỹ thuật Phát triển Cộng đồng); và Small Business Economic 
Development (Phát triển Kinh tế cho Cơ sở Tiểu thương) 

Để biết thêm về những dịch vụ của WACIF, xin gọi điện thoại số 202.529.5505 
hoặc vào mạng www.wacif.org. 

Tài nguyên Trong Xóm

  Business Improvement Districts (BIDs)
  (Các Khu Cải tiến Kinh doanh)
Cơ quan Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương (DSLBD) quản lý việc 
chứng nhận, gia hạn độc quyền và trù tính thuế vụ hàng năm cho Các Khu Cải 
tiến Kinh doanh (BIDs) và Community Improvement Districts (CIDs) (Các Khu 
Cải tiến Cộng đồng).  Đây là những vùng thương mại trong DC mà DC thu “thuế 
tự đóng” của các người chủ của những tài sản dùng để cung cấp các dịch vụ và 
các chương trình về những vấn đề thương mại khắp hành lang tỷ như sự sạch sẽ, 
an toàn, quản lý chỗ đậu xe và chuyên chở, tăng vẻ đẹp của đường phố, vận động 
quảng cáo, phát triển kinh tế và những vấn đề kinh doanh tập thể khác. 

Adams Morgan Partnership (Hiệp hội Cộng tác Adams 
Morgan)
Hiệp hội Cộng tác Adams Morgan nộp đơn xin thành một BID hồi năm 2005 và 
đã chính thức đăng ký là một BID hồi tháng Tám năm 2005.  Vùng thương mại 
này đảm bảo khả năng tồn tại lâu dài cho nhiều kinh doanh trong xóm.  Những 
hội kinh doanh này chú trọng vào những điểm ưu tiên của công cuộc cải tiến khu 
kinh doanh địa phương.  BID cung cấp một nơi đậu xe công cộng với độ chừng 350 
chỗ, 70 khối nhà mà mỗi căn hộ do người ở trong căn hộ đó làm chủ với giá thị 
trường, và 4.400 phít vuông cho kinh doanh bán lẻ.  Kinh doanh được mở rộng và 
phát triển thành những cơ hội bán lẻ thành công.  Vùng được an toàn và tiện lợi 
về phương tiện chuyên chở công cộng và địa phương và có chỗ đậu xe đầy đủ. 
202.997.0783 | www.adamsmorganonline.org

Capitol Hill (Đồi Quốc Hội) BID
Khu Capitol Hill BID vừa mới thành lập là một tổ chức 501(c)(6) không vụ lợi hoạt 
động để biến vùng Capitol Hill thành một nơi cư ngụ, làm việc và làm kinh doanh 
sạch sẽ hơn và an toàn hơn.  Tuần tra 81 phố của Các Khu Cải tiến Kinh doanh 
bằng đi bộ và bằng xe đạp, những người STARS của Capitol Hill BID cung cấp 
chỉ dẫn cho những người đi đường và những người đi tham quan, viếng những 
người buôn bán, giúp đỡ chuyên chở, những người vô gia cư và làm tai mắt cho 
sở cảnh sát. 
202.842.3333 | www.capitolhillbid.org

Capitol Riverfront (Bờ sông Capitol) BID
Khu Capitol Riverfront BID gồm có khoảng 100 phố trong Southeast Corridor 
(Hành lang Đông Nam) của DC.  Trong những dịch vụ mà nhóm này cung cấp 
là Clean Teams (Những đội dọn dẹp vệ sinh) và các đại sứ tiếp đón/an toàn; tiếp 
thị, lập nhãn hiệu, và những buổi tổ chức đặc biệt; phát triển kinh tế; thu hút 
văn phòng, hiệu bán lẻ, và dân cư; và xây dựng cộng đồng. 202.465.7079 | www.
capitolriverfront.org
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Downtown (Trung tâm Thành phố) DC BID
Khu Downtown DC BID bao gồm một xóm có 126 phố ở cuối phía đông của 
Central Business District (Khu Trung tâm Kinh doanh) của DC.  Khu này cung 
cấp một loạt chương trình về quản lý tăng cường tỷ như sự an toàn, bảo quản, tiếp 
thị, cải tiến vật chất, dich vụ chuyên chở và giúp người vô gia cư để cải tiến môi 
trường và giúp duy trì, mở rộng và thu hút kinh doanh và đầu tư.  Trong những 
bộ quần áo đỏ tươi, những đội SAM trong trung tâm thương mại được coi như là 
những quản gia lưu động cung cấp dịch vụ bảo quản và chỉ dẫn.
 202.638.3232 | www.downtowndc.org

Georgetown Partnership (Cộng tác Georgetown)
Chiều dài của Georgetown Partnership độ chừng khoảng 35 phố – hầu hết tất cả 
những tài sản thương mại trong Georgetown – và gồm có hơn 1500 kinh doanh.  
Partnership này cung cấp quản lý dịch vụ chuyên chở và đậu xe cũng như những 
chương trình dịch vụ về đường phố cho các kinh doanh trong Georgetown. 
202.298.9222 | www.georgetowndc.com

Golden Triangle (Vùng Tam giác Vàng) BID
Khu Golden Triangle BID là một vùng có 42 phố bao gồm khu phía tây của Các 
Khu Cải tiến Kinh doanh trong DC và đại diện cho khoảng 6.000 kinh doanh.  
Khu Golden Triangle BID bổ sung cho những dịch vụ của DC về bảo quản, tiếp 
đón, an ninh công cộng, những chương trình vận động quảng cáo, cũng như cải 
tiến và ủng hộ thủ đô.  Chương trình Đại sứ của BID, gồm có những Đại sứ tiếp 
đón và bảo quản, cung cấp dịch vụ bổ sung để tạo một môi trường sạch sẽ, an toàn 
và thân thiện. 202.463.3400 | www.gtbid.com

The NoMa-Capitol Hill North BID
NoMa là một trong những khu Các Khu Cải tiến Kinh doanh mới có nhiều triển 
vọng nhất trong DC.  Khu BID mới này được Hội đồng của DC chấp nhận hồi 
tháng Ba năm 2007.  Những xóm này đang thay thế những kho chứa hàng và bãi 
đậu xe bỏ trống bằng những văn phòng, tiệm bán hàng, nhà chung cư, hiệu ăn 
và khách sạn mới mọc và đầy năng động.  Trong 10 năm tới, vùng này có thể trở 
thành một khu phát triến mới với 20 triệu phít vuông, tạo ra $500 triệu về thuế 
thu thập và 36.000 việc làm vĩnh viễn.  Sự kiện này sẽ tăng sinh lực cho nền kinh 
tế trong vùng. 202.289.0111 | www.nomabid.org

The Mount Vernon Triangle CID
Khu Cải tiến Kinh doanh của Mount Vernon Triangle (CID) là khu BID thứ năm 
được mở ra trong thành phố và là khu thứ nhất được đánh thuế như một tài sản 
của một khu dân cư.  Rộng 30 mẫu Anh (15 phố của thành phố) nằm chung quanh 
New York Avenue, New Jersey Avenue và Massachusetts Avenue, khu MVTCID 
hiện nay có 50 thành viên.  Khu này cung cấp những dịch vụ tỷ như tiếp thị, dân 
vận, quét dọn, và an ninh. 202.661.7590 | www.mountvernontriangle.org

  Các Công ty Phát triển Cộng đồng (CDCs)
Các Công ty Phát triển Cộng đồng (CDCs) hoạt động để phục hồi những xóm bị 
tai hại trong khắp DC.  Các CDCs là những tài nguyên lớn lao cho việc tìm hiểu 
văn hóa và năng động của xóm và để giúp cho cuộc chọn lựa địa điểm cho kinh 
doanh của quí vị.  Để có một bản toàn bộ về tất cả các CDCs, xin vào mạng www.
brc.dc.gov/incentives/community.asp. 

Anacostia Economic  
Development Corporation  
(Công ty Phát triển Kinh tế Anacostia)
202.889.5100
www.anacostiacdc.com

Development Corporation of 
Columbia Heights  
(Công ty Phát triển Cao điểm 
Columbia)
202.483.4986 
www.dcch.org

East of the River CDC 
(Phía Đông Bờ sông)
202.561.4974
www.ercdc.org           

Far Southwest/Southeast CDC 
(Viễn Tây Nam/Đông nam)
202.373.1054

H Street CDC
202.544.8353
www.hstreetcdc.org

Latino Economic 
Development Corporation 
(Công ty Phát triển Kinh tế La tinh)
202.588.5102
www.ledcdc.org

MANNA CDC
202.832.1845
www.mannadc.org

Marshall Heights  
(Cao điểm Marshall) CDO
202.396.1200
www.mhcdo.org

Các Công ty Phát triển  
Cộng đồng (CDCs)
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  Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa phương (DSLBD)
  DC Main Streets (Phố Chính của DC)
Cơ quan Ban Phục hồi Thương mại của Sở Phát triển Cơ sở Tiểu thương và Địa 
phương quản lý chương trình DC Main Streets, thúc đẩy đầu tư về bán lẻ trong 
DC bằng cách cung cấp tài trợ và giúp đỡ kỹ thuật để cho các xóm duy trì và tuyển 
chọn kinh doanh, cải tiến các tài sản thương mại và vẻ đẹp của đường phố và thu 
hút khách hàng vào những khu thương mại xóm giềng.  Chương trình khắp thành 
phố này, dựa theo mẫu Main Street Approach (Phát triển Phố Chính) của National 
Trust (Hội Bảo tồn Danh lam Thắng cảnh Quốc gia), bồi đắp khả năng của các tổ 
chức cộng tác và dân cư trong xóm để duy trì những cố gắng phục hồi do cộng đồng 
nỗ lực thực hiện.  Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với Phòng Phục hưng Thương 
mại của DSLBD ở điện thoại số 202.727.3900 hoặc vào mạng dslbd.dc.gov.

  Great Streets
Chương trình Sáng kiến Great Streets chú trọng vào việc nâng cấp cho sáu hành 
lang chính trong DC.  Sáng kiến này sẽ giúp cho vùng trở thành một nơi dễ sống 
hơn và gia tăng khả năng phát triển kinh tế của những xóm địa phương bằng cách 
cải tiến tình trạng vật chất, kinh tế và an ninh trong các hành lang và tạo một 
môi trường mới để khuyến khích công cuộc đầu tư và sự hãnh diện trong xóm.  
Sáng kiến này là một cộng tác giữa Sở Chuyên chở của DC, Văn phòng Phó Thị 
trưởng về Kế hoạch & Phát triển Kinh tế, Phòng Kế hoạch, Department of Parks 
and Recreation (Sở Bảo tồn Vườn tược và Giải trí) và Neighborhood Services 
Coordinators (Các Cơ quan Phối hợp Dịch vụ trong Xóm), cùng những cơ quan 
khác nữa. 

Để biết thêm chi tiết, xin liên lạc với Phòng Kế hoạch của DC ở điện thoại số 
202.442.7600 hoặc vào mạng www.greatstreetsdc.com.

  Các Cộng đồng Mới
Chương trình Các Cộng đồng Mới là những kế hoạch dự tính do DC hỗ trợ để 
tìm giải đáp cho những cơ cấu vật chất và con người trong những xóm bị rắc rối.  
Chương trình Các Cộng đồng Mới tìm cách tạo những cộng đồng có lợi tức tập 
hợp lành mạnh với những tiện nghi và dịch vụ công cộng hợp nhất để cho các 
gia đình có nhà ở tốt hơn, có cơ hội kinh tế thực sự và tiếp nhận được những 
dịch vụ phục vụ con người.  Sáng kiến này là một cộng tác giữa Office of the City 
Administrator (Văn phòng Nhân viên Quản trị Thành phố) của DC, Văn phòng 
Phó Thị trưởng về Kế hoạch & Phát triển Kinh tế, Phòng Kế hoạch, Department 
of Housing and Community Development (Sở Phát triển Nhà cửa và Cộng đồng) 
và District of Columbia Housing Authority (Cơ quan Chuyên quyền về Nhà cửa 
của DC).  Để biết thêm chi tiết, xin vào mạng www.planning.dc.gov hoặc gọi điện 
thoại số 202.442.7600.

Adams Morgan 
Main Street Group  
(Nhóm Phố Chính)
www.ammainstreet.org

202.232.1960  

Anacostia Main Street 
(Phố Chính Anacostia)
www.mainstreetanacostia.org

202.266.2989

Barracks Row Main Street 
(Phố Chính của Dây Doanh trại)
www.barracksrow.org

202.544.3188

Historic Dupont Circle  
(Khu Lịch sử Dupont Circle) 
Main Streets
www.dupontcircle.biz

202.441.1474 

Gateway (Cửa ngõ) Georgia Avenue 
Main Street
www.gatewaycdc.com

202.291.2400

H Street Main Street (NE)  
(Phố Chính Đường H)
www.hstreet.org

202.543.0161 

Shaw Main Streets  
(Những Phố Chính Vùng Shaw)
www.shawmainstreets.com

202.265.7429

Các Chương trình Main Street
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Các Tài nguyên Pháp lý

  American University Washington College of Law & 
  Economic Development Law Clinic (CEDLC)
  (Trường Đại học Luật Washington & Phòng Luật pháp
  về Phát triển Kinh tế của Trường Đại học American)
CEDLC cung cấp những dịch vụ giao dịch pháp lý cho những nhóm khách hàng 
tham gia vào những loại phát triển cộng đồng khác nhau căn cứ trong xóm.  Họ 
đại diện và giúp tổ chức những cơ quan không vụ lợi và cơ sở tiểu thương.  Quí 
vị có thể liên lạc với họ ở điện thoại số 202.274.4147, hoặc đến văn phòng của họ 
ở 4801 Massachusetts Avenue, NW Washington DC 20016.  Mạng của CEDLC là 
www.wcl.american.edu.

  George Washington University Law School Small 
  Business Clinic (GWUSBC)
  (Phòng Cơ sở Tiểu thương của Trường Luật của 
  Trường Đại học George Washington)
GWUSBC cố vấn pháp lý cho những cơ sở tiểu thương ở trong tình trạng bất 
lợi trong DC.  Để xin lấy hẹn, xin gọi điện thoại số 202.994.7463. Địa chỉ của 
GWUSBC là 2000 H Street, NW Phòng 200 Washington, DC 20052.  Mạng của 
GWUSBC là www.law.gwu.edu. 

  University of the District of Columbia—
  David A. Clarke School of Law
  (Trường Đại học của DC - Trường Luật
  David A. Clarke)
UDC điều hành một Small Business Law Center (SBLC) (Trung tâm Luật pháp Cơ 
sở Tiểu thương) với một trợ cấp của SBA để cung cấp dịch vụ pháp lý bao quát cho 
những cơ sở tiểu thương, ở trong tình trạng bất lợi và dịch vụ cố vấn kinh doanh 
cho cộng đồng DC.  Tổ chức này của những sinh viên chuyên viên xã hội có thể 
giúp đỡ về những điều khoản thành lập công ty hoặc những thoả thuận cộng tác, 
luật lệ thuế vụ, cơ cấu kinh doanh hoặc hợp đồng, v.v.  Có thể liên lạc với SBLC ở 
điện thoại số 202.274.5122 và tại 4200 Connecticut Avenue, NW, Tòa nhà 38, Tầng 
thứ hai, Washington, DC 20008.  Mạng của SBLC là www.law.udc.edu.

Utility & Small Business Energy Efficiency 
Resources (Tài nguyên về Điện nước và Tiết 
kiệm Năng lực cho Cơ sở Tiểu thương)

  DC Department of the Environment (DDOE)
  (Sở Môi sinh của DC)
Chương trình Tiết kiệm Năng lực cho Cơ sở Tiểu thương cung cấp giúp đỡ cho tất 
cả các cơ sở tiểu thương bằng cách nhận diện và thành lập những biện pháp tiết 
kiệm năng lượng.  Những cơ sở tiểu thương có đủ điều kiện có thể được Energy 
Division (Ban Năng lượng) của Sở Môi sinh của DC cấp cho tới khoảng $2.800.

Georgia Ave., NW & 7th St., NW
From Eastern Ave. to Mount Vernon Sq.
Rosalynn.hughey@dc.gov

202.442.7600

H Street, NE & Benning Road, NE
From N. Capitol St. to Southern Ave.
Lhembry@mhcdo.org

202.396.1200 ext.162

www.mhcdo.org

Martin L. King Jr. Ave., SE & South 
Capitol Street
From Good Hope Rd. to Southern Ave.
Rosalynn.hughey@dc.gov

202.442.7600

Minnesota Avenue, NE/SE
From Sheriff Rd. to Good Hope Rd.
Rosalynn.hughey@dc.gov

202.442.7600

Nannie Helen Burroughs Avenue, NE
From Minnesota Ave. to Eastern Ave.
Evelynn.kasongo@dc.gov

202.442.7600

Pennsylvania Avenue, SE
From 2nd Street to Southern Avenue
Rosalynn.hughey@dc.gov

202.442.7600

Để biết thêm chi tiết về Chương trình 
Great Streets, xin liên lạc với Văn 
phòng Phó Thị trưởng về Kế hoạch 
& Phát triển Kinh tế ở điện thoại số 
202.442.7600 hoặc vào mạng  
www.planning.dc.gov.

Chương trình Great Streets



Tài nguyên Kinh doanh
Để biết thêm chi tiết về những biện pháp này và về Sở Môi sinh của DC, xin vào 
mạng www.ddoe.dc.gov hoặc gọi đường dây liên lạc chính 202.535.2600 hoặc 
Đường dây Liên lạc Trực tiếp về Năng lượng 202.673.6750.

  PEPCO
Pepco, một chi nhánh của Pepco Holdings, Inc., cung cấp dịch vụ về điện một cách 
đáng tin cậy và an toàn cho hơn 750.000 khách hàng tư gia và thương mại trong 
Washington, DC và các địa hạt Montgomery và Prince George trong Maryland.

Để biết thêm chi tiết về những dịch vụ và địa điểm của Pepco, xin vào mạng www.
pepco.com hoặc gọi điện thoại số 202.872.2000.

  Verizon
Nhiệm vụ của Verizon là nâng cao trình độ giáo dục, khả năng biết chữ, an toàn 
gia đình và chăm sóc sức khoẻ bằng cách hỗ trợ lời cam kết của Verizon về việc 
đem lại kỹ thuật liên quan đến đời sống.  Verizon cung cấp dịch vụ điện thoại và 
internet cho cộng đồng. 

Để biết thêm chi tiết về những dịch vụ và về công ty này, xin vào mạng www.
verizon.com hoặc gọi điện thoại số 800.256.4646.

Barry Farm/Park (Nông trường/Công 
viên Barry) & Chester/Wade Road
Alicia.lewis@dc.gov

202.442.7600

www.planning.dc.gov

Lincoln Heights & Richardson 
Dwellings (Nơi cư trú Richardson)
Alicia.lewis@dc.gov

202.442.7600

www.planning.dc.gov

Northwest One (Số Một Tây Bắc)
Edwards.estes@dc.gov

202.442.7600

www.planning.dc.gov

Các Cộng đồng Mới







Quick References
 District of Columbia
 Government Agencies SELECTED

District Government Hotline 
www.dc.gov 
202.727.1000

Office of the Deputy Mayor for  
Planning & Economic 
Development
1350 Pennsylvania Avenue, NW
Suite 317
Washington, DC 20004
www.dcbiz.dc.gov 
202.727.6365

Alcoholic Beverage Regulation
Administration (ABRA)
941 N. Capitol Street, NE 
Suite 7200
Washington, DC 20002
www.abra.dc.gov 
202.442.4423

DC Main Streets  
(DSLBD reSTORE DC Program)
441 4th Street, NW, Suite 970 North
Washington, DC 20001
www.restore.dc.gov 
202.727.3900

Department of Consumer &  
Regulatory Affairs (DCRA)
941 North Capitol Street, NE
Washington, DC 20002
www.dcra.dc.gov 
202.442.4400

Department of Employment  
Services (DOES)
64 New York Avenue, NE
Suite 3000
Washington, DC 20002
www.does.dc.gov 
202.724.7000

District Department of the 
Environment Energy Office 
2000 14th Street, NW, Suite 300E 
Washington, DC 20009
www.ddoe.dc.gov 
202.673.6700

Department of Housing and
Community Development (DHCD)  
801 North Capitol St., NE, Suite 8000
Washington, DC 20002
www.dhcd.dc.gov 
202.442.7200

Department of Insurance, 
Securities, and Banking (DISB)
801 First Street, NE, Suite 701
Washington, DC 20002
www.disb.dc.gov 
202.727.8000

DISB Insurance Bureau 202.442.7766
DISB Risk Finance Bureau 202.727.5074

Department of Small & 
Local Business Development 
441 4th Street, NW, Suite 970 North
Washington, DC 20001
dslbd.dc.gov 
202.727.3900

Metropolitan Police Department 
(MPD) Business Service Division
300 Indiana Avenue, NW 
Washington, DC 20001
www.mpdc.dc.gov 
202.727.8711

Office of Contracting and 
Procurement (OCP) 
441 4th Street, NW, Suite 700 South
Washington, DC 20001
www.ocp.dc.gov 
202.727.0252

Office of Enterprise Zone and 
Revenue Bond Program 
1350 Penn. Avenue, NW, Suite 317
Washington, DC 20004
www.dcbiz.dc.gov 
202.727.6365

Office of Planning 
801 N. Capitol Street, NE, Suite 4000
Washington, DC 20002
www.planning.dc.gov 
202.442.7600
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Office of Tax and Revenue (OTR) 
Customer Service Center
941 North Capitol Street, NE, 1st Floor
Washington, DC 20002
www.otr.cfo.dc.gov 
202.727.4TAX

Office of Unemployment 
Compensation Tax Division 
Department of Employment Services
609 H Street, NE, Room 367
Washington, DC 20002
www.does.dc.gov 
202.724.7072

State Data Center  
(Office of Planning) 
801 N. Capital Street, NE, Suite 4000
Washington, DC 20002
www.planning.dc.gov 
202.442.7600

Federal Government Agencies

SBA’s SCORE Program (main 
office)
740 15th Street, NW
3rd Floor
Washington, DC 20005
www.scoredc.org 
202.272.0390

Social Security  
Administration Offices
2100 M Street NW
Washington, DC 20037
www.ssa.gov 
800.772.1213

U.S. Department of Housing and 
Urban Development 
820 1st Street, NE, Suite 300
Washington, DC 20002
www.hud.gov 
202.275.9200

U.S. Internal Revenue Service 
500 North Capitol Street, NW
Washington, DC 20221
www.irs.gov 
202.874.6748
800.829.4933 (Toll-free for Businesses)

 Small Business Development 
 Centers (DCSBDC)

DCSBDC at AEDC 
1800 Martin Luther King Jr. Ave. SE
Suite 100
Washington, DC 20020
www.dcsbdc.org 
202.889.5100

DCSBDC at Center for  
Urban Progress 
2000 14th Street, NW, Suite 333
Washington, DC 20002
www.dcsbdc.org 
202.671.2828

This location also provides services  
in Spanish.

DCSBDC at Howard University 
Lead Office 
2600 6th Street, NW, Room 128
Washington, DC 20059
www.dcsbdc.org 
202.806.1550

 General Business 
 Support Resources 

Washington, DC  
Economic Partnership 
1495 F Street, NW
Washington, DC 20004
www.wdcep.com 
202.661.8670 

DC Building Industry  
Association (DCBIA) 
5100 Wisconsin Avenue, NW, Suite 301
Washington, DC 20016
www.dcbia.org 
202.966.8665
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DC Chamber of Commerce 
Business Resource Center 
7059 Blair Road, NW
Suite 203
Washington, DC 20012
www.brc.dc.gov/gabrc 
202.545.0220

DC Chamber of Commerce 
1213 K Street, NW
Washington, DC 20005
www.dcchamber.org 
202.347.7201

Greater Washington Board of 
Trade Small Business Network
1725 I Street NW, Suite 200
Washington, DC 20006
www.bot.org 
202.857.5900

Greater Washington Fashion 
Chamber of Commerce 
P.O. Box 14175
Washington, DC 20044
www.gwfcc.org 
202.355.3929

Greater Washington Hispanic 
Chamber of Commerce 
910 17th Street NW, Suite 1170
Washington, DC 20006
www.gwhcc.org 
202.728.0352

Greater Washington  
Initiative (GWI) 
1725 I Street, NW, Suite 200
Washington, DC 20006
www.greaterwashington.org 
202.857.5999

National Association of  
Minority Contractors 
2307 Skyland Place, SE 
Suite A
Washington, DC 20020
www.namc.dc.org 
202.347.8259

Society of Industrial and 
Office Realtors (SIOR) 
1201 New York Ave., NW, Suite 350
Washington, DC 20005
www.sior.com 
202.449.8200

Washington Area 
Better Business Bureau 
1411 K Street, NW
10th Floor
Washington, DC 20005
www.mybbb.org 
202.393.8000

Washington Area Community 
Investment Fund
3624 12th Street, NE
Washington, DC 20017
www.wacif.org 
202.529.5505

 Export/Import Services 

Bureau of Industry and Security 
14th and Pennsylvania Avenue, NW 
Room 2705
Washington, DC 20230
www.bis.doc.gov 
202.482.4811

 Franchise

International Franchise 
Association
1501 K Street, NW, Suite 350
Washington, DC 20005
www.franchise.org 
202.628.8000
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 Legal Clinics

American University  
Washington College of Law
4801 Massachusetts Avenue, NW
Washington, DC 20016
www.wcl.american.edu 
202.274.4147

Small Business Clinic, National 
Law Center GW University
2000 H Street, NW Suite 200
Washington, DC 20052
www.law.gwu.edu 
202.994.7463

University of District of 
Columbia Law School 
4200 Connecticut Avenue, NW
Washington, DC 20008
www.law.udc.edu 
202.274.7341

 Nonprofit Assistance 

American Society of  
Association Executives 
1575 I Street, NW
Washington, DC 20005
www.asaecenter.org 
202.371.0940

Center for Non-Profit 
Advancement 
1666 K Street NW, Suite 440
Washington, DC 20006
www.nonprofitadvancement.org 
202.457.0540

Foundation Center 
1627 K Street, NW, 3rd Floor
Washington, DC 20006
www.foundationcenter.org/washington 
202.331.1400

Office of Partnerships and 
Grants Development 
Executive Office of the Mayor
1350 Pennsylvania Ave., NW, Suite 324
www.opgd.dc.gov 
202.727.8900

 Neighborhood Resources 

Business Improvement  
Districts (BIDs)
Adams Morgan Partnership 
P.O Box 21507
Washington, DC 20009
www.adamsmorganonline.org 
202.997.0783

Capitol Hill BID 
30 Massachusetts Avenue, NE
Washington, DC 20002
www.capitolhillbid.org 
202.842.3333

Capitol Riverfront 
1100 New Jersey Avenue, SE
Suite 1010
Washington, DC 20003
www.capitolriverfront.org 
202.465.7079

Downtown DC BID 
1250 H Street, NW, Suite 1000
Washington, DC 20005
www.downtowndc.org 
202.638.3232

Georgetown BID 
1055 Thomas Jefferson Street, NW  
Suite L-11
Washington, DC 20007
www.georgetowndc.com 
202.298.9222

Golden Triangle BID
1120 Connecticut Ave., NW Suite 260
Washington, DC 20036
www.gtbid.com 
202.463.3400

Mount Vernon Triangle CID
1250 H Street, NW, Suite 1000
Washington, DC 20005
www.mountvernontriangle.org 
202.661.7590

NoMa-Capitol Hill North BID 
131 M Street, NE Suite 105 
Washington, DC 20002
www.nomabid.org 
202.289.0111
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Department of Small and Local 
Business Development  
DC Main Street Programs
Visit www.restore.dc.gov and click on 
“DC Main Streets” for descriptions 
on each program.

Adams Morgan Main Street 
1815 Adams Mill Road, NW
Washington, DC 20009
www.ammainstreet.org 
202.232.1960

Anacostia Main Street 
1800 Martin Luther King, Jr. Ave., SE
Suite 100
Washington, DC 20020
www.mainstreetanacostia.org 
202.266.2989

Barracks Row Main Street 
733 1/2 8th Street, SE
Washington, DC 20003
www.barracksrow.org 
202.544.3188

Gateway Georgia Avenue  
Main Street 
7826 Eastern Avenue, NW, Suite 300
Washington, DC 20012
www.gatewaycdc.com 
202.291.2400

Historic Dupont Main Street 
9 Dupont Circle, NW
Washington, DC 20036
www.dupontcircle.biz 
202.441.1474

H Street Main Street 
961 H Street, NE 
Washington, DC 20002
www.hstreet.org 
202.543.0161

Shaw Main Streets 
1426 9th Street, NW
Washington, DC 20001
www.shawmainstreets.com 
202.265.7429 (SHAW)

Community Development 
Corporations (CDCs)
The following is a partial listing of  
CDCs, for a complete listing, please  
visit: www.brc.dc.gov, under  
“Community Development.”

Anacostia Economic  
Development Corporation 
1800 Martin Luther King Jr. Avenue, SE
Suite 100
Washington, DC 20020
www.anacostiacdc.com 
202.889.5100

Development Corporation of 
Columbia Heights 
3419 14th Street, NW
Washington, DC 20010
www.dcch.org 
202.483.4986

East of the River CDC
3029 Martin Luther King, Jr. Ave., SE 
3rd Floor
Washington, DC 20032
www.ercdc.org 
202.561.4974

Far Southwest/Southeast CDC
3939 South Capitol Street, SW
Washington, DC 20032
202.373.1054

H Street CDC 
501 H Street, NE
Washington, DC 20002
www.hstreetcdc.org 
202.544.8353

Latino Economic Development 
Corporation 
2316 18th Street, NW
Washington, DC 20009
www.ledcdc.org 
202.588.5102

MANNA CDC 
828 Evarts Street, NE
Washington, DC 20018
www.mannadc.org 
202.832.1845

Marshall Heights CDO
3939 Benning Road, NE
Washington, DC 20019
www.mhcdo.org 
202.396.1200
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